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*].- El dret de |la contractacio mercantil.
Especialitats del regim juridic de les obligacions i
els contractes mercantils.

*2.- Regim juridic del comerc electronic.

*3.- Regim juridic de les condicions generals de |la
contractacio i de les clausules abusives.

*4.- Regim juridic de la competencia i el dret
contractual mercantil.



1.- El dret de la contractacio mercantil. Especialitats del
regim juridic de les obligacions i els contractes mercantils.

e La mercantilitat dels contractes:

e Dualitat civil/mercantil:
 Unificacio del dret privat d’obligacions i contractes (lege ferenda).

* Posicio doctrinal tradicional: element professional: Son
mercantils els “contractes d’empresa”, aixo és, aquells que es
fan en el marc de l'activitat organitzada d’'una empresa i que
constitueixen l'objecte de 'empresa —encara que la
contrapart no siga empresari-.

e Critiques.

* Necessitat de modernitzacio d’aquest sector del dret mercantil que, excepte per la regulacié
concreta d’alguns contractes aillats, ha estat fins ara al marge del procés d’actualitzacié que ha

experimentat el dret mercantil en altres sectors.



e Especialitats mercantils en materia d’obligacions respecte al
regim general del codi civil: Sobre els terminis, la moraiila
prescripcio.

* Prohibicio de concedir terminis de gracies

e Codi civil:
e Article 1124.3 (facultat de resoldre en les obligacions les reciproques):

e El tribunal decretara la resolucio que es reclame, si no hi ha causes
justificades que l'autoritzen per a assenyalar termini.

e Codi de comerg:

e Article 61:

* No es reconeixeran termes de gracia, cortesia o altres, que sota
gualsevol denominacio, diferisquen el compliment de les obligacions
mercantils, sino els que les parts hagen prefixat en el contracte, o es
recolzaren en una disposicio terminant de dret.



* Determinacio del termini de pagament
e Codi civil:
e Article 1128.
 Si 'obligacié no assenyala termini, pero de la seua naturalesa i

circumstancies es dedueix que ha volgut concedir-se al deutor, els
tribunals fixaran la durada d’aquell.

e També fixaran els tribunals la durada del termini quan aquest haja quedat
a voluntat del deutor.

e Codi de comerg
 Article 62.

* Les obligacions que no tinguen terme prefixat per les parts o per les
disposicions d’aguest Codi, seran exigibles deu dies després de contretes,
si nomeés produiren accio ordinaria, i al dia immediat, si portaren
aparellada execucio.



*Prescripcio
e Codi de comerg

e Article 943.

e Les accions que en virtut d’aquest Codi no tinguen un termini determinat per a deduir-se en judici es
regiran per les disposicions del dret comu.

e Article 944.

e La prescripcio s’interrompra per la demanda o un altre qualsevol genere d’interpel-lacio judicial feta al
deutor; pel reconeixement de les obligacions, o per |la renovacié del document en que es funde el dret
del creditor.

e Es considerara la prescripcio com no interrompuda per la interpel-lacio judicial, si I'actor en desistira, o
caducara la instancia, o fora desestimada la seua demanda.

« Comencara a comptar-se novament el terme de la prescripcié en cas de reconeixement de les
obligacions, des del dia en que es faca; en el de la seua renovacio, des de la data del nou titol; i si s’hi
haguera prorrogat el termini del compliment de |'obligacid, des que aquest haguera vencut.

* Falta la reclamacio extrajudicial del creditor (article 1973 Codi civil).

* Malgrat aixo, la jurisprudencia del TS ha estimat valida, en diverses ocasions,
la interrupcio produida per la reclamacio extrajudicial en 'ambit mercantil.



 MORA
e Codi civil
e Article 1100.

* Incorren en mora els obligats a entregar o a fer alguna cosa des que el creditor els exigisca judicialment
o extrajudicialment el compliment de la seua obligacid.

* No sera, no obstant aixo, necessaria la intimacio del creditor perque la mora existisca:

e 1r) Quan l'obligacid o la llei ho declaren aixi expressament.

* 2n) Quan de la seua naturalesa i circumstancies resulte que la designacio de I'epoca en que havia d’entregar-
se la cosa o fer-se el servei, va ser motiu determinant per a establir 'obligacid.

* Enles obligacions reciproques cap dels obligats incorre en mora si I'altre no compleix o no s’aplana a
complir degudament el que I'incumbeix. Des que un dels obligats compleix la seua obligacié, comenca

la mora per a l'altre.

e Codi de comerg
e Article 63.

e Els efectes de la morositat en el compliment de les obligacions mercantils comencaran:

 1r) En els contractes que tingueren dia assenyalat per al seu compliment, per voluntat de les parts o per la
Llei, 'endema del seu venciment.

* 2n) En els que no ho tinguen, des del dia en gué el creditor interpel-lara judicialment al deutor, o li intimara Ia
protesta de danys i perjudicis feta contra ell davant un jutge, notari o un altre oficial public autoritzat per a

admetre-la.

* La diferencia entre la mora civil i la mercantil: la segona es
produeix pel mer incompliment del termini, mentre que la
primera exigeix la interpel-lacié al deutor.



e Llei num. 3/2004, de 29 de desembre, sobre mesures de
lluita contra la morositat en les operacions comercials.

* Aquesta Llei té per objecte combatre la morositat en el pagament de deutes dineraris
i 'abus, en perjudici del creditor, en la fixacio dels terminis de pagament en les
operacions comercials que donen lloc al lliurament de béns o a la prestacio de serveis
fets entre empreses o entre empreses i 'Administracio.

Ambit d’aplicacio

* Aquesta Llei sera aplicable a tots els pagaments efectuats com a contraprestacio en les
operacions comercials efectuades entre empreses, o entre empreses i ’Administracio,
de conformitat amb el que es disposa en la Llei de contractes del sector public, aixi
com les realitzades entre els contractistes principals i els seus proveidors i
subcontractistes.

 Queden fora de I'ambit d’aplicacio d’aquesta Llei:

e a) Els pagaments efectuats en les operacions comercials en les quals intervinguen consumidors.

e b) Els interessos relacionats amb la legislacio en materia de xecs, pagarés i lletres de canvii els
pagaments d’indemnitzacions per danys, inclosos els pagaments per entitats asseguradores.

e c) Els deutes sotmesos a procediments concursals incoats contra el deutor, que es regiran pel que
s’estableix en la seua legislacid especial.



Determinacio del termini de pagament

* El termini de pagament que ha de complir el deutor, si no ha fixat data o termini
de pagament en el contracte, sera de trenta dies naturals després de la data de
recepcio de les mercaderies o prestacio dels serveis, fins i tot quan haja rebut
la factura o sol:licitud de pagament equivalent amb anterioritat.

* Els proveidors han de fer arribar la factura o sol-licitud de pagament equivalent als seus clients abans que es
complisquen quinze dies naturals a comptar des de la data de recepcié efectiva de les mercaderies o de Ia

prestacio dels serveis.

* Quan en el contracte s’haja fixat un termini de pagament, la recepcié de la factura per mitjans electronics produira els efectes
d’inici del comput de termini de pagament, sempre que es trobe garantida la identitat i autenticitat del signant, la integritat de la

factura, i la recepcio per l'interessat.
* Silegalment o en el contracte s’ha disposat un procediment d’acceptacio o de comprovacié mitjancant el qual
haja de verificar-se la conformitat dels béns o els serveis amb el que es disposa en el contracte, la seua durada no
pot excedir de trenta dies naturals a comptar des de la data de recepcio dels béns o de la prestacio dels serveis.

* Enaquest cas, el termini de pa%ament sera de trenta dies després de la data en que té lloc 'acceptacio o verificacio dels béns o
serveis, fins i tot encara que la factura o sol-licitud de pagament s’haguera rebut amb anterioritat a I'acceptacié o verificacio.

* Els terminis de pagament indicats en els apartats anteriors poden ser ampliats
mitjancant pacte de les parts sense que, en cap cas, es puga acordar un termini
superior a 60 dies naturals.

* Poden agrupar-se factures al llarg d’'un periode determinat no superior a quinze dies, mitjancant una factura comprensiva de tots
els lliuraments fets en aquest periode, factura resum periodica, o agrupant-les en un Unic document a l'efecte de facilitar la gestid
del seu pagament, agrupacio periodica de factures, i sempre que es prenga com a data d’inici del comput del termini la data
corresponent a la meitat del periode de la factura resumeixen periodica o de I'agrupacié periodica de factures de que es tracte,
segons el cas, i el termini de pagament no supere els seixanta dies naturals des g’aquesta data.



Meritacio d’interessos de demora

* U'obligat al pagament del deute dinerari sorgit com a contraprestacio
en operacions comercials incorre en mora i ha de pagar lI'interes
pactat en el contracte o el fixat per aquesta Llei automaticament pel
mer incompliment del pagament en el termini pactat o legalment
establit, sense necessitat d’avis de venciment ni cap intimacio per
part del creditor.

 E| creditor té dret a interessos de demora quan hi concorreguen
simultaniament els seglients requisits:

*a) Que haja complit les seues obligacions contractuals i legals.

b) Que no haja rebut a temps la quantitat deguda llevat que el
deutor puga provar que no és responsable del retard.

e En cas que les parts hagen pactat calendaris de pagament per a abonaments a
terminis, quan algun dels terminis no s’abone en la data acordada, els interessos i la
compensacio prevists en la llei es calcularan Unicament sobre |la base de les quantitats

vencudes.



Interes de demora

* 'interes de demora que ha de pagar el deutor sera el que
resulte del contracte i, a falta de pacte, el tipus legal que
s'estableix en |'apartat seguent.

 E| tipus legal d’interes de demora que el deutor estara
obligat a pagar sera la suma del tipus d’interes aplicat pel
Banc Central Europeu a la seua més recent operacio
principal de financament efectuada abans del primer dia del
semestre natural de que es tracte, més vuit punts
percentuals.

 El tipus legal d’interes de demora, determinat conforme al que es disposa en
aquest apartat, s’aplicara durant els sis mesos seglients a la seua fixacio. El
Ministeri d’Economia i Hisenda publicara semestralment en el Butlleti Oficial de

I’Estat el tipus d’interes resultant per I'aplicacio de la norma continguda en I'apartat
anterior.



Indemnitzacio per costos de cobrament

* Quan el deutor incorrega en mora, el creditor té dret a
cobrar del deutor una quantitat fixa de 40 euros, que
s’afegira en tot cas i sense necessitat de peticio expressa
al deute principal.

e A més, el creditor té dret a reclamar al deutor una
indemnitzacio per tots els costos de cobrament
degudament acreditats que haja patit a causa de |a
mora d’aquest i que superen la quantitat indicada en el
paragraf anterior.

* El deutor no esta obligat a pagar aquesta indemnitzacio
guan no siga responsable del retard en el pagament.



Clausules i practiques abusives

* Es nul-la una clausula contractual o una practica relacionada amb la data o
el termini de pagament, el tipus d’interes de demora o la compensacio
per costos de cobrament quan resulte manifestament abusiva en perjudici
del creditor tenint en compte totes les circumstancies del cas, incloses:

* a) Qualsevol desviacio greu de les bones practiques comercials, contraria a la bona
fe i actuacio lleial.

e b) La naturalesa del bé o del servei.

e )l ofuan el deutor tinga alguna rao objectiva per a apartar-se del tilpus d’interes
legal de demora de I'apartat 2 de l'article 7, o de la quantitat fixa a [a qual es
refereix 'apartat 1 de 'article 8 de la llei de morositat.

* Aixi mateix, per a determinar si una clausula o practica és abusiva per al
creditor es tindra en compte, considerant totes les circumstancies del cas:

e si serveix principalment per a proporcionar al deutor una liquiditat addicional a
costa del creditor,

* 0 si el contractista principal imposa als seus proveidors o subcontractistes unes
condicions de pagament que no estiguen justificades per rao de les condicions que
ell mateix siga beneficiari o per altres raons objectives.



e En tot cas, son nul-les les clausules pactades entre les parts o les practiques que
resulten contraries

* als requisits per a exigir els interessos de demora de |'article 6 de |a llei de
morositat,

e 0 aquelles que excloguen el cobrament d’aquest interes de demora o el de |la
indemnitzacio per costos de cobrament prevista en l'article 8.

e També son nul-les les clausules i practiques pactades per les parts o les
practiques que
e excloguen l'interes de demora, o qualsevol altra sobre el tipus legal d’interes

de demora establit amb caracter subsidiari en 'apartat 2 de l'article 7, quan
tinga un contingut abusiu en perjudici del creditor,

e entenent que sera abusiu quan l'interes pactat siga un 70 per cent
inferior a l'interes legal de demora, llevat que ateses les circumstancies
previstes en la llei, puga provar-se que l'interes aplicat no resulta abusiu.

e Aquesta possible modificacio de l'interes de demora no sera aplicable a
les operacions comercials efectuades amb I’Administracio.



e El jutge que declare la invalidesa d’aquestes clausules abusives
integrara el contracte conformement al que es disposa en l'article
1.258 del Codi Civil i disposara de facultats moderadores respecte
dels drets i obligacions de les parts i de les consequencies de |la seua
ineficacia.

* Seran igualment nul-les les clausules abusives contingudes en les
condicions generals de la contractacio. Les accions de cessacio i de
retraccio en la utilitzacio de les condicions generals a que es refereix
'apartat anterior podran ser exercitades, conforme a la Llei 7/1998,
de 13 d’abril, sobre condicions generals de la contractacio, per les
seglents entitats:

* a) Les associacions, federacions d’associacions i corporacions d’'empresaris, de
professionals, de treballadors autonoms i d’agricultors que estatutariament tinguen
encomanada la defensa dels interessos dels seus membres.

e b) Les Cambres Oficials de Comerg, Industria i Navegacio.
e c) Els col-legis professionals legalment constituits.



Contractacio: especialitats mercantils en

materia contractual

* E|l codi de comerc recull determinades regles especials amb |a
perfeccid, la forma i la interpretacio dels contractes

mercantils.
e |La regla: Article 50:

e Els contractes mercantils, en tot el relatiu als seus
requisits, modificacions, excepcions, interpretacio i
extincio i a la capacitat dels contractants, es regiran,
en tot el que no estiga expressament establit en
aquest Codi o en les lleis especials, per les regles

generals del dret comu.



Perfeccio del contracte
e Art. 54.

* Trobant-se en llocs diferents el que va fer 'oferta i el que
la va acceptar, hi ha consentiment des que l'oferent
coneix I'acceptacio o des que, havent-li-la remesa
I"acceptant, no puga ignorar-la sense faltar a la bona fe.

* E|l contracte, en tal cas, es presumeix subscrit en el lloc en
qgue es va fer l'oferta.

* En els contractes subscrits mitjancant dispositius
automatics hi ha consentiment des que es manifesta
I"acceptacio.

e Art. 55.

e Els contractes en que intervinga agent o corredor quedaran perfeccionats quan els contractants hagen
acceptat la seua proposta.



Forma del contracte

e Regla: principi llibertat de forma, com en el codi civil.
e Art. 51.

e Seran valids i produiran obligacid i accid en judici els contractes mercantils, qualssevol que siguen la
forma i 'idioma en que se subscriguen, la classe a que corresponguen i la quantitat que tinguen per
objecte, amb la condicid que conste |la seua existéncia per algun dels mitjans que el dret civil tinga
establits. No obstant aix0, la declaracié de testimonis no sera per si sola prou per a provar 'existéncia
d’un contracte la quantia del qual excedisca de 1.500 pessetes (9,02 euros), si no hi concorre alguna
altra prova.

e La correspondencia telegrafica només produira obligacio entre els contractants que hagen admes
aguest mitja previament i en contracte escrit, i sempre que els telegrames reunisquen les condicions o
signes convencionals que previament hagen establit els contractants, si ho han pactat aixi.

e Art. 52.

o S’exceptuaran del que es disposa en l'article que precedeix:

e 1a) Els contractes que, conformement a aguest Codi o a les lleis especials, hagen de fer en escriptura o
requerisquen formes o solemnitats necessaries per a la seua eficacia.

e 2a) Els contractes subscrits en pais estranger en queé la llei exigisca escriptures, formes o solemnitats
determinades per a la seua validesa, encara que no les exigisca la Llei espanyola.

* En tots dos casos, els contractes que no complisquen les circumstancies respectivament requerides no
produiran obligacid ni accié en judici.



Interpretacio del contracte

*Art. 57/.

* Els contractes de comerc s’executaran i compliran de bona fe,
segons els termes en que foren fets i redactats, sense
tergiversar amb interpretacions arbitraries el sentit recte, propi i
usual de les paraules aquestes o escrites, ni restringir els efectes
qgue naturalment es deriven de la manera amb que els
contractants hagen explicat la seua voluntat i contret les seues
obligacions.

e Art. 58.

e Si apareix divergencia entre els exemplars d’un contracte que presenten els contractants, i
en la seua subscripcio ha intervingut agent o corredor, s’estara al que resulte dels llibres
d’aquests, sempre que siguen conformes a dret.

e Art. 59.

e Sis’originen dubtes que no puguen resoldre’s conformement al que s’estableix en 'article
2n d’aquest Codi, es decidira la quiestio a favor del deutor.



Clausula penal

*Art. 56.

*En el contracte mercantil en que es fixe pena
d’'indemnitzacio contra el que no complisca,
°|la part perjudicada pot exigir
* el compliment del contracte pels mitjans de dret
*0 |a pena prescrita;

epero utilitzant una d’aquestes dues accions
quedara extingida l’altra, si no hi intervé pacte
en contra.



*2.- Regim juridic del comerg¢ electronic.

e Régim juridic: Llei 34/2002, d’11 de juliol, de serveis de la societat de
la informacio i de comerc electronic.

e La Llei té com a objecte la incorporacid a 'ordenament juridic
espanyol de la Directiva 2000/31/CE, del Parlament Europeu i del
Consell, de 8 de juny, relativa a determinats aspectes dels serveis de la
societat de la informacio, en particular, el comerc electronic en el
mercat interior (Directiva sobre el comerc electronic).

e Aixi mateix, incorpora parcialment la Directiva 98/27/CE, del
Parlament Europeu i del Consell, de 19 de maig, relativa a les accions
de cessacio en materia de proteccio dels interessos dels consumidors,
en regular, de conformitat amb el que s’hi estableix, una accié de
cessacio contra les conductes que contravinguen el que es disposa en
aquesta Llei.



Contractacio per via electronica

* Validesa i eficacia dels contractes subscrits per via electronica.

e Els contractes subscrits per via electronica produiran tots els efectes
previstos per 'ordenament juridic, quan hi concdrreguen el
consentiment i els altres requisits necessaris per a la seua validesa.

* Els contractes electronics es regiran pel que es disposa en la Llei
34/2002, d’11 de juliol, de serveis de la societat de la informacid i de
comerc¢ electronic, pels Codis Civil i de Comerc i per les restants normes
civils o mercantils sobre contractes, especialment, les normes de
proteccio dels consumidors i usuaris i d’'ordenacié de 'activitat
comercial.

e Perque siga valida la subscripcio de contractes per via electronica no cal
el previ acord de les parts sobre la utilitzacio de mitjans electronics.



Contractacio per via electronica

e Sempre que la Llei exigisca que el contracte o qualsevol informacio relacionada
amb el mateix conste per escrit, aquest requisit s’entendra satisfet si el
contracte o la informacio es conté en un suport electronic.

* AcO no és aplicable als contractes relatius al dret de familia i successions.

* Els contractes, negocis o actes juridics en els quals la Llei determine per a la
seua validesa o per a la produccio de determinats efectes la forma
documental publica, o que requerisquen per Llei la intervencidé d’organs
jurisdiccionals, notaris, registradors de la propietat i mercantils o autoritats
publiques, es regiran per la seua legislacio especifica.

* Prova dels contractes subscrits per via electronica: En tot
cas, el suport electronic que conste un contracte subscrit
per via electronica sera admissible en judici com a prova
documental.



Obligacions previes a la contractacio.

A més del compliment dels requisits en materia d’informacié que s’estableixen
en la normativa vigent, el prestador de serveis de la societat de la informacié
qgue faca activitats de contractacio electronica té l'obligacié de posar a la
disposicio del destinatari, abans d’iniciar el procediment de contractacio i
mitjancant tecniques adequades al mitja de comunicacio utilitzat, de manera
permanent, facil i gratuita, informacio clara, comprensible i inequivoca sobre
els seguents extrems:

e a) Els diferents tramits que han de seguir-se per a subscriure el contracte.

e b) Si el prestador arxivara el document electronic en que es formalitze el contracte i
si aguest sera accessible.

 c) Els mitjans tecnics que posa a la seua disposicio per a identificar i corregir errors
en la introduccio de les dades. d) La llengua o llenglies en que podra formalitzar-se
el contracte.

* U'obligacio de posar a la disposicio del destinatari la informacioé referida es
donara per complida si el prestador la inclou en la seua pagina o lloc d’Internet
en les condicions assenyalades.



e El prestador no té I'obligacid de facilitar la informacid assenyalada quan:
e a) tots dos contractants aixi ho acorden i cap d’ells tinga la consideracio de consumidor, o

* b) el contracte s’haja formalitzat exclusivament mitjancant intercanvi de correu electronic
o un altre tipus de comunicacio electronica equivalent.

* Sense perjudici del que es disposa en la legislacio especifica,
les ofertes o propostes de contractacio realitzades per via
electronica seran valides durant el periode

e que fixe l'oferent

* 0, en defecte d’aixo, durant tot el temps que estiguen
accessibles als destinataris del servei.

e Amb caracter previ a l'inici del procediment de contractacio, el
prestador de serveis ha de posar a la disposicio del destinatari les
condicions generals a que, si s'escau, haja de subjectar-se el
contracte, de manera que aquestes puguen ser emmagatzemades i
reproduides pel destinatari (guardar i imprimir).



Informacio posterior a la subscripcio del contracte.

* Uoferent esta obligat a confirmar la recepcio de I'acceptacio a qui la
va fer per algun dels seglients mitjans:

 a) 'enviament d’un justificant de recepcio per correu electronic o
un altre mitja de comunicacio electronica equivalent a I'adreca que
I'acceptant haja assenyalat, en el termini de les vint-i-quatre hores
seglients a la recepcid de l'acceptacio; o

* b) la confirmacio, per un mitja equivalent a l'utilitzat en el
procediment de contractacio, de I'acceptacio rebuda, tan prompte
com l'acceptant haja completat aquest procediment, sempre que
la confirmacio puga ser arxivada pel seu destinatari.

e S’entendra que s’ha rebut l'acceptacio i la seua confirmacio quan les parts puguen tenir-ne constancia.

* En el cas que la recepcid de I'acceptacio es confirme mitjancant justificant de recepcio, es presumira que el
seu destinatari pot tenir la referida constancia des que aquell haja sigut emmagatzemat en el servidor en que
estiga donada d’alta el seu compte de correu electronic, o en el dispositiu utilitzat per a la recepcid de
comunicacions.



* No cal confirmar la recepcio de I'lacceptacio d’'una oferta quan:

* a) tots dos contractants aixi ho acorden i cap d’ells tinga la consideracio de
consumidor, o

* b) el contracte s’haja subscrit exclusivament mitjancant intercanvi de correu
electronic o un altre tipus de comunicacio electronica equivalent, quan
aguests mitjans no siguen emprats amb |'exclusiu proposit d’eludir el
compliment de tal obligacio.

e Lloc de formalitzacio del contracte.

e Els contractes subscrits per via electronica en els quals intervinga com a part
un consumidor es presumiran subscrits en el lloc en que aquest tinga la
residencia habitual.

e Els contractes electronics entre empresaris o professionals, a falta de pacte
entre les parts, es presumiran subscrits en el lloc en que estiga establit el
prestador de serveis.



3.- Regim juridic de les condicions generals de la
contractacio i de les clausules abusives.

* Preguntes previes:
 TOT EL QUE SIGNE EM VINCULA?

e Art. 1255 CC: Els contractants poden establir els pactes, clausules i condicions que tinguen
per convenient, sempre que no siguen contraris a les lleis, a la moral, ni a 'ordre public.

e Article 1091 CC: Les obligacions que naixen dels contractes tenen forca de llei entre les
parts contractants i han de complir-se d’acord amb aquests.

* ELS CONTRACTES AMB CONDICIONS GENERALS DE LA
CONTRACTACIO SON CONTRACTES DEL CODI CIVIL?

e Regim juridic
e Llei 7/1998, de 13 d’abril, sobre condicions generals de la contractacio.

e La Llei té per objecte la transposicio de la Directiva 93/13/CEE, del Consell, de 5 d’abril de 1993, sobre
clausules abusives en els contractes subscrits amb consumidors, aixi com la regulacio de les condicions

generals de la contractacio.
e S’ha optat per dur a terme la incorporacié de la Directiva citada mitjancant una Llei de condicions generals de
la contractacid, que al mateix temps, a través de la seua disposicié addicional primera, modifique el marc

juridic preexistent de proteccid al consumidor.



* Una clausula és condicidé general

e quan esta predisposada

* i incorporada a una pluralitat de contractes exclusivament per una
de les parts,

* i no té per que ser abusiva.
 Clausula abusiva és
* [a que en contra de les exigencies de la bona fe

e causa en detriment del consumidor un desequilibri
important i injustificat de les obligacions contractuals

* i pot tenir o no el caracter de condicidé general, ja que també
pot donar-se en contractes particulars quan no existeix
negociacio individual de les seues clausules, aixo €s, en
contractes d’adhesio particulars.



 Les condicions generals de |la contractacio es poden
donar tant en les relacions de professionals entre si
com d’aquests amb els consumidors.

*En tots dos casos, s’exigeix que les condicions generals
formen part del contracte,

*siguen conegudes o -en certs casos de contractacio
no escrita- existisca possibilitat real de ser conegudes,

*i gue es redacten de manera transparent, amb
claredat, concrecio i senzillesa.

*Pero, a meés, s’exigeix, quan es contracta amb un
consumidor, que no siguen abusives.



* El concepte de clausula contractual abusiva té aixi el
seu ambit propi en la relacio amb els consumidors. | pot
donar-se tant en condicions generals com en clausules
predisposades per a un contracte particular al qual el
consumidor es limita a adherir-se. Es a dir, sempre que
no hi ha hagut negociacio individual.

* Aixo no vol dir que en les condicions generals entre
professionals no puga existir abus d’'una “posicio
dominant”.

e Pero tal concepte se subjecta a les normes generals de nul-litat
contractual. Es a dir, res no impedeix que també judicialment puga
declarar-se la nul-litat d’'una condicio general que siga abusiva quan siga
contraria a la bona fe i cause un desequilibri important entre els drets |
les obligacions de les parts, fins i tot encara que es tracte de contractes
entre professionals o empresaris. Pero haura de tenir en compte en
cada cas les caracteristiques especifiques de |la contractacio entre
empreses.



« Ambit objectiu.

e SOn condicions generals de la contractacio les clausules predisposades la incorporacio
de les quals al contracte siga imposada per una de les parts, amb independéencia de
I'autoria material d’aquestes, de la seua aparenca externa, de la seua extensio i de
qgualssevol altres circumstancies, havent sigut redactades amb la finalitat de ser
incorporades a una pluralitat de contractes.

e El fet que certs elements d’una clausula o que una o diverses clausules aillades s’"hagen
negociat individualment no excloura I’'aplicacio d’aquesta Llei a |la resta del contracte si
I'apreciacio global porta a la conclusié que es tracta d’un contracte d’adhesio.

« Ambit subjectiu.

* La llei sera aplicable als contractes que continguen condicions generals subscrits entre
un professional -predisponent- i qualsevol persona fisica o juridica —adherent-.

e S’entén per professional a tota persona fisica o juridica que actue dins del marc de la
seua activitat professional o empresarial, siga publica o privada.

e 'adherent pot ser també un professional, sense necessitat que actue en el marc de la
seua activitat.



« Ambit territorial i disposicions imperatives.

e La Llei s’aplicara a les clausules de condicions generals que formen part de
contractes subjectes a la legislacié espanyola.

 També s’aplicara als contractes sotmesos a legislacié estrangera quan I'adherent haja
emes la seua declaracid negocial en territori espanyol i hi tinga la residencia habitual,
sense perjudici del que s’estableix en els tractats o convenis internacionals. Quan
I'adherent siga un consumidor s’aplicara el que es disposa en |'apartat 3 de l'article 10 bis

de la Llei general per a la defensa de consumidors i usuaris (actualment en el Reial decret
legislatiu 1/2007).

e Contractes exclosos

* La Llei no s’aplicara als contractes administratius, als contractes de treball, als de

constitucio de societats, als que regulen relacions familiars i als contractes
successoris.

e Tampoc sera aplicable aquesta Llei a les condicions generals que reflectisquen les
disposicions o els principis dels convenis internacionals dels quals el Regne d’Espanya siga
part, ni les que siguen regulades especificament per una disposicio legal o administrativa
de caracter general i que siguen d’aplicacio obligatoria per als contractants.



*Requisits d’incorporacio.

* Les condicions generals passaran a formar part del contracte quan
I’adherent n’accepte la incorporacio a aquest i siga signat per tots els

contractants.

* Tot contracte ha de fer referencia a les condicions generals
incorporades.

* No pot entendre’s que hi ha hagut acceptacio de la incorporacio de les
condicions generals al contracte quan el predisponent no haja
informat expressament 'adherent sobre la seua existencia i no li

n’haja facilitat un exemplar.

e Els adherents podran exigir que el notari autoritzador no transcriga les condicions generals
de la contractacio en les escriptures que atorgue i que se’n deixe constancia en la matriu,
incorporant-les com a annex. En aquest cas el notari ha de comprovar que els adherents

tenen coneixement integre del contingut i que les accepten.



e Quan el contracte no haja de formalitzar-se per escrit i el predisponent entregue un
resguard justificatiu de la contraprestacio rebuda, basta que el predisponent anuncie les
condicions generals en un lloc visible dins del lloc en el qual s’efectua el negoci, que les
inserisca en la documentacio del contracte que acompanya la formalitzacio; o que, de
gualsevol altra manera, garantisca a 'adherent una possibilitat efectiva de coneixer la seua
existencia i el seu contingut en el moment que es duu a terme.

| a redaccio de les clausules generals ha d’ajustar-
se als criteris de transparencia, claredat, concrecid
i senzillesa.

| es condicions incorporades de manera no
transparent en els contractes en perjudici dels
consumidors seran nul-les de ple dret.



*Regles d’interpretacio.

* Quan hi haja contradiccio entre les condicions generals i les
condicions particulars especificament previstes per a
aquest contracte, prevaldran aquestes sobre aquelles,
llevat que les condicions generals resulten més
beneficioses per a I'adherent que les condicions
particulars.

* Els dubtes en la interpretacio de les condicions generals
obscures es resoldran a favor de I'adherent.

* En els contractes amb consumidors aguesta norma

d’interpretacio només és aplicable quan s’exerciten accions
individuals.



*No incorporacio.

* No quedaran incorporades al contracte les seglients
condicions generals:

* 3) Les que 'adherent no haja tingut oportunitat real de coneixer
de manera completa en el moment de la subscripcio del contracte
0 quan no hagen sigut signades, quan siga necessari, en els termes
resultants de l'article 5.

* b) Les que siguen il-legibles, ambigiies, obscures i
incomprensibles, excepte, quant a aguestes ultimes, que hagen
sigut expressament acceptades per escrit per 'adherent i s'ajusten
a la normativa especifica que discipline en el seu ambit |la
necessaria transparencia de les clausules contingudes en el
contracte.



Nul-litat.

e Seran nul-les de ple dret les condicions generals que
contradiguen en perjudici de 'adherent el que es disposa en la
Llei o en qualsevol altra norma imperativa o prohibitiva, llevat
qgue s’hi establisca un efecte diferent per al cas de
contravencio.

* En particular, seran nul-les les condicions generals que siguen
abusives, quan el contracte s’haja subscrit amb un consumidor,
entenent per tals en tot cas les definides en l'article 10 bis i disposicio
addicional primera de la Llei 26/1984, de 19 de juliol, general per a la
defensa dels consumidors i usuaris (actuals articles 80 i seglients del
Reial decret legislatiu 1/2007).

* Vegeu a continuacio sobre abusivitat.



* La declaracio judicial de no incorporacio al contracte o de nul-litat de les
clausules de condicions generals pot ser instada per I'adherent d’acord amb les
regles generals reguladores de la nul-litat contractual.

e La sentencia estimatoria, obtinguda en un procés incoat mitjancant I'exercici de l'accio
individual de nul-litat o de declaracié de no incorporacio, decretara la nul-litat o no
incorporacio al contracte de les clausules generals afectades i aclarira I'eficacia del
contracte d’acord amb l'article 10, o declarara la nul-litat del contracte quan la nul-litat
d’aquelles o la seua no incorporacio afectara un dels seus elements essencials en els
termes de l'article 1261 del Codi Civil.

e La no incorporacio al contracte de les clausules de les condicions generals o la
declaracio de |la seua nul-litat no determinara la ineficacia total del contracte, si
aquest pot subsistir sense tals clausules, extrem sobre el qual ha de pronunciar-
se la sentencia.

e La part del contracte afectada per la no incorporacio o per la nul-litat s’integrara
conformement al que es disposa per |'article 1258 del Codi Civil i disposicions en
materia d’interpretacio contingudes en aquest.



e Accions de cessacio, retractacio i declarativa

e Contra la utilitzacio o la recomanaci6 d’utilitzacio de condicions generals que resulten
contraries al que es disposa en la Llei, o en altres lleis imperatives o prohibitives, poden
interposar-se, respectivament, accions de cessacio i retractacio.

e |'accid de cessacio es dirigeix a obtenir una sentencia per mitja de la qual es condemne el demandat a

eliminar de les seues condicions generals les que es reputen nul-les i a abstenir-se d’utilitzar-les en
endavant.

 Declarada judicialment la cessacio, I'actor pot sol-licitar del demandat |la devolucio de les quantitats cobrades si s’escau, en
ocasio de clausules nul-les, aixi com sol-licitar una indemnitzacio pels danys i perjudicis causats. En cas de no avenir-se a
tal sol-licitud, pot fer-se efectiva en tramit d’execucio de senténcia.

e Per mitja de l'accio de retractacio s’insta la imposicio al demandat, siga o no el predisponent, de I'obligacio
de retractar-se de la recomanacio que haja efectuat d’utilitzar les clausules de condicions generals que es
consideren nul-les i d’abstenir-se de continuar recomanant-les en el futur, sempre que hagen sigut
efectivament utilitzades pel predisponent en alguna ocasio.

e |'accid declarativa té per objecte el reconeixement d’una clausula com a condicié general de contractacio.

e Legitimacio activa: Les accions poden ser exercitades per les seglients entitats:

* 1. Les associacions o corporacions d’empresaris, professionals i agricultors que estatutariament tinguen encomanada la
defensa dels interessos dels seus membres.

2. Les Cambres de Comerg, Industria i Navegacio.

3. Les associacions de consumidors i usuaris legalment constituides i que tinguen estatutariament encomanada la
defensa d’aquests.

4. UInstitut Nacional de Consum i els organs corresponents de les comunitats autonomes i de les corporacions locals
competents en materia de defensa dels consumidors.

5. Els col-legis professionals legalment constituits.
6. El ministeri fiscal.



* Abusivitat i proteccio del consumidor

e La sentencia del TIUE de 14 de mar¢ de 2013 assenyala que l'art. 3 de |la Directiva ha
d’interpretar-se en el sentit que:

1) El «desequilibri important» en detriment del consumidor ha d’apreciar-se amb:

1.1) Una analisi de les normes nacionals aplicables mancant acord, per a
determinar si (la clausula) deixa el consumidor en una situacié menys favorable que
la del dret nacional.

1.2) Un examen de la situacio juridica d’aquest consumidor en funcié dels mitjans
de que disposa en la normativa nacional perque cesse I'Us de clausules abusives.

2) Per a determinar si es causa el desequilibri «malgrat les exigencies de la bona fe»,
ha de comprovar-se si el professional, tractant de manera lleial i equitativa amb el
consumidor, podia estimar raonablement que aquest acceptaria la clausula en una
negociacid individual.

3) Lannex de la Directiva només conté una llista indicativa i no exhaustiva de
clausules que poden ser declarades abusives.



4) Conforme a l'art. 4.1 Directiva, el caracter abusiu d’una
clausula s’apreciara:

4.1) Tenint en compte la naturalesa dels béns o serveis que
siguen objecte del contracte.

4.2) Considerant, en el moment de la subscripcio d’aquest,
totes les circumstancies que concorreguen en la seua
subscripcio.

4.3) D’aixo resulta que, en aquest context, han d’apreciar-
se també les consequencies que aquesta clausula pot tenir en el
marc del dret aplicable al contracte, la qual cosa implica un
examen del sistema juridic nacional (per a garantir o cerciorar-
se que el mencionat consumidor no estiga vinculat per
'esmentada clausula).



Abusivitat en el Reial decret legislatiu 1/2007, de 16 de novembre, pel qual s’aprova el
text refos de la Llei general per a la defensa dels consumidors i usuaris i altres lleis
complementaries:

* Article 80. Requisits de les clausules no negociades individualment.
1. En els contractes amb consumidors i usuaris que utilitzen clausules no negociades
individualment, inclosos els que promoguen les Administracions publiques i les
entitats i empreses dependents d’aquestes, aquelles hauran de complir els seglients
requisits:

a) Concrecio, claredat i senzillesa en la redaccio, amb possibilitat de comprensid
directa, sense reexpedicions a textos o documents que no es faciliten previament o
simultaniament a |la conclusié del contracte, i als quals, en tot cas, ha de fer-se
referencia expressa en el document contractual.

b) Accessibilitat i llegibilitat, de manera que permeta al consumidor i usuari el
coneixement previ a la subscripcio del contracte sobre la seua existencia i el seu
contingut. En cap cas no s’entendra complit aquest requisit si la grandaria de la lletra
del contracte fora inferior al mil-limetre i mig o I'insuficient contrast amb el fons fera
dificultosa la lectura.

c) Bona fe i just equilibri entre els drets i obligacions de les parts, la qual cosa en
tot cas exclou la utilitzacié de clausules abusives.

2. Quan s’exerciten accions individuals, en cas de dubte sobre el sentit d’'una clausula
prevaldra la interpretacié més favorable al consumidor.



* Article 82. Concepte de clausules abusives.
1. Es consideren clausules abusives totes aquelles estipulacions no negociades individualment
i totes aquelles practiques no consentides expressament que, en contra de les exigencies de la
bona fe causen, en perjudici del consumidor i usuari, un desequilibri important dels drets i les
obligacions de les parts que es deriven del contracte.
2. El fet que certs elements d’una clausula o que una clausula aillada s’hagen negociat
individualment no excloura I'aplicacié de les normes sobre clausules abusives a la resta del
contracte.
'empresari que afirme que una determinada clausula ha sigut negociada individualment,
assumira la carrega de la prova.
3. El caracter abusiu d’'una clausula s’aprecia tenint en compte |la naturalesa dels béns o
serveis objecte del contracte i considerant totes les circumstancies concurrents en el moment
de la seua subscripcio, aixi com totes les altres clausules del contracte o d’un altre del qual
aquest depenga.
4. Malgrat el que es preveu en els apartats precedents, en tot cas son abusives les clausules
gue, conforme al que es disposa en els articles 85 a 90, tots dos inclusivament:
a) vinculen e(1 contracte a la voluntat de 'empresari,
b) limiten els drets del consumidor i usuari,
c) determinen la falta de reciprocitat en el contracte,
d) imposen al consumidor i usuari garanties desproporcionades o li imposen
indegudament la carrega de la prova,
e) resulten desproporcionades en relacié amb el perfeccionament i execucio del
contracte, o
f) contravinguen les regles sobre competencia i dret aplicable.



e Article 83. Nul-litat de les clausules abusives i subsistencia
del contracte.

Les clausules abusives seran nul-les de ple dret i es tindran per
no posades.

A aquest efecte, el jutge, previa audiencia de les parts,
declarara la nul-litat de les clausules abusives incloses en el
contracte, el qual, no obstant aixo, continuara sent obligatori
per a les parts en els mateixos termes, sempre que puga
subsistir sense aquestes clausules.

Les condicions incorporades de manera no transparent en els
contractes en perjudici dels consumidors seran nul-les de ple
dret.



e Article 85. Clausules abusives per a vincular el contracte a la voluntat de I'empresari
Les clausules que vinculen qualsevol aspecte del contracte a la voluntat de 'empresari seran abusives i, en tot
cas, les seguents:
1. Les clausules que reserven a I'empresari que contracta amb el consumidor i usuari un termini excessivament
llarg o insuficientment determinat per a acceptar o rebutjar una oferta contractual o satisfer la prestacio deguda.
2. Les clausules que prevegen la prorroga automatica d’un contracte de durada determinada si el consumidor i
usuari no es manifesta en contra, fixant una data limit que no permeta de manera efectiva al consumidor i usuari
manifestar la voluntat de no prorrogar-lo.
3. Les clausules que reserven a favor de 'empresari facultats d’interpretacié o modificacio unilateral del
contracte, excepte, en aquest ultim cas, que concorreguen motius valids especificats en el contracte.
En els contractes referits a serveis financers el que s’estableix en el paragraf anterior s’entendra sense perjudici
de les clausules per les quals 'empresari es reserve la facultat de modificar sense previ avis el tipus d’interes
degut pel consumidor o al consumidor, aixi com I'import d’altres despeses relacionades amb els serveis
financers, quan aquells estiguen adaptats a un index, sempre que es tracte d’indexs legals i es descriga la
manera de variacio del tipus, o en altres casos de raod valida, a condicié que 'empresari estiga obligat a informar
d’aixo en el més breu termini als altres contractants i aguests puguen resoldre immediatament el contracte
sense cap penalitzacio.
lgualment poden modificar-se unilateralment les condicions d’un contracte de serveis financers de durada
indeterminada pels motius valids que s’hi expressen, sempre que I'empresari estiga obligat a informar el
consumidor i usuari amb antelacio raonable i aquest tinga la facultat de resoldre el contracte, o, si s’escau,
rescindir unilateralment, sense previ avis en el suposit de rad valida, a condicié que I'empresari n’informe
immediatament els altres contractants.
4. Les clausules que autoritzen 'empresari a resoldre anticipadament un contracte de durada determinada, si al
consumidor i usuari no se li reconeix la mateixa facultat, o les que el faculten a resoldre els contractes de durada
indefinida en un termini desproporcionadament breu o sense previa notificacio amb antelacié raonable.
El que es preveu en aquest paragraf no afecta les clausules en les quals es preveja la resolucié del contracte per
incompliment o per motius greus, aliens a la voluntat de les parts, que alteren les circumstancies que van
motivar la subscripcio del contracte.



e 5. Les clausules que determinen la vinculacioé incondicionada del consumidor i usuari al
contracte encara que I'empresari no haja complit amb les seues obligacions.
6. Les clausules que suposen la imposicio d’'una indemnitzacié desproporcionadament
alta, al consumigllor i usuari que no complisca les seues obligacions.
7. Les clausules que suposen la supeditacio a una condicio la realitzacié de la qual
depen%a unicament de la voluntat de 'empresari per al compliment de les prestacions,
guan al consumidor i usuari se li haja exigit un compromis ferm.
8. Les clausules que suposen la consignacio de dates de lliurament merament
indicatives condicionades a la voluntat de 'empresari.
9. Les clausules que determinen I'exclusio o limitacio de I'obligacio de 'empresari de
respectar els acords o compromisos adquirits pels seus mandataris o representants o
supeditar els seus compromisos al compliment de determinades formalitats.
10. Les clausules que prevegen l'estipulacio del preu en el moment del lliurament del
bé o servei o les que atorguen a 'empresari la facultat d'augmentar el preu final sobre
el convingut, sense que en tots dos casos existisquen raons objectives | sense
reconeixer al consumidor i usuari el dret a resoldre el contracte si el preu final resulta
molt superior a l'inicialment estipulat.
El que s’estableix en el paragraf anterior s’entén sense perjudici de I'adaptacio de
preus a un index, sempre que tals indexs siguen legals i que en el contracte es descriga
explicitament la manera de variacio del preu.
11. Les clausules que suposen la concessio a I'empresari del dret a determinar si el bé
o servei s'ajusta a I'estipulat en el contracte.



e Article 86. Clausules abusives per limitar els drets basics del consumidor i usuari.
En qualsevol cas son abusives les clausules que limiten o priven el consumidor i usuari
dels drets reconeguts per normes dispositives o imperatives i, en particular, aquelles
estipulacions que prevegen:
1. Uexclusio o limitacio de manera inadequada dels drets legals del consumidor i usuari
per incompliment total o parcial o compliment defectuds de I'empresari.
En particular les clausules que modifiquen, en perjudici del consumidor i usuari, les
normes legals sobre conformitat amb el contracte dels béns o serveis posats a la seua
disposicio o limiten el dret del consumidor i usuari a la indemnitzacio pels danys i
perjudicis ocasionats per aguesta falta de conformitat.
2. LUexclusio o limitacio de la responsabilitat de 'empresari en el compliment del
contracte, pels danys o per la mort o per les lesions causades al consumidor i usuari
per una accio o omissio d’aquell.
3. Lalliberament de responsabilitat de 'empresari per cessio del contracte a tercer,
sense consentiment del deutor, si pot engendrar minvament de les garanties d’aquest.
4. La privacio o restriccio al consumidor i usuari de les facultats de compensacio de
credits, retencio o consignacio.
5. La limitacio o exclusio de la facultat del consumidor i usuari de resoldre el contracte
per incompliment de I'empresari.
6. La imposicid de renuncies al lliurament de document acreditatiu de l'operacio.
7. La imposicio de qualsevol altra renuncia o limitacio dels drets del consumidor i
usuari.



e Article 87. Clausules abusives per falta de reciprocitat.
Son abusives les clausules que determinen la falta de reciprocitat en el contracte, contraria a la bona
fe, en perjudici del consumidor i usuari i, en particular:
1. La imposicié d’obligacions al consumidor i usuari per al compliment de tots els seus deures i
contraprestacions, encara que I'empresari no haja complit els seus.
2. La retencio de quantitats abonades pel consumidor i usuari per renuncia, sense preveure la
indemnitzacio per una quantitat equivalent si renuncia I'empresari.
3. Lautoritzacio a 'empresari per a resoldre el contracte discrecionalment, si al consumidor i usuari no
se li reconeix la mateixa facultat.
4. La possibilitat que I'empresari es quede amb les quantitats abonades en concepte de prestacions
encara no efectuades quan siga ell mateix qui resolga el contracte.
5. Les estipulacions que prevegen |'arrodoniment a l'alca en el temps consumit o en el preu dels béns o
serveis o qualsevol :ltra estipulacié que preveja el cobrament per productes o serveis no efectivament
usats o consumits de manera efectiva.
En aquells sectors en els quals l'inici del servei comporte indissolublement unit un cost per a les
empreses o els professionals no repercutit en el preu, no es considerara abusiva la facturacio per
separat de tals costos, quan s’adeqguen al servei efectivament prestat.
6. Les estipulacions que imposen obstacles onerosos o desproporcionats per a I'exercici dels drets
reconeguts al consumidor i usuari en el contracte, en particular en els contractes de prestacio de
serveis o subministrament de productes de tracte successiu o continuat, la imposicio de terminis de
durada excessiva, la renuncia o I'establiment de limitacions que excloguen o obstaculitzen el dret del
consumidor i usuari a posar fi a aquests contractes, aixi com l'obstaculitzacio a I'exercici d’aquest dret a
través del procediment pactat, com és el cas de les que prevegen la imposicio de formalitats diferents
de les previstes per a contractar o la perdua de les quantitats abonades per endavant, I'abonament de
qguantitats per serveis no prestats efectivament, 'atribucio a 'empresari de la facultat d’execucié
unilateral de les astriccions que s’hagen fixat contractualment o la fixacié d’'indemnitzacions que no es
corresponguen amb els danys efectivament causats.



* Article 88. Clausules abusives sobre garanties.
En tot cas es consideraren abusives les clausules que suposen:
1. La imposicié de garanties desproporcionades al risc assumit.
Es presumira que no existeix desproporcio en els contractes de
financament o de garanties pactades per entitats financeres
gue s’ajusten a la seua normativa especifica.
2. La imposicio de la carrega de |la prova en perjudici del
consumidor i usuari en els casos en que hauria de
correspondre a |'altra part contractant.
3. La imposicio al consumidor de la carrega de la prova sobre
I'incompliment, total o parcial, de 'empresari proveidor a
distancia de serveis financers de les obligacions imposades per
la normativa especifica sobre la materia.



* Article 89. Clausules abusives que afecten el perfeccionament i execucio del contracte.
En tot cas tenen la consideracid de clausules abusives:
1. Les declaracions de recepcié o conformitat sobre fets ficticis, i les declaracions d’adhesio del consumidor i
usuari a clausules de les quals no ha tingut 'oportunitat de prendre coneixement real abans de la subscripcio del
contracte.
2. La transmissio al consumidor i usuari de les consequiencies economiques d’errors administratius o de gestio
gue no li siguen imputables.
3. La imposicio al consumidor de les despeses de documentacio i tramitacié que per llei corresponga a
I'empresari. En particular, en la compravenda d’habitatges:
a) Lestipulacié que el consumidor ha de carregar amb les despeses derivades de la preparacié de la titulacié que

er la seua naturalesa corresponguen a I'empresari (obra nova, propietat horitzontal, hipoteques per a financar

E\ seua construccié o la seua divisid i cancel-lacid).
b) Lestipulacid gue obligue el consumidor a subrogar-se en la hipoteca de 'empresari o impose penalitzacions
en els suposits de no subrogacio.
c) Lestipulacié que impose al consumidor el pagament de tributs en els quals el subjecte passiu és I'empresari.
d) Lestipulacié que impose al consumidor les despeses derivades de I'establiment dels accessos als
subministraments generals de I’"habitatge, quan aquesta haja de ser entregada en condicions d’habitabilitat.
4. La imposicio al consumidor i usuari de béns i serveis complementaris o accessoris no sol-licitats.
5. Els increments de preu per serveis accessoris, financament, ajornaments, recarrecs, indemnitzacio o
penalitzacions que no corresponguen a prestacions addicionals susceptibles de ser acceptats o rebutjats en cada
cas expressats amb la deFuda claredat o separacio.
6. La negativa expressa al compliment de les obligacions o prestacions propies de 'empresari, amb reexpedicio
automatica a procediments administratius o judicials de reclamacio.
7. La imposicio de condicions de credit que per als descoberts en compte corrent superen els limits que es
contenen en l'article 19.4 de la Llei 7/1995, de 23 de marg, de credit al consum.
8. La previsio de pactes de renuncia o transaccio respecte al dret del consumidor i usuari a I'eleccio de fedatari
competent segons la llei per a autoritzar el document public en que inicialment o ulteriorment haja de
formalitzar-se el contracte.



e Article 90. Clausules abusives sobre competencia i dret aplicable.
Son, aixi mateix, abusives les clausules que establisquen:
1. La submissio a arbitratges diferents de I'arbitratge de consum, llevat que es tracte
d’organs d’arbitratge institucionals creats per normes legals per a un sector o un
suposit especific.
2. La previsio de pactes de submissio expressa a jutge o tribunal diferent del que
corresponga al domicili del consumidor i usuari, al lloc del compliment de |'obligacié o
aquell en que es trobe el bé si aquest fora immoble.
3. La submissio del contracte a un dret estranger respecte al lloc on el consumidor i
usuari emeta la seua declaracio negocial o on 'empresari desenvolupe l'activitat
dirigida a la promocié de contractes d’igual o similar naturalesa.

e Article 91. Contractes relatius a valors, instruments financers i divises.
Les clausules abusives referides a la modificacio unilateral dels contractes, a la
resolucio anticipada dels contractes de durada indefinida i a I'increment del preu de
béns i serveis, no s‘aplicaran als contractes relatius a valors, amb independéncia de la
seua forma de representacio, instruments financers i altres béns i serveis el preu dels
quals estiga vinculat a una cotitzacio, index borsari, o un tipus del mercat financer que
I'empresari no controle, ni als contractes de compravenda de divises, xecs de viatge o
girs postals internacionals en divises.



* Abusivitat per falta de transparencia: especial referéencia a la
jurisprudencia sobre clausula sol.

e La sentencia TJUE de 26 de gener de 2017 sosté que les
clausules no transparents queden subjectes al control
d’abusivitat, per la qual cosa cal entendre que no son per se
abusives.

e Per aixo, la clausula sobre interessos remuneratoris -element
essencial del contracte-, si no supera el control de transparencia, ha
de ser analitzada des del punt de vista de I'abusivitat, de si causa un
desequilibri important en perjudici del consumidor.

e leading case: Sentencia del ple de la sala primera del Tribunal
Suprem de 9 de maig de 2013.



La falta de transparencia com a criteri rector del caracter abusiu de les
clausules sol:

e Les clausules sol formen part de 'objecte principal del contracte.
* Les clausules relatives a I'objecte principal del contracte poden ser abusives.

* El control de les clausules relatives a I'objecte principal del contracte ha de ser un
control de transparencia.
* Sibe es cert que el control de contingut de les clausules relatives al preu no pot implicar assumir
en el nostre ordenament un control judicial de I'equilibri dels preus, com ja va assenyalar la STS 18
de juny de 2012. No ho és menys que perque existisca plena capacitat d’eleccio entre les diferents

ofertes existents en el mercat cal que el consumidor tinga un coneixement total i complet del preu
i de les condicions de la contraprestacio abans de la subscripcio del contracte.

* No es tracta d’enjudiciar si el preu és car o barat, sind si a conseqliencia de la mateixa s’ha produit una
alteracié del preu, tal com va poder legitimament haver sigut percebut pel consumidor.
* El control de transparencia no es limita al compliment dels requisits previstos en la
normativa administrativa sobre transparencia bancaria.

e El control de transparencia no es limita al compliment dels requisits d’incorporacio.

e Com va establir la doctrina del Tribunal Suprem: les clausules relatives a I'objecte principal del
contracte no solament estan subjectes a un mer control d’incorporacid, com la resta de condicions
generals, sind que a més estan subjectes a un control de transparencia addicional —cosa que la
sentencia denomina “doble filtre”—, en virtut del qual les clausules poden resultar ineficaces.

e La falta de transparencia s’identifica amb la defraudacio de I'expectativa sobre el preu.



* En efecte, les clausules sol poden ser licites, pero les analitzades pel TS no ho sén perque no
superen el control de transparencia pel fet que:

e a) Manca informacid prou clara que es tracta d’'un element definitori de l'objecte principal
del contracte.

e b) S'insereixen de manera conjunta amb les clausules sol i com a aparent contraprestacio
d’aquestes.

e ¢) No existeixen simulacions d’escenaris diversos relacionats amb el comportament
raonablement previsible del tipus d’interes en el moment de contractar.

e d) No hi ha informacio previa clara i comprensible sobre el cost comparatiu amb altres
modalitats de préstec de la mateixa entitat —en cas d’existir — o advertiment que al perfil
concret de client no se li ofereixen aquestes.

e e) En el cas de les utilitzades per una entitat concreta, se situen entre una aclaparadora
qguantitat de dades entre les quals queden emmascarades i que dilueixen I'atencio del
consumidor.

e Reaccio del legislador espanyol: Prohibir la clausula sol: Llei 5/2019, de 15 de
marcg, reguladora dels contractes de credit immobiliari. Article 21. Variacions en el
tipus d’interes: “3. En les operacions amb tipus d’interes variable no es pot fixar un
limit a la baixa del tipus d’interes”.



*4.- Regim juridic de la competenciai el dret

contractual mercantil.

*El dret de la competencia, en tant que dret imperatiu, és
un dels grans limits del dret contractual modern.

e 'apartat segon de l'article 101 TFUE estableix que “els acords o les
decisions prohibits pel present article seran nuls de ple dret”.

 El precepte declara, per tant, la nul-litat dels acords col-lusoris
prohibits per I'lapartat primer de |'article 101 TFUE, aixo és, els
acords entre empreses i les decisions d’associacions d’empreses
gue puguen afectar el comerc entre els Estats membres i que
tinguen per objecte o efecte impedir, restringir o falsejar el joc de |la

competencia dins del mercat interior.




e Segons el Tribunal de Justicia de la Unio Europea:

 La nul-litat fixada per 'article 101.2 TFUE equival a una invalidesa
pura i simple, de caracter absolut i a la qual tothom pot acollir-se.

 La nul-litat derivada de l'il-licit antimonopoli es produeix
automaticament i amb efectes ex tunc (des de l'inici).

e |, finalment, interessa destacar que el TJUE ha consolidat |la seua
doctrina en el sentit que la nul-litat per infraccié del dret de |la
competencia nomeés afecta les disposicions contractuals
incompatibles amb l'article 101 TFUE.

* Aix0 significa que, en els negocis juridics simples, com poden ser la
majoria dels cartels, en els quals s’acorda la pujada del preu o el
repartiment del mercat, I'acord sencer emmalalteix de nul-litat absoluta,

no produeix efectes en les relacions entre les parts contractants, no és
oposable a tercers, pot ser atacat per qualsevol persona i és definitiva.



* Pero en els negocis juridics complexos, com ocorre en les relacions
verticals i en les relacions horitzontals de cooperacio, la regla és la

separabilitat, és a dir, la nul-litat parcial. I, en consequencia, la nul-litat
total és I'excepcid.

* Ara bé, el mateix TJUE, que és una institucio que aplica i interpreta
el dret de la competencia europeu, pero no el dret patrimonial dels
Estats membres, també proclama que les conseqliencies d’aquesta

nul-litat respecte dels altres elements de I'acord no estan regulades
pel dret europeu.

e |, per tant, quan, segons l'article 101.2 TFUE, una determinada part
d’un acord és nul-la, les conseqliencies civils per a les altres parts
dissociables depenen del dret dels Estats membres.

e Aix0 ens introdueix en I'ambit de les consequencies de la

infraccio contractual de normes imperatives en el nostre
ordenament.



e La nul-litat total i la nul-litat parcial presenten finalitats diferents.

 Mentre que la nul-litat total persegueix excloure o privar d’efectes
aquells actes, contractes o negocis juridics que segons
'ordenament no mereixen tal consideracio;

* |a nul-litat parcial tracta de solucionar el problema de la
conservacio de |'acte o negoci afectat per la nul-litat d’'una part del
seu contingut.

* Quan, com ocorre amb el dret de |la competencia europeu i nacional,
la norma imperativa no es pronuncia expressament sobre la nul-litat
total o parcial, la doctrina és unanime a assenyalar que en aquests
casos el dilema entre nul-litat total o parcial ha de resoldre’s indagant
si 'objectiu i la finalitat de la norma infringida se satisfa millor amb
I'una o l"altra.



e La preferencia per la nul:litat parcial o total és, per tant, una guestio
que depen fonamentalment de la ratio i la finalitat perseguida per la
norma que imposa la nul-litat, en el nostre cas el dret de |la

competencia.

e En aquest sentit, les normes juridiques que limiten el lliure joc de I'autonomia de Ia
voluntat no solament defineixen 'ambit d’actuacio dels operadors economics conforme a
I'ordenament juridic, sind que també incideixen en la sancio de nul-litat a aplicar a aquests
negocis juridics.

* En dret de la competencia la prohibicié d’acords restrictius de
la competencia no pretén protegir a cap dels subjectes
vinculats per I'acord col-lusori siné al mercat.

* 'objectiu de les normes de competéencia és protegir la lliure competencia en el mercat. En
concret, el bé juridic prioritariament tutelat pel dret de la competencia és el procés
competitiu, entes com la lluita entre els operadors del mercat basada en la presa
individual de les decisions i en les bondats dels béns i serveis que ofereixen a clients i
consumidors finals.



e La nul-litat per infraccio del dret de la competencia no deriva
pel caracter inequitatiu de cap pacte, siné perque que aquest,
estant prohibit per apartat 1 de l'article 101 TFUE, no
complisca les condicions de I'apartat 3 del mateix precepte.

* El dret de la competencia no fa una composicio dels interessos de
les parts del contracte, sind que la seua finalitat és impedir que a
través de determinades practiques s’obstaculitze el correcte
funcionament del sistema d’economia de mercat, i no es puguen
complir els seus objectius d’eficiencia economica.

e Aixo significa que la normativa antimonopoli protegeix un interes public,
com és que el mercat de lliure competencia funcione correctament,

impedint que els empresaris es posen d’acord per a restringir la

competencia en benefici propi, pero en perjudici de tots els altres
participants en el mercat.



* Que el bé juridic protegit per l'article 101 TFUE i 1 LDC és el mercat és una cosa
gue no pot passar desapercebuda en I'enjudiciament de les consequencies
juridiques de la infraccio del dret de la competencia. A més, ateses les
particularitats d’aquesta normativa, en la qual no existeixen prohibicions per se,
cada restriccio de la competencia presenta una rad propia.

 Aixi, per exemple, la rad de la prohibicio de la fixacid de preus de revenda és
diferent de la prohibicio de proveiment exclusiu, com es veura
posteriorment.

* Sense descendir a la rad de cada prohibicio en el marc de I'acord en el qual s’ha
adoptat, i prenent com a referencia que el bé juridic protegit per la norma
imperativa és el mercat, no és possible fer adequadament el judici sobre la
dicotomia de nul-litat total o parcial.

e Sil’Unic criteri correcte per a dilucidar el judici de la nul-litat parcial és atendre la norma
juridica infringida, no és possible elaborar una dogmatica abstracta, sin6 que depéen del
cas concret, atesa la naturalesa i la finalitat de la norma imperativa i el tipus concret de
negoci o contracte infractor.

* \egeu l'apartat 8 del tema 4 relatiu a la incidencia del dret de la competéncia en els contractes de distribucio.



Tema 2. La compravenda mercantil

*].- Concepte legal de compravenda mercantil i
distincid de la compravenda civil.

e2.- La transmissio dels riscos en la compravenda
mercantil.

3.- Contingut del contracte. Obligacions de les
parts i el seu incompliment.

°4.- La compravenda mercantil internacional i els
Incoterms.



*1.- Concepte legal de compravenda mercantil i distincio
de la compravenda civil.

* Article 325 Codi comerg

e Es mercantil la compravenda de coses mobles per a
revendre-les, bé de |la mateixa manera en que es van
comprar, bé d’'una altra de diferent, amb I’'anim de
lucrar-se amb la revenda.

e Per tant,

* No és necessari que faga la compravenda un empresari. Pot ser mercantil
una compravenda entre no empresaris (vegeu article 2 Codi comerg).

* Els requisits de la compravenda mercantil son:
e Objecte: coses mobles
* Doble intencionalitat:
 Revenda
e Revenda amb anim de lucre



* Article 326 Codi comerg.

* No es consideraran mercantils:

* 1r) Les compres d’efectes destinats al consum del
comprador o de la persona per I'encarrec de la qual
s‘adquirisquen.

e 2n) Les vendes que facen els propietaris i els llauradors o
ramaders, dels fruits o productes de les seues collites o
bestiars, o de les especies en que se’ls paguen les rendes.

* 3r) Les vendes que, dels objectes construits o fabricats pels
artesans, facen aquests en els seus tallers.

e 4t) La revenda que faca qualsevol persona no comerciant de
la resta dels apilaments que va fer per al seu consum.



 Distincio de la compravenda civil i suposits complicats: la compravenda inversio.
e STS 242/2015, 13 de maig de 2015:

* “El Codi de Comerg, en l'art. 325 exigeix, per a considerar mercantil la compravenda,
un doble requisit subjectiu o intencmnalpdel comprador: que es faca la compra per a
ser revenuda amb anim de lucrar-se en la revenda posterior. A diferencia d’altres
contractes regulats en el mateix text legal en els quals reconeix el caracter mercantil
del contracte quan intervé un empresari, per contra, la compravenda mercantil
quedaria reservada per als comerciants que son els que professionalment compren
per a revendre.

En efecte, I'art. 325 del CdCom, invocat en el motiu com a infringit pel recurrent, no
regula objectivament "el caracter" de la revenda. Només s’hi refereix I'art. 326 del
mateix text legal, per a negar-los, en 'lapartat 4t, el caracter mercantil quan la compra
la fa una persona no comerciant | reven la "resta dels apilaments que va fer per al seu
consum".

A pesar que les sentencies invocades pel recurrent en el motiu segueixen la direccio
gue preten el recurrent (excepte la invocada de 20 de novembre de 1984, que qualifica
I"'operacio de compravenda com a mercantil); altres resolucions, com les SSTS de 16 de
gener de 2011, 10 d’abril de 2003, 3 de novembre de 1988, 3 de maig de 1985 12 de
mar¢ de 1982, entre altres, han entes que la compra per un empresari amb la intencio
de destinar l'objecte comprat a la seua explotacio o integracio industrial o comercial
ha de reputar-se mercantil ('anomenada compravenda inversio).

e Continua...



e “La distincio entre compravenda civil o com,aravenda mercantil té transcendencia en
dos ordres d’accions, la que versa sobre reclamacio pels defectes de la cosa venuda
(art. 342 CdCom o0 1486 i seg. CC) i la de reclamaciod pel venedor del preu de la cosa.
Encara que la prescripciod per a reclamar el preu de la cosa venuda es troba en el Codi
Civil i és de tres anys (art. 1967.4 CC), en suposit de venda de caracter mercantil és de
qguinze anys (art. 1964, per remissio de I'art. 943 CdCom), la qual cosa sembla
incongruent amb la postulada seguretat i celeritat en el trafic juridico-mercantil.

Hi ha un altre corrent cientific i jurisprudencial que ha considerat sempre civil el
contracte mixt, com la STS de 7 de maig de 1973. La Sala hi refereix que no pot
considerar-se mercantil un contracte de compravenda i arrendament d’obra, perque el
fabricant es va obligar no solament al lliurament, sin6 al muntatge de la maquinaria.

* En el nostre cas, no ha sigut discutit que el preu corresponia a la venda d’un programa
de solucio integrada de gestio per a(i’administracié del negoci denominat ERP
(Enterprise Resource Planning), com una eina de gestio per al millor funcionament
administratiu, pero el subministrament de 'equip anava acompanyat de la formacio
del personal de la recurrent.

e De fet, la part del preu que segons la demandada no ha satisfet correspon a la falta de
formacio del personal, motiu pel qual, juntament amb el mal funcionament de I'equip
informatic "a partir de 2005 no es va procedir a pagar cap quota més per aquesta eina"
(de l'escrit de contestacio, pag. 3, ultim paragraf). En aquest cas, estariem en
presencia d’un contracte mixt de compravenda i arrendament de serveis, per la qual
cosa ha de considerar-se I'operaciéo de compravenda civil”.

e Continua...



e “Pero a mes, hi ha altres factors que ens han de portar a la mateixa
conclusio: ni 'equip informatic es compra per a revendre, ni podia el
comprador tenir el proposit de revendre’l.

L'objecte de la compravenda és una llicencia d’us d’un programa de
gestio administrativa d’us intern, que s’instal-la en el servidor
d’Alcoiana, ara recurrent. El venedor és simplement el distribuidor de
les aplicacions informatiques que subministra a empreses o
particulars, pero el comprador, siga persona fisica o juridica, no pot
comprar per a revendre el que no és més que una llicencia d’us. | si no
pot revendre, no pot esperar obtenir un lucre en la revenda ni en la
mateixa manera en que es va comprar o bé en una altra diferent.
L'operacido de compravenda aci prevista és de naturalesa civil i, per
tant, a l'efecte de la prescripcio de I'accio per a reclamar la resta del
preu, és aplicable el termini de tres anys, de conformitat amb l'art.
1967.4 CC, per la qual cosa l’accid exercitada esta prescrita”.



e 2.- La transmissio dels riscos en la compravenda mercantil.

* En dret espanyol la mera perfeccié del contracte de compravenda no
suposa la transmissio del domini al comprador, sind que és necessaria
la traditio o lliurament perque |'efecte translatiu es produisca.

e Aquesta obligacid de lliurament té particularitats en relacié amb la
compravenda mercantil i aixo incideix en la transmissié del risc.

e Com veurem, el lliurament en dret mercantil s’equipara amb la
posada a disposicio. A partir d'aguest moment, excepte suposits
especials, els riscos de deterioracio son transmesos al comprador
encara que aquest no haja rebut fisicament la cosa.

* |, en consequencia, si li ocorre res a la cosa, després de la posada a
disposicio, el comprador ha de complir amb 'obligacié de pagament, encara
qgue no reba la cosa, perque el risc ha sigut transmes.



e Regim juridic: articles 333 i 334 Codi Comerc. Si bé es tracta de dret dispositiu i en
aguest aspecte tenen especial importancia els Incoterms.

* Art. 333.

e Els danys i menyscaptes que sobrevingueren a les mercaderies, perfet el contracte i
tenint el venedor els efectes a la disposicié del comprador en el lloc i temps
convinguts, seran a compte del comprador, excepte en els casos de dol o
negligencia del venedor.

e Art. 334.

e Els danys i menyscaptes que patisquen les mercaderies, llevat de cas fortuit, seran
a compte del venedor en els casos seglients:

e 1r) Si la venda s’haguera fet per nombre, pes o mesura, o la cosa venuda no fora
certa i determinada, amb marques i senyals que la identifiquen.

e 2n) Si per pacte exprés o per us del comerg, atesa la naturalesa de la cosa
venuda, tinguera el comprador la facultat de reconeixer-la i examinar-la
previament.

 3r) Si el contracte tinguera la condicio de no fer el lliurament fins que la cosa
venuda adquirisca les condicions estipulades.



3.- Contingut del contracte. Obligacions de les parts i el
seu incompliment.

e Art. 327.

 Si la venda es fa sobre mostres o determinant qualitat coneguda en el comerg, el
comprador no pot refusar el rebut dels generes contractats, si sén conformes a les
mostres o a la qualitat prefixada en el contracte.

 En el cas que el comprador es negara a rebre’ls, es nomenaran perits per totes dues parts que
decidiran si els generes sdn o no acceptables.

e Si els perits declararen que son acceptables, s’estimara consumada la venda; en cas contrari, es
rescindira el contracte, sense perjudici de la indemnitzacié a que tinga dret el comprador.

* Art. 328.

* En les compres de generes que no es tinguen a la vista ni puguen classificar-se per una
qgualitat determinada i coneguda en el comercg, s’entendra que el comprador es
reserva la facultat d’examinar-los i de rescindir lliurement el contracte si els generes
no li convingueren.

e També té el comprador el dret de rescissio si per pacte exprés s’ha reservat assajar el
genere contractat.



*Art. 329.

*Si el venedor no entrega en el termini
estipulat els efectes venuts el comprador
pot demanar

ee| compliment
°0 la rescissio del contracte,

eamb indemnitzacio, en tots dos casos, dels
perjudicis que se li hagen irrogat per la
tardanca.



* Art. 330.

* En els contractes en que es pacte el lliurament d’'una quantitat
determinada de mercaderies en un termini fix, el comprador no estara
obligat a rebre una part, ni sota promesa d’entregar la resta;

e pero si acceptara el lliurament parcial, quedara consumada la venda
qguant als generes rebuts, excepte el dret del comprador a demanar
per la resta el compliment del contracte o la seua rescissio.

e Art. 331.

e La perdua o deterioracio dels efectes abans del seu lliurament, per
accident imprevist o sense culpa del venedor, donara dret al comprador
per a rescindir el contracte, llevat que el venedor s’haguera constituit en
depositari de les mercaderies conformement a |'article 339; en aquest
cas es limitara la seua obligacié a la que nasca del deposit.



e Art. 332.

*Si el comprador refusa sense causa justa el rebut dels
efectes comprats, el venedor pot demanar el
compliment o la rescissio del contracte, depositant
judicialment en el primer cas les mercaderies.

* El mateix deposit judicial pot constituir el venedor
sempre que el comprador demore fer-se carrec de les
mercaderies.

e Les despeses que origine el deposit seran de compte de
qui haguera donat motiu per a constituir-lo.



e Art. 335.

* Si els efectes venuts periren o es deterioraren a carrec del venedor, retornara al
comprador la part del preu que haguera rebut.

e Art. 336.

e El comprador que en el moment de rebre les mercaderies les examinara, no
tindra accid per a repetir contra el venedor al-legant vici o defecte de quantitat
o qualitat en les mercaderies.

* El comprador té el dret de repetir contra el venedor, per defecte en la quantitat
o qualitat de les mercaderies rebudes enfardades o embalades, sempre que
exercisca l'accio dins dels quatre dies seglients al dia de la recepcio i 'avaria no
procedisca de cas fortuit, vici propi de la cosa o frau.

* En aquests casos el comprador pot optar per la rescissio del contracte o pel seu
compliment conformement al que s’ha convingut, pero sempre amb la
indemnitzaciod dels perjudicis que |li hagen causat els defectes o les faltes.

e El venedor pot evitar aguesta reclamacio exigint, en l'acte del lliurament, que es
faca el reconeixement, quant a quantitat i qualitat, a satisfaccio del comprador.



e Art. 337/.

* Si no s’ha estipulat el termini per al lliurament de les
mercaderies venudes, el venedor ha de tenir a la disposicio del
comprador dins de les vint-i-quatre hores seglients al
contracte.

* Art. 338.

e Les despeses del lliurament dels generes en les vendes
mercantils seran a carrec del venedor fins a posar-los, pesats o
mesurats, a la disposicio del comprador, si no hi intervé pacte
expreés en contra.

e Les despeses de recepciod i extraccio fora del lloc del lliurament
seran a compte del comprador.



* Art. 339.

* Posades les mercaderies venudes a la disposicié del comprador, i
donant-se aquest per satisfet, o depositant-se aquelles judicialment,
en el cas previst en l'article 332, comenca per al comprador I'obligacio
de pagar el preu al comptat o en els terminis convinguts amb el
venedor.

e Aquest es constituira depositari dels efectes venuts i quedara obligat a
la seua custodia i conservacio segons les lleis del deposit.

e Art. 340.

* En tant que els generes venuts estiguen en poder del venedor, encara
gue siga en qualitat de deposit, aquest té preferencia sobre ells a
qualsevol altre creditor per a obtenir el pagament del preu amb els
interessos ocasionats per la demora.



e Art. 341.

* La demora en el pagament del preu de |la cosa comprada posa el comprador en
I'obligacio de pagar l'interes legal de la quantitat que dega al venedor.

°Art. 342.

°El comprador que no haja fet cap reclamacio
fundada en els vicis interns de la cosa
venuda, dins dels trenta dies seglents al seu
lliurament, perdra tota accid i dret a repetir
per aguesta causa contra el venedor.



e Art. 343.

e Les quantitats que, per via de senyal, s’entreguen en les vendes
mercantils, es consideraran sempre donades a compte del preu i en
prova de la ratificacio del contracte, excepte pacte en contra.

e Art. 344.

* No es rescindiran les vendes mercantils per causa de lesio; pero
indemnitzara danys i perjudicis el contractant que haja procedit amb
malicia o frau en el contracte o en el seu compliment, sense perjudici
de 'accio criminal.

e Art. 345.

* En tota venda mercantil el venedor queda obligat a I'eviccio i
el sanejament en favor del comprador, excepte pacte en
contra.



*4.- La compravenda mercantil internacional i els Incoterms.

e Quan alguna cosa va malament durant una operacio comercial, qui és el responsable
I'exportador, I'importador, el transportista? Qui s’encarrega de la carrega i descarrega
de la mercaderia? Qui paga el transport? Qui ha de fer-se carrec dels tramits duaners?

* En el comerc internacional hi ha una serie de termes comunament acceptats per
tothom per a resoldre els conflictes que puguen sorgir entre les parts que intervenen
en una operacio: els Incoterms (INternational COmmercial TERMS).

e Els Incoterms van ser establits en 1936 per la CCl amb seu a Paris. Des de llavors
aguest organisme ha actualitzat aguests termes en diverses ocasions per a adaptar-lo
al comerc actual: 1936, 1953, 1990, 1980, 2000, 2010 2020.

e Els Incoterms 2020 son onze termes de tres lletres que defineixen les responsabilitats
de I'exportador i I'importador quant als costos, riscos i tramits que comporta una
compravenda internacional: EXW, FAS, FOB, FCA, CFR, CIF, CPT, CIP, DPU, DAP, DDP.

e La reforma del 2010 va suprimir quatre Incoterms — DEQ, DES, DAF i DDU —i els va
substituir per dos nous Incoterms lletra “D”, DAT (entregat en terminal) —actualment
substituit per DUP (entregada en lloc de descarrega, siga terminal o no) — i DAP
(entregat en el punt de destinacid).



* Els Incoterms son una serie d’obligacions que han de constar en tota
transaccio comercial internacional, la qual es plasma en un contracte
de compravenda.

* En aquest contracte venedor i comprador han d’establir, entre altres
guestions:
e qui es fa carrec de les despeses de transport,
* qui es responsabilitza de la mercaderia en cas de deterioracio,
* i qui es responsabilitza dels tramits duaners.
e 'us d’Incoterms no és obligatori, pero la seua inclusio en

compravendes internacionals és molt recomanable: unifica els criteris
i la terminologia comercial que s’utilitzen entre les parts.

* Per aixo els Incoterms estan intimament relacionats amb la regulacio
per a la compravenda internacional de mercaderies, la qual cosa ens
situa directament en I'ambit del Conveni de Viena de 1980.



e Conveni de Viena de 1980
e Regulacio de caracter dispositiu.
e 'autonomia de la voluntat preval sobre la CV:

e Pot excloure-la integrament:
e Acord expreés.
e Exclusio tacita: designacio del dret nacional d’un Estat no contractant.

e Pot excloure-la en part:
e Disposicions particulars d’un contracte.
e Designacio d’un Incoterm.

e Quins aspectes regula?
* Formacio del contracte.
e Les obligacions de les parts:
e Venedor: lliurament de |la mercaderia i sanejament per falta de conformitat.
e Comprador: recepcio de la mercaderia i pagament del preu.

e Regim de I'incompliment del contracte (incompliment essencial: frustracié d’expectatives
de la part).

* Transmissio del risc.



 On/quan es compleix l'obligacié de lliurament?

e Regles basiques contingudes en la Convencio (art. 31 CV):
e La mercaderia ha d’entregar-se al comprador on i quan diga el contracte.

e Criteri residual: Si el contracte no diu res, s’ha de posar a la disposicio del comprador en I'establiment
del venedor.

e Pero es tracta de criteris subsidiaris:
e Es poden alterar pel principi de I'autonomia de la voluntat.
e Es poden alterar pactant un Incoterm.

e Quan es transmet el risc?

e La perdua de |la cosa per accident (cas fortuit), una vegada produida la transmissid del risc,
no exonera el comprador de pagar el preu (art. 66 CV).

e Pero el moment de la transmissio es pot concretar pactant un Incoterm.

e Resum:

 En el comercg internacional cal disposar de models fixos, coneguts per tothom i que no
canvien en cada pais o mercat. A aquesta necessitat responen els Incoterms: models de
compravenda fixats en els INCOTERMS de la CCl, estandarditzats en el pla internacional.
Aix0 permet major celeritat en el procés de contractacio:

e Exemple: EXW, avinguda dels tarongers s/n, Valéncia, Espanya, Incoterms 2010.



* INCOTERMS 2020

* Quina eficacia tenen?
e S'apliquen per la voluntat de les parts.
e S'apliquen amb preferencia sobre el regim dispositiu de la Convencio.
e Les parts poden modificar-ne el contingut.

o S'utilitzen preferentment en el comerc¢ internacional, pero, a vegades, també
en el domestic.

* Quins aspectes del contracte fixen?
 Com es compleix l'obligacio de lliurament.
 Quan es transmet el risc.

e Com es reparteixen el venedor i el comprador els costos i les gestions
derivats de la compravenda (transport, asseguranca, tramites d’exportacio,
importacio i duanes, etc.).



e S‘ordenen per grups, identificats per la primera lletra de
I"acronim (E, F, Ci D), en funcio de la major o menor
carrega per a una de les parts:

*El qgue comenca per la lletra “E” (Ex Works) implica
menor carrega per al venedor.

*Els de la lletra “D” (DUP, DAP, DDP) representen una
menor carrega per al comprador.

e Per tant, I'eleccié de I'Incoterm apropiat per a una
compravenda depen de quines carregues i despeses
esta disposat a assumir cada part del contracte.



 Novetats dels Incoterms 2020

El setembre de 2019, la CCl, coincidint amb el seu centenari, va aprovar la revisio de les regles que
governen els Incoterms®. Es tracta de 'edicio 2020, que substitueix I'anterior del 2010.

Des de I'1 de gener del 2020, a falta de pacte en contra, seran aquestes noves regles les que regulen el
terme comercial triat expressament per les parts, i s'entendran incorporades, per tant, al corresponent
contracte de compravenda.

Des del punt de vista substantiu, 'edicio 2020 té poques novetats en relacio amb l'anterior de 2010, en
la qual s"havia fet una revisié profunda de les regles.

Entre les novetats destaquen les seglients:

* se substitueix I'Incoterm DAT (delivered at terminal) per un nou DPU (delivered at
place unloaded: entre%a_da en lloc de descarrega): es modifica per a emfatitzar Ia
realitat que el lloc del lliurament pot ser qualsevol on es puga descarregar, i no sols

|II

una “terminal”, tenint en compte que DPU és un Incoterm pensat per a qualsevol mitja

de transport;

* es varia la cobertura aplicable per defecte a les asseFurances que es contracten per al
transport de la mercaderia en termes CIP i CIF, ampliant la cobertura d’un sistema de
cobertura a “determinats riscos” a una cobertura “a tot risc”;

e s'inclou una referencia expressa als requisits relacionats amb la seguretat en el
transport,

e i s’introdueixen modificacions de detall en els Incoterms FCA, DAP, DPU i DDU.



e Atencid: imatge sobre Incoterms 2010 (sols canvia DAT per DUP)

;Cuales son los Incoterms 20107

Clasificaciéon por grados ascendentes de obligaciones para el vendedor

Texto inglés Texto castellano

code Descripcion Descripcion

EXW EX Works...named place Fabrica (en) lugar convenido

FCA Free CArrier..named place Franco transportista lugar convenido

FAS Free AlongSide ship..named port of shipment Franco al costado del bugue puerto de carga convenido
FOB Free On Board..named port of shipment Franco a bordo...puerto de carga convenido

CFR Cost and Freight ..named port of destination Coste y flete...puerto de destino convenido

CPT Carriage Paid To... named port of destination Transporte pagado hasta...puerto de destino convenido
CIF Cost, Insurance, Freight...named port of destination Coste, seguro y flete...puerto de destino convenido
CIP Carriage and Insurance Paid to...named place of destination Transporte y seguro pagados hasta, puerto de destino convenido
DAT Delivered At Terminal... Named port of destination Entregado en terminal...puerto de destino convenido
DAP Delivered at Place ..named port of destination Entregado en un punto...lugar de destino convenido
DDP Delivered Duty Paid...named place of destination Entregado derechos pagados..lugar de destino convenido

Table of equivalence, French source: J0O of August 14, 1998, infernational sales conditions



* Els Incoterms es poden classificar segons les responsabilitats d’exportador i
importador.

e En |la familia de les lletres E i F la transmissio dels costos i riscos de transport es produeix
en el moment en que I'exportador entrega la mercaderia a 'importador al pais d’origen.

e En la familia de la lletra C la transmissio dels costos de transport es produeix al pais de
destinacio (el venedor paga el transport principal), pero la transmissio dels riscos de
perdua o deterioracio de la mercaderia es produeix en el pais d’origen.

e En la familia de la lletra D |a transmissio dels costos i riscos de transport es produeix en el
moment en que I'exportador entrega la mercaderia a I'importador al pais de destinacio.

e Decidit aquest primer aspecte, cal també tenir en compte quin tipus de
transport s’utilitzara:

e per a qualsevol manera de transport, EXW, FCA, CPT, CIP, DUP, DAP, DDP;
e per a transport maritim o fluvial, FAS, FOB, CFR, CIF.

e Al seu torn, els Incoterms es poden classificar segons els costos del transport
principal.
e Quan s’utilitzen els incoterms EXW, FAS, FOB i FCA els costos els assumeix I'importador;
* En la resta de termes aquesta obligacio corre per compte de I'exportador.



*LLETRAE

* Ex Works: coincideix basicament amb el model de compravenda previst en
el dret dispositiu nacional i internacional, a falta de pacte.

* \Venedor:

* Ha de posar la mercaderia a la disposicié del comprador, verificada,
marcada i embalada, en I'establiment definit (normalment les seues
instal-lacions).

 No assumeix responsabilitats de carrega.

e Comprador:
e Assumeix la resta de responsabilitats.

 Ha de rebre la mercaderia, quan es pose a la seua disposicio i pagar el
preu.

 Ha d’obtenir les llicencies d’exportacio i importacid necessaries, si
s’escau, i dur a terme les formalitats duaneres.

e Assumeix tots els riscos i les despeses de transport.



e Utilitzat tant en el comerc¢ nacional com en el comercg
internacional.

*El venedor fa el lliurament en les seues propies
instal-lacions.

*Sol utilitzar-se per empreses sense experiencia en el
comerc internacional i/o sense infraestructura
internacional.

*No és un Incoterm aconsellable per al comprador si no
esta en condicions d’obtenir el despatx per a
’'exportacio.



* El venedor no ha de:
* Carregar la mercaderia en cap vehicle.
* Encarregar-se de contractar el transport ni I'lasseguranca.
e Despatxar la mercaderia per a I'exportacio, quan tal despatx siga
necessari.
* Pero ha de proporcionar:

e La mercaderia degudament embalada per al seu transport, seguint
si escau les especificacions del comprador.

e Documentacio: la factura.

e Ajuda per a aconseguir qualsevol llicencia d’exportacio, quan siga
necessaria.

* Informacio per a acreditar la seguretat de |la mercaderia, quan
s’exigisca.
e La informacio que necessite per a contractar el segur, si s'escau.



*INCOTERMS Lletra F

e E|l venedor ha de:

* Entregar |a mercaderia al portador en un lloc determinat, en el
port, en I'aeroport, en la terminal de ferrocarril, etc. i assumir tots
els riscos i les despeses fins que aquest fet es produisca.

e Si s’escau, aconseguir les corresponents llicencies d’exportacio |
tramits duaners.
* El comprador ha de:
e Contractar el transport principal.

e Avisar al venedor de I'arribada del mitja de transport al punt de
recollida.

e Si s'escau, aconseguir llicencies d’importacio.



°Free Carrier (FCA): transportista franc

*Es un Incoterm polivalent: es pot utilitzar amb
gualsevol tipus de transport o amb diversos
mitjans.

°E| venedor fa el lliurament en les seues propies
instal-lacions o en un altre lloc, pero, a
diferencia de I’'Ex Works, assumeix:

e a carrega de la mercaderia.
*E| despatx per a exportacio.



 El risc es transfereix amb el lliurament al portador, en el lloc
citat al costat de I'acronim en I'Incoterm.

e Possibilitats de lliurament:

 Si el lloc de lliurament son les instal-lacions de I'exportador, aquest
nomeés és responsable de |la carrega. En aguest moment es
produeix el lliurament i, per tant, la transmissio dels riscos i costos.

e Si el lloc de lliurament és diferent de les seues instal:lacions, com
per exemple un magatzem en una terminal al pais d’origen,
I'exportador es responsabilitza dels costos de transport fins que
posa la mercaderia preparada per a la descarrega a la disposicio del
transportista contractat per I'importador. En aguest moment es
produeix el lliurament i, per tant, la transmissio dels riscos i costos.

e Per tant, si es produeix un problema fins al magatzem, el responsable és
I'exportador. Si ocorre després, la responsabilitat és de I'importador.



*Especialitats quant al transport

*E| venedor no assumeix cap obligacio en relacio
amb la contractacio del transport principal.

*No obstant aixo, pot contractar-ho en les
condicions usuals i a risc i expenses del
comprador, quan:

*Ho sol-licite el comprador.

Si és practica habitual entre ells i el comprador no
dona instruccions contraries amb la deguda
antelacio.



e Especialitats quan a documentacio i notificacions

* |gual que succeeix amb I'Ex Works, el venedor ha de
proporcionar al comprador:
e Documentacio: la factura.
* Informacio per a acreditar la seguretat de |la mercaderia, quan
s’exigisca.
e La informacio que necessite per a contractar el segur, si s’escaul.
e Pero, a diferencia de I'Ex works, ha de donar noticia:
e que la mercaderia s’ha entregat; o bé,

e que el portador o la persona designada pel comprador no s’ha
fet carrec de la mercaderia en el termini acordat.

* En aquest segon cas el comprador assumeix les despeses
ocasionades (emmagatzematge).



e Especialitats quant a la transmissio del risc

e La transmissio del risc es produeix en el moment del
lliurament.

* Pero pot ocorrer que el lliurament no es duga a terme d’una
manera efectiva i, aixi i tot, el comprador assumisca el risc.
* Aix0 succeira:
 Si el comprador no notifica qui és el portador o la persona

designada per a fer-se carrec de la mercaderia en el punt
acordat.

* En els suposits de mora accipiendi: Si portador o persona
designada no es fan carrec de la mercaderia en el termini o dins
del termini acordat.



*FAS: Free Alongside Ship / franc al costat del
vaixell

* Es un Incoterm especific per a transport maritim o fluvial.

e 'exportador assumeix els riscos i costos del transport fins al
moll al costat del vaixell contractat per I'importador al pais
d’origen.

* En aquest moment es produeix el lliurament i, per tant, la
transmissio dels costos i riscos de I'exportador a I'importador.

* En consequencia, si es produeix un problema durant el
transport local, |a responsabilitat és de I'exportador, pero si es
produeix durant la carrega o el transport principal és
I"importador qui assumeix la responsabilitat.



 Venedor

 Les obligacions del venedor han sigut complides quan la mercaderia, ja pagats
els aranzels, és situada al costat del vaixell en el moll o port dembarcament
convingut.

e Comprador

e El comprador assumeix des d’aguest moment totes les despeses i els riscos de
perdua o deterioracio, tan prompte la mercaderia haja sigut entregada al costat
del vaixell, especialment en cas de retard de I'embarcacio o anul-lacio de |'escala.

e E| comprador designa el transportista, concreta el contracte de transport i paga
el noli (flete en castella).

* Obligacio de lloc i de moment

e El venedor nomeés lliura FAS si lliura al costat del vaixell, quan el vaixell és en el
moll.

e Aquest ultim ha de donar al venedor tota la informacié sobre el nom del vaixell,
el lloc de carrega i el moment de lliurament triat en el periode acordat.



* Obtencio d’una llicencia

e 'obtencio d’una llicencia d’exportacié o d’'una altra
autoritzacio oficial son a compte i risc del venedor.

* Aixi ocorre també per part del comprador en importacio.
* Despeses de documentacio

* E| venedor, si és necessari i en un termini apropiat, ha de
proporcionar al comprador (o ajudar-lo per a la seua obtencio)
tot document o informacid en relacio amb la seguretat
necessaria per a I'exportacié i/o importacio de les seues
mercaderies i/o per al seu transport a la destinacio final. Els
documents proporcionats i/o I'ajuda proporcionada soén a
compte i risc del comprador.




* FOB: Free on Board / Carregat a bord al port
d’embarcament convingut

* Es un Incoterm especific per a transport maritim o fluvial.

e 'exportador assumeix els riscos i costos del transport fins que
la mercaderia és dalt del vaixell contractat per I'importador al
pais d’origen.

* En aguest moment es produeix el lliurament i, per tant, la
transmissio dels costos i riscos de I'exportador a I'importador.

* En consequiencia, si es produeix un problema durant el
transport local o la carrega en el vaixell |la responsabilitat és de
I'exportador, pero si es produeix durant el transport principal,
és I'importador qui assumeix la responsabilitat.



* Venedor

* Ha de posar a disposicio la mercaderia, en el port dembarcament

C

C

esignat, a bord del vaixell triat pel comprador, i efectuar els tramits
e duana per a l'exportacio, si foren necessaries.

* En un contracte de tipus FOB, el venedor compleix la seua obligacio de
lliurament quan |la mercaderia és a bord del vaixell en el port
d’embarcament designat.

e Comprador

* Tria el vaixell, paga el noli maritim i 'asseguranca (si s’escau), i
s’'encarrega de les formalitats a I'arribada de la mercaderia.

e Assumeix aixi totes les despeses i els riscos de perdua o de
deterioracio que poden ocorrer a la mercaderia des del moment en
gue va ser entregada.



* Resum: Free carrier (FCA)/Free alongside ship (FAS)/Free on
Board (FOB)

 Lliurament i transmissio del risc:
FCA: en el mitja de transport terrestre, sense descarregar.
FAS: al costat del vaixell en el moll o sobre una barcassa. Pot
utilitzar-se per a una cadena de vendes (lliuraments successius).
FOB: Abans, quan la mercaderia superava la borda del vaixell en
el procés de carrega. Incoterms 2010, quan la mercaderia és a bord.

e Perque el lliurament siga possible, el comprador ha de donar avis al
venedor sobre:

E
E
E

nom del vaixell.
punt de carrega.
moment de lliurament triat dins del termini acordat.



*INCOTERMS Lletra C

e S'incrementen les obligacions del venedor quant
al transport i 'asseguranca:

* Obligacio de contractar el transport:

e CPT/CIP: transport terrestre o aeri. També el maritim si la
borda del vaixell no compleix cap funcié.

e CFR/CIF (freight/noli): transport maritim.
e Quan contenen la lletra “I” (insurance), obligacié de
contractar una asseguranca.
*Transmissio del risc: més o menys igual que en els
de la lletra “F”.



eCarriage paid to (CPT)/ Transport
pagat fins a

*Es un Incoterm polivalent:
* Es pot utilitzar amb qualsevol tipus de transport.

*Es el recomanat en cas de transport multimodal,
perque el risc es transmet amb el lliurament al primer
portador.

Com tots els Incoterms de la lletra “C” es
caracteritza perque el venedor assumeix el cost del
transport fins a un determinat lloc.



* Principal peculiaritat: la transferencia del risc i dels costos es
produeixen en moments diferents:
e Punt de referencia per a la transmissio del risc: el lliurament al portador
principal.
e Punt de referencia per a transferir la responsabilitat sobre els costos:
qguan la mercaderia arriba al lloc indicat al pais de destinacio.

* Per aixo és important determinar bé en el contracte el punt de
lliurament i, sobretot, el punt concret en destinacio, on el
comprador ha de rebre les mercaderies.

e Lliurament i transmissio del risc:
 Lliurament al portador.

* Si hi ha diversos portadors (transport multimodal), amb el lliurament al
primer d’aquests.

* Si les parts volen que el risc es transmeta en un moment posterior (per
ex. port oceanic o aeroport) han d’especificar-ho en el contracte.



* Despeses assumides pel venedor en relacié amb el transport
(referencia: punt de destinacio):

e Costos de transport: fins al punt de destinacio acordat. Si no
s’acorda un punt especific “o no el determina la practica”, el
venedor pot triar el que li convinga.

e Al despatx de la mercaderia per a I'exportacio s’afigen els tramits
per al transport de la mercaderia a través de qualsevol pais abans
del lliurament.

e Costos de descarrega? En aixo I'Incoterm se sotmet al contracte de
transport i la seua regulacio. En absencia d’acord entre les parts |la
normativa nacional i internacional considera que son a compte del
destinatari. Pero pot pactar-se que es faca a compte del venedor.



e Carriage and insurance paid to (CIP)/ Transport pagat
fins a

 |[gual que CPT, CIP és un Incoterm polivalent:
* Es pot utilitzar amb qualsevol tipus de transport.

e Es el recomanat en cas de transport multimodal, perqué el risc es transmet
amb el lliurament al primer portador.

* En aquest cas, a més de contractar el transport (lletra “C”), el venedor
assumeix |'obligacio de contractar I'asseguranca a expenses seues
(lletra “1”).

 Com en CPT, la transferencia del risc i dels costos es produeixen en
moments diferents:
e Risc: amb el lliurament al portador.
e Costos: quan la mercaderia arriba al lloc indicat.



e Peculiaritats en relacié amb la contractacio de I’'asseguranca:

e Es tracta d’'una asseguranca pel risc del comprador de perdua o mal causats en
la mercaderia durant el transport.

e |'asseguranca haura de contractar-se amb una companyia d’assegurances de
bona reputacio.

 Ha de donar dret a I'assegurat a reclamar directament a 'assegurador.
 Ha de cobrir com a minim, el preu del contracte més un 10%.

* Ha de cobrir la mercaderia des del punt de lliurament fins al lloc de destinacio
acordats.

* La paga el venedor, pero ho repercuteix en el preu de l'operacio al comprador.

e En principi, estan coberts: incendi, explosio, vaixell encallat, afonat o sotsobrat, descarrega
en port per arribada forcosa i perdua o danys per avaria gruixuda, bolcada o
descarrilament en transport terrestre, etc.

e Estan exclosos uns altres, com ara: terratremol, erupcio volcanica o caiguda de llamp;
guerres, vaga, etc.

 Documentacio: lliurament al comprador de polissa d’asseguranca o certificat a
I'empara de polissa global o d'abonament.



e Cost and freight (CFR)/ Cost i noli

e Es un Incoterm especific per a transport maritim o fluvial.

e 'exportador es responsabilitza dels costos de transport fins al port al
pais de destinacio.

e A partir d'aguest moment els costos son a carrec de I'importador.

* Pero els riscos son responsabilitat de I'exportador fins que |la
mercaderia és a bord del vaixell al pais d’origen.

e A partir d'aquest moment els riscos son de l'importador.

e Per tant, si es produeix un incident en la carrega, el responsable és
I'exportador. Si ocorre posteriorment, el responsable és I'importador.

e Cal assenyalar que li correspon la descarrega en el lloc de destinaci6 a
I'exportador, si s’ha pactat. En abseéncia de pacte correspon a
I"importador.



 Venedor

e Tria el transportista, tanca i assumeix les despeses pagant el noli (aix0 és, el transport
principal) fins al port d’arribada convingut, descarrega no inclosa.

e D’altra banda, la transferencia dels riscos és la mateixa que en FOB, a bord del vaixell.

e Comprador

e Assumeix el risc de transport quan la mercaderia ha sigut entregada a bord del vaixell en
el port d’embarcament; ha de rebre-la el transportista al pais de destinacid i rebre el
lliurament de la mercaderia en el port de destinacié convinguda.

* Despeses de documentacio

e El venedor, corrent amb les despeses, ha d’entregar al comprador un document de
transport valid fins al port de destinacio convinguda cobrint les mercaderies contractuals,
per a fer valdre els seus drets

e A més, ha de donar-li totes les informacions necessaries per a prendre les mesures idonies
per a rebre les mercaderies. Les informacions i documents relacionats amb |la seguretat
que necessita el comprador per a I'exportacio i/o la importacié i/o el transport fins a la
destinacio final han de ser entregats pel venedor al comprador, havent-los sol-licitat i
assumint les despeses i els riscos.



* Cost, insurance and freight (CIF)/ Cost, assegurancga i noli

 |gual que el CFR, pero amb asseguranca.

* Venedor

* Terme identic al CFR, amb |'obligacié addicional per al venedor de
proporcionar una asseguranca maritima contra el risc de perdua o de danys
de les mercaderies.

* El venedor paga la prima de I'asseguranca en les mateixes condicions
exposades per a I'Incoterm CIP.

e Comprador

e Assumeix el risc de transport quan la mercaderia ha sigut entregada a bord
del vaixell en el port d'embarcament.

| ha de verificar i rebre la mercaderia del transportista en el port de
destinacio convinguda.

e Als compradors els agrada aquest Incoterm perque s’alliberen de les
formalitats logistiques.



*INCOTERMS Lletra D

*SOn els més favorables per al comprador,
perque suporta menys carregues, pero el preu
se sol incrementar de manera inversament
proporcional.

*El moment del compliment de I'obligacid de
lliurament i la transmissio del risc s'aproxima
molt més a la recepcio de |la mercaderia pel
comprador en el pais de destinacio.



* Delivered at Place Unloaded (DUP)/ Delivered at place
(DAP)/ Lliurament en lloc descarregat/ Lliurament en lloc
abans de la descarrega

* El venedor s’encarrega d’entregar la mercaderia al comprador en un lloc on
es puga descarregar (DUP) o en qualsevol lloc (DAP) especificats al costat
de I'Incoterm.

* DUP: Ha de ser un lloc on es puga descarregar la mercaderia. Per
exemple, pero no sols, una terminal. El concepte terminal es refereix a
un lloc cobert o no, tal com un moll o area de contenidors.

* DAP: el concepte qualsevol lloc inclouen les instal-lacions de _
I"importador, perque la transmissio del risc es produeix quan s’arriba al
lloc, sense descarregar.

e La transmissio del risc i la transmissio de la responsabilitat sobre les
despeses es produeix en un mateix punt: el lloc de lliurament al
comprador, en el qual aguest ha de fer-se carrec de la mercaderia, en el
p’al's _cIJIOe destinacio. Pero en el DUP quan es descarrega i en el DAP quan
s’arriba.

e Per tant, és molt important que s’especifiqgue molt bé el punt de destinacio.



*Delivered Duty Paid (DDP)/ Entrega amb drets
pagats
e 'exportador és responsable dels costos i riscos del transport,

inclosos els tramits duaners d’importacio, fins al lloc acordat
amb l'importador al pais de destinacio.

* Aquest lloc pot ser qualsevol punt, incloses les instal-lacions
de I'importador.

* Pero el lliurament es produeix en el mitja de transport utilitzat
amb la mercaderia preparada per a la descarrega.

e Per tant, si hi ha un problema en la descarrega, la
responsabilitat 'assumeix I'importador.



RESUM INCOTERMS: atencio, imatge respecte als del 2010

éQuien asume los gastos de logistica?

Reparticidon de los costes segldn el Incoterm negociado en el contrato

i R Gastos de envio asumidos por el

TITULOS - principal Transporte principal pagado por el vendedor vendedor hasta el destino
no pagado por el vendedor

Incoterm /
Coste DDE
Embalaje W W W W W W W W W W W
Carga en L W W W W W W W W W W
fabrica
Antes de la c W W W W W W W W W W
entrega de la
mercancia al
transportista
Aduana C W W W W W W W W W W
exportacion
Manutencion c c c W W W W W W W W
al partir
Transporte C c c c W W W W W W W
principal
Seguro de c c c - c W C W W W W
transporte
Manutencidn C c c c C C L C W W W
al llegar
Aduana c c c - c C C c c c W
importacion
Al finalizar la C C c c c C C C c c W
ruta
Descarga L c c c - C c c c c W
fabrica

wv: Coste asumido por el vendedor
C: Coste asumido por el comprador
* Mo obligatorio

Fuente : Transport-export.net (Edicidgn, Formacidn, E-lL earning, Consultoria)



*Tema 3. Els negocis juridics sobre I'empresa

e]1.- L'empresa com a objecte de negocis
juridics. Problemes generals.

*2.- La compravenda d’empresa.

*3.- Larrendament de 'empresa o arrendament
del negoci.

o4 .- L'usdefruit de 'empresa.
5. - Drets reals de garantia sobre 'empresa.



*1.- 'empresa com a objecte de negocis juridics. Problemes
generals

e La legislacid no proporciona un concepte d’empresa.

e La doctrina recorre, per tant, a un concepte economic:
organitzacio de capital i treball destinada a la produccido o a la
mediacio de béns o de serveis per al mercat (Broseta).

 'empresa no és un subjecte, sind una cosa. El subjecte que
explota I'empresa és I'empresari.

e Per tant, I'empresa pot ser objecte de transmissio a través de
diversos negocis segons produisquen una transmissio plena i
definitiva d’aquesta, com és el cas de la seua venda, de la
transmissio a titol d’herencia i de la transmissio a titol de llegat, o,
per contra, determinen una mera transmissio temporal, com és el
cas de 'usdefruit i de I'arrendament d’empresa.



* 'empresa és un conjunt d’elements de variada condicio i naturalesa que,
degudament organitzats, posseeix com a finalitat I'explotacié d’una determinada
activitat economica:

e Relacions laborals.
* Béns materials mobles i immobles.
e Drets de propietat industrial.

e Certes relacions juridigues de naturalesa contractual que permeten una disponibilitat
d’elements essencials de I'empresa.

e Organitzacio productiva dels anteriors (fons de comercg), que condensa dues situacions de
fet propies de 'empresa en funcionament: la clientela i les expectatives de guanys.

e E| conjunt de tots aquests elements en funcionament, degudament organitzats,
normalment tindra un valor superior al valor dels seus elements ailladament
considerats.



La transmissido d’empresa: problemes generals

En els negocis de transmissio de 'empresa, per qualsevol titol, es considera transmes el conjunt
dels seus elements amb excepcid dels drets i obligacions de I'empresari que tinguen caracter
personalissim i sense perjudici de |la normativa laboral i concursal aplicable per al cas de
successio d’empresa.

Les parts poden excloure de la transmissio alguns elements integrants de 'empresa sempre que
amb aixd no es comprometa I'existéncia d’aquesta. Es més, és possible I'exclusié d’algun bé
essencial, si se’n permet a 'ladquirent I'Us durant el temps necessari per a la consolidacio de
I'empresa transmesa.

El transmitent de I'empresa esta obligat a executar tots els actes que siguen necessaris per al
lliurament de tots i cada un dels elements objecte de la transmissido. A més, el transmitent és
obligat a entregar al cessionari la documentacido comptable i empresarial i les llistes de clients,
proveidors i col-laboradors i a comunicar-li els secrets comercials i industrials.

La transmissio inter vivos planteja, amb caracter general, quatre problemes:
e Cessio de credits
e Assumpcio de deute
e Cessio de contractes

e Prohibicio de competéencia



e Cessio de credits:
e Davant I'absencia de regulacio especifica, article 347 Cco:

e El creditor pot transferir els credits mercantils que no es puguen endossar ni al portador
sense necessitat del consentiment del deutor, i n’hi ha prou que l'assabente de la

transferencia.

 El deutor queda obligat amb el nou creditor en virtut de la notificacié, i des que
tinga lloc només es considera pagament legitim el que es faca a aquest.

* Resum
e La transmissio de 'empresa implica la cessio automatica dels credits generats en 'exercici
de l'activitat empresarial.
e El transmitent sera responsable de la legitimitat del credit i, excepte pacte en contra, de Ia
solvencia del deutor.
e La transmissio de l'empresa ha de ser notificada al deutor. Mancant notificacio, el
pagament efectuat de bona fe pel deutor al transmitent sera deslliurador.

e La cessio de credits sera oposable enfront de tercers, fins i tot si no ha sigut notificada al
deutor, quan ho siga la transmissio de I'empresa.



e Assumpcio de deute:
e Davant I'absencia de regulacio especifica, article 1205 Cc:

 La novacio, que consisteix a substituir un nou deutor en lloc del
primitiu, pot fer-se sense el coneixement d’aquest, pero no sense el
consentiment del creditor.

e Resum

e 'adquirent de I'empresa assumeix tots els deutes que resulten de la
documentacidé comptable i empresarial i aquelles altres que es pacten
expressament.

e E|l transmitent de I'empresa respon solidariament amb |'adquirent de
tots els deutes contrets per a l'organitzacio de I'empresa i I'exercici de
I"activitat empresarial amb anterioritat a la transmissio.

e 'adquirent no respon, tanmateix, dels deutes que no figuren en la
documentacidé comptable i empresarial, i de I'existencia de la qual no
haguera sigut informat o ni tinguera coneixement previ.



* Cessio de contractes:

e Amb caracter general, no es produeix una cessio automatica dels contractes (es
requereix el consentiment de la contrapart);, excepte en els casos legalment
previstos, com ocorre amb el cas dels contractes de treball, article 44 ET; o en
els contractes d’asseguranca, article 34 LCS:

* En cas de transmissido de l'objecte assegurat, I'adquirent se subroga en el moment de
I'alienacio en els drets i obligacions que corresponien en el contracte d’asseguranca a
I"anterior titular. S’exceptua el suposit de polisses nominatives per a riscos no obligatoris,
si en les condicions generals hi ha pacte en contra.

e 'assegurat esta obligat a comunicar per escrit I'adquirent l'existencia del contracte de
I'asseguranca de la cosa transmesa. Una vegada verificada la transmissio, també ha de
comunicar-la per escrit a I'assegurador o als seus representants en el termini de quinze
dies.

e Seran solidariament responsables del pagament de les primes vencudes en el moment de
la transmissio I'adquirent i I'anterior titular o, en cas que aquest haguera mort, els seus
hereus.



Prohibicié de competencia:

El TS ha descrit les clausules de no competencia en contractes de transmissio d’empreses com a
clausules naturals en el sentit que son immanents al contracte fins al punt que poden considerar-se
incloses, ex art. 1258 CC, encara que no es pacten expressament (STS de 18 de maig de 2012).

En nombroses ocasions el trafic mercantil imposa o aconsella certes restriccions a la competencia, en
aquest cas les clausules d’inhibicio, d’estar incorporades a contractes |'objecte principal dels quals no
siga restringir, impedir o falsejar la competencia, que constituisca restriccions accessories del comerg,
meés 0 menys necessaries o simplement utils o convenients, per la qual cosa s’al-ludeix la seua validesa
guan estan prou justificades i serveixen la finalitat perseguida en un contracte licit.

En el que aci interessa, quan els contractes regulen relacions que comporten la transmissio d’'una
empresa, clients, know-how, en els quals la impossibilitat de lliurament material imposa al
transmitent desplegar una conducta dirigida a no desviar la clientela ni interferir en les relacions de
I'adquirent durant el temps precis i en I’espai o territori en el qual el transmitent desenvolupava la
seua activitat, fins i tot si aco comporta una impossibilitat temporal de competir en determinats
ninxols del mercat.

Per aixo, fins i tot, si no estan expressament pactades, poden arribar a entendre’s exigibles a 'empara
del que disposen els articles 1258 del Codi Civil i 57 del Codi de Comercg.

e Aixi s’estableix, per exemple, en l'article 2557 el Codi Civil italia segons el qual qui aliena 'empresa ha
d’abstenir-se, pel periode de cinc anys de la transmissid, d’iniciar una nova empresa que per l'objecte, la
ubicacio o altres circumstancies siga idonia per a desviar a la clientela de I'empresa cedida.



e2.- La compravenda d’empresa.

*Modalitats de comprar una empresa:

e Contractual: contracte unic de compravenda: es
compren en unitat d’acte els elements/béns.

eSocietaria: adquisicio d’accions o participacions
socials (inclou la fusid per absorcio): es compra
la persona juridica.

e En aquesta seccio ens referim exclusivament a |la
modalitat contractual.



e Per la compravenda d’empresa, el venedor s’obliga en un unic
contracte a transmetre-la a canvi d’un preu.

* La finalitat és transmetre al comprador de manera definitiva la titularitat de cada
una de les relacions juridiques que lliguen 'empresari venedor amb cada un dels
elements que integren 'empresa, de manera que aquell puga succeir a aquest
en la seua explotacio.

 I'empresa, com a unitat organica o conjunt organitzat d’elements, pot ser, per tant,
objecte de transmissio a través de |'estipulacié d’un Unic contracte, 'objecte del qual sera
la transmissio de 'empresa mateixa, sense que calga concloure tants contractes com
elements individuals componguen 'empresa.

e Ara bé, tot i que les obligacions assumides en aquest unic contracte poden tenir
per objecte al conjunt organitzat d’elements que constitueix I'empresa, la
transmissio d’aquests elements ha de fer-se d’acord amb les normes legals que
regeixen la transmissio d’aquests individualment, segons la seua propia
naturalesa juridica. Es indispensable, per tant, respectar la llei de circulacié
propia de cada un d’aquests elements.



* La realitat del transit també demostra com, a vegades,
contractes denominats com a compravenda d’empresa no
constitueixen, en realitat, una transmissio d’'una vertadera
empresa. Nomeés hi ha contracte de compravenda d’empresa
guan el que es transmet i adquireix és un conjunt organitzat
d’elements en funcionament, en atencio a 'activitat
economica que s’hi duu a terme, I'explotacio de la qual el
comprador desitja continuar.

* No som davant una vertadera compravenda d’empresa
guan el que es compra és un conjunt desorganitzat
d’elements d’'una empresa preterita, que va deixar de
funcionar, o futura, que no ha sigut explotada.



* Les parts poden acordar que la determinacio dels elements objecte de
lliurament i del preu de la compravenda son fixats per un o més experts.

* En aquest cas, el venedor queda obligat a proporcionar als experts tota la
informacio que sol-liciten.

* De fet, és habitual el recurs al que s'Tanomena due diligence.

* La due diligence es defineix com el procés d’investigacio i recopilacio d’informacio
qgue fa el potencial comprador o inversor d’'una societat, després d’iniciar les
primeres negociacions, per a determinar els riscos reals que té la companyia i
analitzar la realitat de la seua situacidé economica i financera.

e El procés de due diligence entra a examinar la totalitat dels aspectes sobre els quals
versa el negoci i suposa la deteccidé de manques o eventualitats no controlades. Es
per aixo que la investigacio normalment cobreix 'ambit financer, comptable |
comercial, aixi com els aspectes tecnologics, administratius, fiscals, laborals, legals,
mediambientals, etc.

* Durant el procés, el venedor assumeix |'obligacio de proporcionar la informacio que
siga necessaria i oportuna als experts. A meés, les parts solen signar un acord de
confidencialitat.

* Despres d'acomplir la fase d’investigacio, el procés de due diligence finalitza amb
I’elaboracio d’un informe per part dels responsables d’aquesta.



* E|l venedor és obligat a entregar 'empresa conforme als pactes en el
contracte i a garantir al comprador que no sera privat en tot ni en part
de la seua possessio per un tercer en virtut d’'un dret o pretensio
anterior a la compravenda.

* E|l venedor és responsable de tota manca de conformitat existent en el
moment de la transmissio, encara que es manifeste posteriorment,
llevat que el comprador |la coneguera o no haguera pogut ignorar-la
en aquell moment.

 Si es produira una falta de conformitat, el comprador pot exigir, per |la
seua sola denuncia dirigida al venedor, el compliment amb una
reduccio del preu o, si aquella afectara elements essencials de
I'empresa, resoldre el contracte amb indemnitzacié de danys |
perjudicis.



* Sobre I'obligacio de no competencia, és habitual que les parts pacten
qgue el venedor d’'una empresa quede obligat a no desenvolupar per si
O per persona interposada una activitat que, pel seu objecte,
localitzacio o altres circumstancies, dificulte la conservacio de la
integritat del valor de 'empresa transmesa.

e E|l termini menys conflictiu respecte de la durada de 'obligacio de no
competencia és de dos anys. No obstant aixo, les parts poden acordar
un periode de temps major sempre que siga conforme amb les
normes de defensa de la competencia. De fet, la jurisprudencia ha
admes durades de fins a cinc anys.

* | cal tenir en compte que I'incompliment de l'obligacio de no
competencia pot donar al comprador dret a exigir la cessacio
immediata de |'activitat lesiva, 'abonament per I'infractor del guany
obtingut i el pagament d’una indemnitzacio de danys i perjudicis
(inclosa la clausula penal).



* 3.- Larrendament de 'empresa o arrendament del negoci
4.- L'usdefruit de 'empresa

 Farem un tractament conjunt respecte de:
e a) larrendament d’empresa (sense regulacié en la LAU. Prou utilitzat en el sector hoteler).

e b) Lusdefruit d’'empresa el titol constitutiu de la qual no excloga expressament la seua
gestio i administracio (remissio a les regles del CC).

e Obligacions de lliurament i d’explotacio.

e 'arrendador i el nu propietari estan obligats a entregar I'empresa a l'arrendatari
o a I'usufructuari en els mateixos termes que en la compravenda.

e 'arrendatari i 'usufructuari estan obligats a explotar 'empresa sense
modificar-ne la destinacio, a conservar l'eficiencia de l'organitzacio i a gestionar-
la de manera professional, prudent i ordenada. Per a complir aquestes
obligacions, gaudiran de |la necessaria discrecionalitat tecnica i economica.

* Tant I'arrendatari com l'usufructuari assumiran les perdues de |I'explotacio.

e 'arrendatari no podra subarrendar totalment ni parcialment I'empresa
arrendada sense consentiment de |'arrendador.



e Alienacio de béns per I'arrendatari o I'usufructuari.

e 'arrendatari i 'usufructuari poden alienar els béns de |'actiu corrent de 'empresa sempre que
es mantinga el valor d’aquesta.

e 'arrendatari i 'usufructuari unicament podran alienar i substituir els béns de I'immobilitzat
material de 'empresa quan siga convenient per al manteniment de l'eficiencia de
I'organitzacio.

e Quan es tracte de béns immobles o de drets de propietat intel-lectual o industrial caldra el
consentiment de l'arrendador o del nu propietari.

* Despeses de I'empresa arrendada o en usdefruit.
e Les despeses ordinaries de I'empresa seran a compte de I'larrendatari o de l'usufructuari.

e Les despeses extraordinaries que siguen necessaries per a la conservacio o el funcionament
de I'empresa seran a compte de I'arrendador o del nu propietari excepte els de reparacio de
danys imputables a I'arrendatari o a I'usufructuari.

e Quan l'arrendador o el nu propietari assumisquen les despeses extraordinaries, tindran dret a
exigir de I'arrendatari o de 'usufructuari l'interes legal de la quantitat invertida reportat
durant I'arrendament o l'usdefruit.

Si, advertits de la necessitat d’aquestes despeses, no els assumiren, podran ser fets per
I'arrendatari o per l'usufructuari, els quals tenen dret a exigir de l'obligat el reembossament.



* Prohibiciéo de competéncia.

e Excepte pacte en contra, I'arrendatari i l'usufructuari no poden desenvolupar per si o per
persona interposada, durant el temps que dure I'arrendament o 'usdefruit, sense
consentiment de I'arrendador o del nu propietari, una activitat que, pel seu objecte,
localitzacio i altres circumstancies dificulte la conservacio de la integritat del valor de
I'empresa transmesa.

e Aixi mateix I'arrendador i el nu propietari estan obligats, durant la vigencia de la relacio
juridica, a no fer competencia a I'arrendatari o usufructuari.

e Extincié de I'arrendament o l'usdefruit.

e 'arrendatari i 'usufructuari estan obligats a restituir I'empresa en funcionament a
I'extincié de I'arrendament o de l'usdefruit.

 |'arrendatari i 'usufructuari poden tenir dret a una compensacio economica quan, per la
seua actuacio, I'empresa haja incrementat substancialment el seu valor.

e 'arrendatari i 'usufructuari han d’'indemnitzar a I'arrendador o nu propietari per la
deterioracio del valor de 'empresa a causa de la seua actuacid negligent.

e Amb caracter general, quan l'explotacio de I'empresa es veja greument deteriorada,
I'arrendador pot resoldre el contracte d’arrendament i el nu propietari rescatar 'empresa,
sempre que |'arrendatari o 'usufructuari no hagen sigut declarats en concurs de creditors.



 Arrendament d’empresa hotelera i clausula rebus sic stantibus

 En materia d’arrendament hoteler la STS de 15 de gener de 2019 es pronuncia sobre la no
aplicacio de la clausula rebus sic stantibus, després de la realitzacio per part de la cadena
hotelera d’una reduccié unilateral de I'import de les rendes amb motiu de la crisi
economica. Es tracta d’'una posicié consolidada actualment, després que a partir del 2013
algunes sentencies del TS estimaren la seua aplicacié en aquest ambit.

e EITS, després d’examinar els motius pels quals no aplica la doctrina sobre la clausula rebus
sic stantibus, declara que la sentencia recorreguda, per la qual es rebutja la pretensio de
rebaixa del preu pactat, no és contraria al criteri legal que es despren de l'art. 1575 CC,
qgue en la regla que permet la rebaixa de la renda en I'arrendament de béns productius
qgue no deriven de riscos del mateix negoci, exigeix a més que la perdua de rendiments
s‘origine per casos fortuits extraordinaris i imprevistos, cosa que per la seua mateixa
raresa no hauria pogut ser prevista per les parts, i que la perdua de fruits siga de més de |la
meitat dels fruits.

* En el cas no concorre cap d’aquestes circumstancies. La disminucio de les rendes
procedeix d’una evolucio del mercat, les parts van preveure la possibilitat que en alguns
exercicis la rendibilitat de I’hotel no fora positiva per a I'arrendataria i les perdues
al-legades per NH en I'explotacio de I’hotel d’Almeria son inferiors al cinquanta per cent,
sense comptar que el resultat global del conjunt de la seua activitat com a gestora d’una
cadena d’hotels és, segons considera provat 'Audiencia a la vista de I'informe de gestid
consolidat, favorable.



e arrendament d’empresa en la jurisprudencia

* En el contracte d’arrendament d’empresa s’opera la cessio temporal d’'una
empresa o industria per preu cert i temps determinat, a fi que I'arrendatari
I'explote durant aquest termini; I'arrendador manté la propietat del fons de
comerc¢ i 'arrendatari té el dret a una explotacié autonoma de 'empresa,
sempre amb el respecte a uns limits i amb obligacio de conservacio.

e El Tribunal Suprem ha tingut ocasio de definir el contracte. Per totes, vegeu la
classica sentencia del TS de 13 de mar¢ de 1943, en la qual s’estableix que “és
logic concloure que la relacio... pot ser rectament qualificada d’arrendament
d’empresa mercantil... i que el cedit va ser nomeés |'us temporal per preu cert |
previament establit de I'empresa com a conjunt, sense anim d’alienar-la
definitivament ni per temps indefinit”.

e Considera, per tant, el TS que l'objecte de I'arrendament d’'empresa és un tot organitzat
per a la realitzacio d’una finalitat productiva, una organitzacio d’activitats, béns i relacions
de molt variada condicio que en el seu conjunt pot ser objecte de trafic juridic —vegeu
sentencies del TS de 4 d’'octubre de 1995 i 21 de febrer de 2000.



e 'arrendatari té l'obligacié d’usar 'empresa segons la destinacio
pactada i amb la diligencia d’'un ordenat empresari, en la mesura en
que, per virtut del contracte, i durant la seua vigencia, la condicio
d’empresari passa a I'arrendatari i deixa d’ostentar-la I'arrendador,
perque és aquell i no aguest qui exercira l'activitat empresarial.

e Es produeix, en aguest sentit, una dissociacio en el temps entre els subjectes,
aixo és, una successio temporal en la titularitat de I'explotacié de 'empresa.

e 'arrendatari assumeix l'obligacio de restituir I'empresa en el mateix
estat en que la va rebre, excepte el que s’haguera menyscabat pel
temps o per causa inevitable —sentencia de I’AP de Terol de 17 d’abril
de 1998.

e E| CC estableix una presumpcio que la cosa es va entregar en perfecte
estat —article 1.562 CC—, si bé es tracta d’una presumpcio iuris tantum
gue admet prova en contra —sentencia de I’AP d’Almeria de 8 de febrer
de 1992.



e 'obligacio de conservacio obliga I'arrendatari a respondre de les deterioracions
o perdues que patisca el negoci arrendat per culpa seua o dels seus empleats —
articles 1.563 i 1564 CC. En aquest mateix sentit s"ha pronunciat la
jurisprudencia en nombroses ocasions, admetent un agreujament i exoneracio
de la responsabilitat —vegeu sentencies del TS de 4 de novembre de 1997, 9 de
novembre de 1993 i 7 de mar¢ de 1991.

e Per part seua, com a contraprestacio de |I'us i gaudi de I'empresa aliena
I"arrendatari és obligat a respectar I'us per al qual es va arrendar I'empresa —
vegeu, per totes, sentencia del TS de 27 de febrer de 1995— i a satisfer un preu
en els termes convinguts.

* Preu que no pot ser un percentatge dels beneficis, que és la forma de remuneracio

gue caracteritza a la parceria industrial, pero si en sistemes mixtos que combinen la
renda fixa amb una participacio en els rendiments empresarials.

e La jurisprudencia ha admes, també, com a contraprestacio la realitzacio per
I'arrendatari de certes obres en I'empresa —sentencia del TS de 3 de marc¢ de 2003.



5. - Drets reals de garantia sobre I'empresa.

* 'empresa, com a objecte de negocis juridics, pot ser objecte d’hipoteca o
penyora. Si bé en aquestes anotacions ens referirem unicament a la hipoteca
d’establiment mercantil.

e La hipoteca d’establiment mercantil és |a primera i més prolixa de les modalitats
d’hipoteca mobiliaria regulades per la Llei d’hipoteca mobiliaria i penyora sense
desplacament, de 16 de desembre de 1954 (articles 19 a 33). La norma es
completa amb el Reglament de desenvolupament aprovat per Decret de 17 de
juny de 1955.

 Malgrat que la doctrina ha qualificat la institucio d’una autentica reliquia, poc
acceptada en el transit economic, la veritat és que pot parlar-se d’un
reviscolament o reubicacio de la figura en concrets sectors del transit economic.

e Especialment el sector farmaceutic, on els alts preus d’adquisicio de farmacies porta els
operadors economics (farmaceutics i institucions financeres) a recorrer a la hipoteca
mobiliaria d’establiment mercantil com a via de garantia de financament.



* En la seua configuracio minima, l'objecte de la hipoteca mobiliaria d’establiment és Ila
base fisica imprescindible de 'empresa que esta afecta amb vocacid d’estabilitat i
pertinenca a l'activitat negocial i sense la qual aquesta no podria dur-se a terme.

* La hipoteca d’establiment mercantil comprendra, necessariament, el dret
d’arrendament sobre el local i les instal-lacions fixes o permanents sempre que
pertanguen al titular de I'establiment (article 20).

e Per aixo, el primer requisit perque puguen ser hipotecats els establiments mercantils
és estar instal-lats en local de negoci del qual el titular siga amo o arrendatari amb
facultat de traspassar (article 19).

* La norma és clara en establir que si la hipoteca I’'haguera constituida el mateix
propietari del local, I'adjudicatari, en cas d’execucio, adquirira, de ple dret, la qualitat
d’arrendatari amb subjeccio als pactes en I'escriptura d’hipoteca (article 28).

* El segon element al qual necessariament s’estén la hipoteca son les instal-lacions fixes
o0 permanents, sempre que pertanguen al titular de l'establiment. La norma no
defineix que cal entendre per instal-lacié fixa o permanent. Larticle 334.3 CC, en
relacio amb el concepte de béns immobles, defineix la instal-lacié fixa com aquella que
no puga separar-se sense el trencament de la materia o deterioracio de |'objecte.



e Per altra part, la hipoteca mobiliaria d’establiment mercantil
també compren, si no s’estableix una altra cosa, el nom
comercial, retol de I'establiment, marques distintives i altres
drets de propietat industrial i intel-lectual; aixi com les
maquines, mobiliari, utensilis i altres instruments de produccid
i treball (article 21).

* Finalment, el contracte pot incloure, mitjancant pacte -
extensio convencional- les mercaderies i materies primeres
destinades a I'explotacio propia de l'establiment, sempre que
siguen propietat de I'"hipotecant i el seu preu d’adquisicio
estiga pagat (article 22.1).




e Tema 4. Els contractes de col-laboracio i de distribucid
e1.- Els sistemes de distribucio comercial

e2.- El contracte de comissio

*3.- El contracte d’agencia

*4.- El contracte de mediacid o corretatge

e5.- El contracte de subministrament i contracte estimatori

*6.- El contracte de distribucio selectiva, exclusiva i
concessio

/.- El contracte de franquicia

8. Incidencia del dret de la competencia en la
configuracio contractual dels contractes de distribucio



e].- Els sistemes de distribucio comercial

*En una economia globalitzada d’intercanvi massiu de
béns i serveis, el comu desenvolupament de l'activitat
comercial dificilment pot exercir-la de manera personal
un empresari.

e Al contrari, la mateixa dinamica del mercat exigeix a
I'empresari, en aquest vessant basic de l'activitat
mercantil, la distribucio de béns i serveis en el mercat,
tendeix a I'expansié comercial i a I'accés a nous mercats
com a estrategia de creixement —primer nacional i
després internacional.



*En efecte, tot procés d’expansio comercial comporta
opcions respecte a la manera de distribuir els productes
| serveis en els nous mercats als quals es pretén accedir.

*En |la seua versié més simple, 'empresari ha de decidir
entre assumir l'activitat distributiva:

e directament des del seu mercat, mitjancant la creacié
de filials, sucursals i/o a través d’auxiliars dependents;

°0 bé recorrer a altres empresaris independents
perque facen aquesta activitat. Es constitueixen, aixi,
les xarxes empresarials destinades a la distribucio
comercial dels béns i serveis.



e Per xarxa s’entén un conjunt d’empresaris:
e juridicament independents,
e pero economicament vinculats i interdependents,
e a consequencia de compartir I'explotacio d’un bé juridic.

* Les xarxes, per tant, com a sistemes contractuals, presenten particularitats
propies derivades de la confluencia de diversos factors. Les notes comunes
son:

* |a condicio de contractes de llarga durada,
* bilaterals i sinal-lagmatics,

* intuitu personae (contractes de confianca)
e i de col-laboracio,

* en els quals el cap de xarxa, titular del bé juridic compartit, posseeix
facultats de coordinacio, direccid i control respecte a I'actuacio dels
membres.



 El dret de la distribucid és constituit pel conjunt de relacions a
través de les quals els intermediaris professionals col-laboren
de manera estable amb el productor amb vista a la difusié dels
seus béns, constituint la baula entre aquell i els consumidors,
o bé, entre aquell i un altre membre del canal de distribucio.

* No obstant aix0, aquesta categoria dista de ser univoca. En |la
doctrina poden distingir-se nitidament dos plantejaments:

* un concepte ampli, que abastaria des dels contractes
d’agencia fins als de franquicia, incloent-hi
subministrament, distribucio exclusiva, selectiva i concessio;

* i un concepte restringit o estricte que, excloent el contracte
d’agencia i de comissio, englobaria |la resta de contractes.



e Per als partidaris de la concepcio amplia, I'actuacio representativa dels
interessos del fabricant per part del distribuidor, no necessariament en termes
juridics sind economics, actua com a element integrador de la categoria.

* Aixi, atesa |la causa dels contractes de distribucio, la promocio i correcta
comercialitzacio del producte obra de nexe dels interessos de les parts, sense
qgue interes comu implique unitat d’interessos.

e Aix0 es manifesta en una certa integracio, més o menys intensa segons la
figura, del distribuidor en |la xarxa empresarial del fabricant.

e Per als partidaris de la concepcio restringida, per part seua, la representacio es
dilueix en aquells contractes en els quals 'activitat distributiva es fa en nom
propi i mitjancant translacié del domini de les mercaderies, element que esdevée
integrador de |la categoria i que exclou el contracte d’agencia.

* Conclouen que I'absencia de factor representatiu i I'actuacio en nom propi
impedeixen un tractament juridic global dels negocis a través dels quals
s’articula la distribucié comercial.



e2.- El contracte de comissio

e Regim juridic: articles 244 a 280 Codi comerg.

* La comissio mercantil és el mandat civil, pero te per objecte un acte o una operacio
de comerg i el comitent o el comissionista és comerciant o agent mediador del
comerg.

e El comissionista pot exercir la comissio contractant en nom propi o en el del seu
comitent.

 Quan el comissionista contracta en nom propi no té necessitat de declarar qui és el seu
comitent, i queda obligat d’'una manera directa, com si el negoci fora seu, amb les
persones amb les quals contracte, les quals no tenen cap accio contra el comitent, ni
aquest contra elles, exceptuant-ne sempre les accions que corresponguen respectivament
al comitent i al comissionista entre si.

* Pero si el comissionista contracta en nom del comitent, ho ha de manifestar; isiel
contracte és escrit, ho ha d’expressar en el contracte mateix o en I'antesignatura, i hi ha
d’indicar el nom, els cognoms i el domicili d’aguest comitent.

e El contracte i les accions que se’n deriven produeixen el seu efecte entre el comitent i
la persona o les persones que contracten amb el comissionista; pero aguest queda
obligat respecte de les persones amb les quals haja contractat, fins que no prove la
comissio, si el comitent la nega, sens perjudici de I'obligacid i les accions respectives
entre el comitent i el comissionista.



* En el cas que un comissionista refuse I'encarrec que se li faca, esta
obligat a comunicar-ho al comitent pel mitja més rapid possible, i ho
ha de confirmar, en tot cas, pel correu més proper al dia en que reba
la comissio.

e Aixi mateix, esta obligat a prestar la diligencia deguda en la custodiaii la
conservacio dels efectes que el comitent li haja trames, fins que

e aquest designi un nou comissionista, atesa la seua negativa,

e 0 fins que, sense esperar una nova designacio, el jutge o tribunal s’haja fet
carrec dels efectes, a sol-licitud del comissionista.

* La manca de compliment de qualsevol d’aquestes obligacions produeix al
comissionista la responsabilitat d’'indemnitzar els danys i perjudicis que per
aguest motiu sobrevinguen al comitent.

 Si bé s’entén acceptada la comissio sempre que el comissionista
execute alguna gestid, en l'exercici de I'encarrec que li haja fet el
comitent, que no es limite a la custodia i conservacio dels efectes.



*No és obligatori exercir les comissions que exigisquen
una provisio de fons, encara que s’hagen acceptat,
mentre el comitent no pose a disposicio del
comissionista la suma necessaria a aguest efecte.

e Aixi mateix, el comissionista pot suspendre les diligencies
propies del seu encarrec quan, havent invertit les sumes
rebudes, el comitent refuse la tramesa de nous fons que
aquell li demane.

e Pactada la bestreta de fons per a |I'exercici de |la
comissio, el comissionista esta obligat a avancar-los,
excepte en el cas de suspensio de pagaments o de
fallida del comitent.



* E| comissionista que, sense una causa legal, no complisca la
comissio acceptada o comencgada, és responsable de tots els
danys que per aquest motiu sobrevinguen al comitent.

e Subscrit un contracte pel comissionista amb les formalitats de
dret, el comitent ha d’acceptar totes les consequencies de |la
comissio, llevat del dret de repeticid contra el comissionista
per faltes o omissions comeses en complir-la.

* El comissionista que en el compliment del seu encarrec se
sotmeta a les instruccions rebudes del comitent, queda
exempt de tota mena de responsabilitat respecte a ell.



* En tot el que el comitent no haja previst i prescrit expressament, el
comissionista I’ha de consultar, sempre que ho permeta la naturalesa
del negoci.

* Pero si esta autoritzat per a actuar al seu arbitri, o si la consulta no és
possible, ha de fer el que dicte la prudencia i que siga més conforme
a I’'us del comerg, i tenir cura del negoci com a propi.

* En el cas que un accident no previst faca, a parer del comissionista,
arriscada o perjudicial I'execucio de les instruccions rebudes, pot
suspendre el compliment de la comissié i ha de comunicar al
comitent, pel mitja més rapid possible, les causes que han motivat |la
seua conducta.

* El comissionista no pot procedir en cap cas contra una disposicio
expressa del comitent i és responsable de tots els danys i perjudicis
que, pel fet de fer-ho, li ocasione.

e La mateixa responsabilitat pesa sobre el comissionista en els casos de malicia
o d’abandé.



e SOn a compte del comissionista els riscos del numerari que tinga en
poder seu per rad de la comissio.

e E|l comissionista que, sense autoritzacio expressa del comitent,
concerte una operacio a preus o condicions més oneroses que les
operacions corrents en la placa en |la data en que haja estat feta,

e &s responsable envers el comitent del perjudici que per aquest
motiu li irrogue,

e sense que li servisca d’excusa al-legar que en la mateixa epoca i en
les mateixes circumstancies va fer operacions pel seu compte.

e E|l comissionista ha d’observar el que estableixen les lleis i els
reglaments respecte a la negociacio que se li haja confiat, i és
responsable dels resultats de la seua contravencié o omissio. Si
procedeix en virtut d’ordres expresses del comitent, les
responsabilitats a que done lloc han de pesar sobre ambdos.



* El comissionista ha de comunicar sovint al comitent les noticies que
interessen el bon exit de la negociacio i li ha de participar, pel correu
del mateix dia, o del segiient, en que hagen tingut lloc, els contractes
qgue haja subscrit.

* E|l comissionista ha d’acomplir per si mateix els encarrecs que reba i
no els pot delegar sense el consentiment previ del comitent, si no
esta autoritzat d’antuvi a fer la delegacio;

e pero pot, sota la seua responsabilitat, fer us dels seus dependents
en aquelles operacions subalternes que, segons el costum general
del comerg, se’ls confien.

* Si el comissionista fa una delegacid o una substitucio amb
I"autoritzacié del comitent, ha de respondre de les gestions del
substitut, si és a eleccio seua la persona en qui delega; en cas
contrari, cessa la seua responsabilitat.



* E|l comissionista esta obligat, amb relacid als seus llibres, a retre
comptes especificats i justificats de les quantitats que perceba per a la
comissio, i ha de reintegrar al comitent, en el termini i la forma que
aquest prescriga, el sobrant que resulte a favor seu.

* En cas de morositat, ha d’abonar l'interes legal.

e SOn a carrec del comitent el menyscapte i I'extraviament de fons
sobrants, sempre que el comissionista haja observat les
instruccions d’aquell respecte a la devolucio.

* El comissionista que, havent rebut fons per a evacuar un encarrec, els
done una inversio o una destinacio diferents de les de la comissio, ha
d’abonar al comitent el capital i I'interes legal, i és responsable, des
del dia que els va rebre, dels danys i perjudicis originats a
consequencia d’haver deixat de complir la comissio, sens perjudici de
I"accio criminal que corresponga.




* El comissionista ha de respondre dels efectes i de les mercaderies
que reba, en els termes i amb les condicions i qualitats amb que se
I'informe de la remesa, si no és que, en fer-se’n carrec, fa constar les
avaries i els deterioraments que hi haja, comparant-ne I'estat amb el

gue conste en les cartes de port o de noli, o en les instruccions
rebudes del comitent.

e E|l comissionista que tinga en poder seu mercaderies o efectes per

compte d’altri ha de respondre de la seua conservacio en l'estat en
qgue els va rebre.

e Aquesta responsabilitat cessa quan la destruccio o el menyscapte

siguen deguts a casos fortuits, forca major, transcurs del temps o
vici propi de la cosa.

* En els casos de perdua parcial o total per transcurs del temps o per
vici propi de la cosa, el comissionista esta obligat a acreditar en

forma legal el menyscapte de les mercaderies i assabentar-ne el
comitent, tan bon punt ho advertisca.



eCap comissionista no pot comprar, ni per a ell ni
per a un altre, el que el comitent li haja manat
vendre, ni tampoc pot vendre el que li han
encarregat comprar, sense llicencia del comitent.

eTampoc no pot alterar les marques dels efectes que
haja comprat o venut per compte d’altri.

*Els comissionistes no poden tenir efectes d’una
mateixa especie que pertanyen a diferents amos,
sota una mateixa marca, sense distingir-los
mitjancant una contramarca que n’evite la confusio
| designe la propietat respectiva de cada comitent.



 Si es produeix, en els efectes encarregats a un comissionista, alguna
alteracio que en faga urgent la venda per a salvar |la part possible del
seu valor i hi ha tanta pressa que no hi ha temps d’avisar el comitent i
esperar les seues ordres,

e e| comissionista ha d’acudir al jutge o al tribunal competent, el qual
pot autoritzar la venda amb les solemnitats i les precaucions que
estime més beneficioses per al comitent.

* E|l comissionista no pot, sense autoritzacié del comitent, ni prestar ni
vendre a espera o a terminis, i en aquests casos el comitent li pot
exigir el pagament al comptat, pero ha de deixar a favor del
comissionista qualsevol interes, benefici o avantatge que resulte
d’aquest credit a termini.

* Si el comissionista, amb l'autoritzacio deguda, ven a termini, cal que
ho indique en el compte o en els avisos que done al comitent, al qual
ha de participar els noms dels compradors; si no ho fa aixi, cal
entendre, respecte al comitent, que les vendes han estat al comptat.



*Si el comissionista percep sobre una venda, a més de |a
comissio ordinaria, una comissio anomenada de
garantia, son a carrec seu els riscos de la cobranca i
esta obligat a satisfer al comitent el producte de la
venda en els mateixos terminis pactats pel comprador.

e Sera responsable dels perjudicis que ocasionen la seua omissié o demora,
el comissionista que no verificara la cobranca dels credits del seu comitent
en les epoques en que van ser exigibles, llevat que acredite que va usar
oportunament dels mitjans legals per a aconseguir el pagament.

e El comissionista encarregat d’una expedicio d’efectes, que tinguera ordre
per a assegurar-los, sera responsable, si no ho fera, dels danys que
sobrevinguen a aquests, sempre que estiguera feta la provisio de fons
necessaria per a pagar el premi de I'asseguranca, o s’haguera obligat a
anticipar-los i deixara de donar avis immediat, al comitent, de Ia
impossibilitat de contractar-lo.

* Si I'assegurador fora declarat en concurs, el comissionista te 'obligacio de concertar
nou contracte d’asseguranca, llevat que el comitent li haja previngut una altra cosa.




* El comissionista que en aquest concepte haja de trametre efectes a un altre
punt ha de contractar el transport i complir les obligacions que s'imposen
al carregador en les conduccions terrestres i maritimes.

* Si contracta el transport en nom propi, encara que ho fagla per compte
d’altri, queda subjecte respecte del transportista a totes les obligacions que
s'imposen als carregadors en les conduccions terrestres i maritimes.

* Els efectes que es trameten en consignacio s’entenen especialment obligats
al pagament dels drets de comissio, els acomptes i les despeses que el
comissionista haja fet per compte del seu valor i producte.

e A consequencia d’aquesta obligacio:
* 1r. Cap comissionista no pot ser desposseit dels efectes que haja rebut en

consignacio, si previament no se li reemborsen els acomptes, les despesesii els
drets de la comissio.

* 2n. Per compte del producte dels mateixos generes, s’ha de pagar el comissionista
amb preferencia als altres creditors del comitent, tret del que disposa l'article 375.

e Per a tenir aquesta preferencia consignada és condicio necessaria que els efectes estiguen en
poder del consignatari o del comissionista, o que estiguen a la seua disposicio en diposit o en
un magatzem public, o que haja realitzat I'expedicié consignant-la a nom seu, havent rebut el
coneixement, el taldé o la carta de transport signada per I'encarregat de fer-ho.



*E| comitent esta obligat a abonar al comissionista
el premi de comissio, llevat de pacte en contra.

*Si no hi ha pacte que indigue la quota, aquesta
s’ha de fixar d'acord amb |'us i la practica mercantil
de la placa on es complisca la comissio.

*E|l comitent també esta obligat a satisfer al comptat
al comissionista, mitjancant un compte justificat,
I"import de totes les seues despeses i
desemborsaments, amb l'interes legal des del dia
en que els haja fet fins al reintegrament total.



*El comitent pot revocar la comissio conferida
al comissionista, en qualsevol estat del negoci,
donant-li'n noticia, pero resta sempre obligat a
les resultes de les gestions practicades abans
d’haver-li fet saber la revocacio.

*Si el comissionista mor o és inhabilitat, es
rescindeix el contracte; pero no es rescindeix
si mor o s’inhabilita el comitent, tot i que el
poden revocar els seus representants.



3.- El contracte d’agencia

* Pel contracte d’agencia una persona natural o juridica, denominada agent,
s'obliga enfront d’una altra, denominada empresari o principal,

 de manera continuada o estable

e 3 canvi d’'una remuneracio,

e 3 promoure actes o operacions de comer¢ per compte d’altri,

e 0 a promoure’ls i concloure’ls per compte i en nom d’altri,

e com a intermediari independent,

e sense assumir, excepte pacte en contra, el risc i la ventura de tals operacions.

e Regim juridic

e La incorporacio al dret espanyol del contingut normatiu de la Directiva
86/653/CEE, de 18 de desembre de 1986, relativa a la coordinacio dels Estats
membres referent als agents comercials independents, es va fer mitjancant

I'aprovacio de la Llei 12/1992 de 27 de maig (BOE del 29), de contracte
d’agencia.



e Contracte d’agencia.

e Pel contracte d’agencia una persona natural o juridica, denominada agent,
s'obliga enfront d’'una altra de manera continuada o estable a canvi d’una
remuneracio, a promoure actes o operacions de comer¢ per compte d’altri,
o0 a promoure’ls i concloure’ls per compte i en nom d’altri, com a
intermediari independent, sense assumir, excepte pacte en contra, el risc i
la ventura de tals operacions.

* Independeéencia de I'agent.

 No es consideraran agents els representants i viatjants de comerc
dependents ni, en general, les persones que estiguen vinculades per una
relacio laboral, siga comuna o especial, amb lI'empresari pel compte del
qgual actuen.

e Es presumira que existeix dependencia quan qui es dedique a promoure
actes o operacions de comer¢ per compte d’altri, o a promoure’ls |
concloure’ls per compte i en nom d’altri, no puga organitzar la seua
activitat profgssional ni el temps dedicat a aquesta conforme als seus
propis criteris.



» Ambit d’aplicacio de la Llei i caracter imperatiu de les seues normes.

A falta de llei que els siga expressament aplicable, les diferents
modalitats del contracte d’agencia, siga quina siga la denominacio, es
regeixen pel que es disposa en la present Llei, els preceptes de la qual
tenen caracter imperatiu llevat que s’hi dispose expressament una
altra cosa.

e La present Llei no sera aplicable als agents que actuen en mercats
secundaris oficials o reglamentats de valors.

* Dret a la formalitzacid per escrit i prescripcio d’accions.

e Cada una de les parts pot exigir de l'altra, en qualsevol moment, la
formalitzacio per escrit del contracte d’agencia, en el qual es faran
constar les modificacions que, si s’escau, s’hi hagen introduit.

e Excepte disposicid en contra de la Llei, la prescripcio de les accions
derivades del contracte d’agencia es regira per les regles establides en
el Codi de Comercg.



Actuacio de lI'agent
Exercici de I'agencia

'agent ha de realitzar, per si mateix o per mitja dels seus dependents, la promocid i, si s’escau, la
conclusio dels actes o operacions de comer¢ que se li hagen encomanat.

'actuacid per mitja de subagents requereix autoritzacio expressa de 'empresari. Quan I'agent designe
la persona del subagent respon de la seua gestio.

Conclusid d’actes i operacions de comer¢ en nom de I'empresari

'agent esta facultat per a promoure els actes o operacions objecte del contracte d’agencia, pero
nomeés pot concloure’ls en nom de I'empresari quan tinga atribuida aquesta facultat.

Actuacio per compte de diversos empresaris

Excepte pacte en contra, I'agent pot desenvolupar la seua activitat professional per compte de diversos
empresaris. En tot cas, necessita el consentiment de 'empresari amb qui haja subscrit un contracte
d’agencia per a exercir pel seu propi compte o per compte d’un altre empresari una activitat
professional relacionada amb béns o serveis que siguen d’igual o analoga naturalesa i concurrents o
competitius amb aquells la contractacié dels quals s’haja obligat a promoure.

Reconeixement i deposit dels béns venuts

'agent esta facultat per a exigir en I'acte del lliurament el reconeixement dels béns venuts, aixi com
per a efectuar el deposit judicial d’'aquests béns en el cas que el tercer refusara o demorara sense
causa justa el seu rebut.



e Obligacions de I'agent

* En lI'exercici de la seua activitat professmnal I'agent ha d’actuar lleialment i
de bona fe, vetlant pels interessos de Iempresan o0 empresaris pel compte
dels quals actue.

e En particular, I'agent ha de:

e a) Ocupar-se amb la diligencia d’'un ordenat comerciant de la promocid i, si s’escau,
de la conclusid dels actes o operacions que se li hagen encomanat.

* b) Comunicar a I'empresari tota la informacio de que dispose, quan siga necessarla
per a la bona gestid dels actes o operacions la promocio de les quals i, si s'escau,
conclusio, se | haja encomanat, aixi com, en particular, la relativa a la 'solvéncia
dels tercers amb els quals eX|st|squen operacions pendents de conclusié o
execucio.

° () Desenvolupar la seua activitat conformement a les instruccions raonables
rebudes de 'empresari, sempre que no afecten la seua independencia.

* d) Rebre en nom de 'empresari qualsevol classe de reclamacions de tercers sobre
defectes o vicis de qualitat o quantitat dels béns venuts i dels serveis prestats a
consequencia de les operacions promogudes, encara que no les haguera concloses.

e e) Portar una comptabilitat independent dels actes o operacions relatius a cada
empresari pel compte del qual actue.



e Obligacions de 'empresari

* En les seues relacions amb 'agent, I'empresari ha d’actuar lleialment i de
bona fe.

e En particular, I'empresari ha de:

e a) Posar a la disposicio de I'agent, amb antelacid suficient i en quantitat apropiada,
els mostraris, catalegs, tarifes i altres documents necessaris per a I'exercici de la
seua activitat professional.

e b) Procurar a 'agent totes les informacions necessaries per a I'execucio del
contracte d’agencia i, en particular, advertir-lo, des que en tinga noticia, quan
preveja que el volum dels actes o operacions sera sensiblement inferior al que
I'agent haja pogut esperar.

e c) Satisfer la remuneracio pactada.

* Dins del termini de quinze dies, 'empresari ha de comunicar a I'agent
I"acceptacio o el rebuig de I'operacio comunicada.

e Aixi mateix ha de comunicar a I'agent, dins del termini més breu possible,
tenint en compte la naturalesa de l'operacio, |'execucio, execucio parcial o
falta d’execucio d’aquesta.



e Remuneracio de I'agent
e Sistemes de remuneracio

* La remuneracio de I'agent consisteix en una quantitat fixa, en una comissio
0 en una combinacio dels dos sistemes anteriors.

A falta de pacte, la retribucio es fixa d’acord amb els usos de comerg del
lloc on I'agent exercisca l'activitat.

 Si aquests no existiren, 'agent percebra la retribucio que fora raonable
tenint en compte les circumstancies que hagen concorregut en l'operacio.

e Es reputa comissio qualsevol element de la remuneracio que siga variable
segons el volum o el valor dels actes o operacions promoguts, i, si s‘escau,
conclosos per I'agent.

e Quan l'agent siga retribuit totalment o parcialment mitjancant comissio,
s‘'observara el que s’estableix en els articles segiients d’aquesta seccio.



* Comissio per actes o operacions conclosos durant la vigencia del
contracte d’agencia.

* Pels actes i les operacions que s’hagen conclos durant la vigencia del
contracte d’agencia, I'agent té dret a la comissié quan concorrega
alguna de les circumstancies segients:

e a) Que 'acte o operacié de comerc s’hagen conclos a conseqguencia de la
intervencio professional de I'agent.

* b) Que l'acte o operacio de comerc¢ s’"hagen conclos amb una persona
respecte de |la qual I'agent haja promogut i, si s’escau, conclos amb
anterioritat un acte o operacio de naturalesa analoga.

* Quan l'agent tinga l'exclusiva per a una zona geografica o per a un
grup determinat de persones, té dret a la comissio, sempre que l'acte
0 operacio de comercg es concloguen durant la vigencia del contracte
d’agencia amb persona pertanyent a aguesta zona o grup, encara que
I'acte o operacio no hagen sigut promoguts ni conclosos per I'agent.



* Comissio per actes o operacions conclosos amb posterioritat a I'extincio
del contracte d’agencia

* Pels actes o operacions de comerc que s’hagen conclos després de la
terminacio del contracte d’agencia, I'agent té dret a la comissié quan hi
concorrega alguna de les circumstancies seguents:

e a) Que 'acte o operacio es deguen principalment a l'activitat desenvolupada per
I'agent durant la vigencia del contracte, sempre que s’hagen conclos dins dels tres
mesos seguents a partir de I'extincié d’aquest contracte.

* b) Que I'empresari o I'agent hagen rebut 'encarrec o comanda abans de I'extincid
del contracte d’agencia, sempre que I'agent haja tingut dret a percebre la comissio
d’haver-se conclos l'acte o operacio de comerc durant la vigencia del contracte.

e agent no té dret a la comissio pels actes o operacions conclosos durant |la
vigencia del contracte d’agencia, si aguesta comissio correspon a un agent
anterior, llevat que, en atencio a les circumstancies concurrents, fora
equitatiu distribuir la comissio entre tots dos agents.



 Meritacio de la comissio

* La comissio es reportara en el moment en que I'empresari haja
executat o haja hagut d’executar |'acte o operacio de comerg, o
aquests hagen sigut executats totalment o parcialment pel tercer.

* Pagament de la comissio
e La comissio es pagara
* no més tard de I'ultim dia del mes seglient al trimestre natural en
el qual s’haja reportat,
* llevat que s’haja pactat pagar-la en un termini inferior.

* Perdua del dret a la comissio

e 'lagent perd el dret a la comissio si I'empresari prova que 'acte o operacions
concloses per intermediacio d’aquell entre aquest i el tercer no han sigut
executats per circumstancies no imputables a 'empresari. En tal cas, la comissio

ue haja percebut I'agent a compte de |'acte o operacio pendent d’execucio, ha
ge ser restituida immediatament a I'empresari.

e Reembossament de despeses

. Excef_)te pacte en contra, I'agent no te dret al reembossament de les despeses
qgue li haja originat I'exercici de la seua activitat professional.



* Dret d’informacio de lI'agent.

* 'empresari entregara a I'lagent una relacio de les comissions
reportades per cada acte o operacio, I'ultim dia del mes seglient al
trimestre natural en que s’hagen reportat, a falta de pacte que
establisca un termini inferior.

* En la relacio es consignaran els elements essencials sobre la base dels quals
haja sigut calculat I'import de les comissions.

e l'agent té dret a exigir I'exhibicio de |la comptabilitat de 'empresari en
els particulars necessaris per a verificar tot el relatiu a les comissions
qgue li corresponguen i en la forma previnguda en el Codi de Comerc.

e [gualment, té dret que se li proporcionen les informacions de que
dispose I'empresari i que siguen necessaries per a verificar la seua
guantia.



e Garantia de les operacions a carrec de lI'agent

* El pacte per la virtut del qual I'agent assumisca el risc i ventura d’un, de diversos o
de la totalitat dels actes o operacions promoguts o conclosos per compte d’un
empresari, sera nul si no consta per escrit i amb expressio de [a comissio a
percebre.

* Limitacions contractuals de la competéncia

* Entre les estipulacions del contracte d’agencia, les parts poden incloure una
restriccio o limitacio de les activitats professionals a desenvolupar per I'agent una
vegada extingit aquest contracte.

* El pacte de limitacié de la competencia no pot tenir una durada superior a dos anys
a comptar des de l'extincio del contracte d’agencia.

* Si el contracte d’agencia s’ha pactat per un temps menor, el pacte de limitacio de la
competencia no pot tenir una durada superior a un any.

e Requisits de validesa del pacte de limitacio de la competencia

e E| pacte de limitacio de la competencia, que ha de formalitzar-se per escrit per a la
seua validesa, nomeés pot estendre’s a la zona geografica o a aquesta i al grup de
persones confiats a I'agent i nomeés pot afectar la classe de béns o de serveis
objecte dels actes o operacions promoguts o conclosos per l'agent.



*Extincio del contracte

e Durada del contracte

* E| contracte d’agencia pot pactar-se per temps determinat o indefinit.
Si no s’ha fixat una durada determinada, s’entén que el contracte ha
sigut pactat per temps indefinit.

 Extincio del contracte per temps determinat

e E| contracte d’agencia convingut per temps determinat, s'extingira per
compliment del terme pactat.

* No obstant aixo, els contractes d’agencia per temps determinat que
continuen sent executats per totes dues parts una vegada
transcorregut el termini inicialment previst, es consideraran
transformats en contractes de durada indefinida.




e Extincio del contracte d’agencia per temps indefinit: el preavis

* El contracte d’agencia de durada indefinida, s’extingira per la denuncia
unilateral de qualsevol de les parts mitjancant preavis per escrit.

* El termini de preavis sera d’'un mes per a cada any de vigencia del
contracte, amb un maxim de sis mesos. Si el contracte d’agencia haguera
estat vigent per temps inferior a un any, el termini de preavis sera d'un
mes.

* Les parts poden pactar majors terminis de preavis, sense que el termini per
al preavis de I'agent puga ser inferior, en cap cas, a l'establit per al preavis
de 'empresari.

* Excepte pacte en contrari el final del termini de preavis coincidira amb
"dltim dia del mes.

e Per a la determinacio del termini de preavis dels contractes per temps
determinat que s’hagen transformat per mitja de la llei en contractes de
durada indefinida, es computara la durada que haja tingut el contracte per
temcs)s determinat; cal afegir-hi el temps transcorregut des que es va
produir la transformacio en contracte de durada indefinida.




e Excepcions de les regles anteriors

e Cada una de les parts d’un contracte d’agencia pactat per temps
determinat o indefinit pot donar per finalitzat el contracte en qualsevol
moment, sense necessitat de preavis, en els seglients casos:

e a) Quan l'altra part haja incomplit, totalment o parcialment, les obligacions
legalment o contractualment establides.

* b) Quan l'altra part haja sigut declarada en concurs.

e En tals casos s’entén que el contracte finalitza a la recepcio de la notificacio
escrita en la qual conste |la voluntat de donar-lo per extingit i |la causa de
I"extincio.

e Extincio per causa de mort

 El contracte d’agencia s’extingira per mort o declaracio de defuncio de
I'agent.

* No s’extingira per mort o declaracio de defuncio de 'empresari, encara que
puguen denunciar-lo els seus successors en I'empresa amb el preavis que
procedisca.



* Indemnitzacio per clientela

* Quan s’extingisca el contracte d’agencia, siga per temps determinat o
indefinit, 'agent que
* haja aportat nous clients a 'empresari o incrementat sensiblement
les operacions amb la clientela preexistent,

e té dret a una indemnitzacio

* si la seua activitat anterior pot continuar produint avantatges
substancials a 'empresari

* i resulta equitativament procedent per |'existencia de pactes de
limitacié de competencia, per les comissions que perda o per les
altres circumstancies que hi concorreguen.

* La indemnitzacio no pot excedir, en cap cas, de I'import mitja anual
de les remuneracions percebudes per 'agent durant els ultims cinc
_ar:cys.o, durant tot el periode de durada del contracte, si aquest fora
inferior.

* El dret a la indemnitzacio per clientela existeix tambe en el cas que el contracte
s’extingisca per mort o declaracié de defuncio de l'agent.



e E|l Tribunal de Justicia de la Unid Europea ha establit que el sistema del
procediment establit per I'article 17 de la Directiva per al calcul de |la
compensacio per clientela s’articula en tres fases (Sentencia TJUE de
26 mar¢ 2009, Cas Turgay, punt 19).

e La primera d’aquestes fases té per objecte, en primer lloc, calcular els
avantatges que resulten per a 'empresari de les operacions amb els clients
aportats per I'agent comercial, de conformitat amb les disposicions de
I'article 17, apartat 2, lletra a), primer guid, d’aquesta Directiva.

e La segona té per objecte verificar a continuacio, d’acord amb el segon guio
d’aquesta disposicio, si I'import obtingut amb base en els criteris abans
descrits és equitatiu, tenint en compte totes les circumstancies propies del
cas que es tracte i en particular les perdues de comissions patides per I'agent
comercial.

* Finalment, en la tercera fase, I'import de la indemnitzacio se sotmet al limit
maxim previst en |'article 17, apartat 2, lletra b de la Directiva, que unicament
s’aplica si aguest import, resultant de les dues fases de calcul anteriors,
I'excedeix.




*Indemnitzacié de danys i perjudicis
*Sense perjudici de la indemnitzacio per clientela,
I'empresari que
denuncie unilateralment el contracte d’agencia de
durada indefinida,
*sera obligat a indemnitzar els danys i perjudicis que, si
s'escau, I'extincio anticipada haja causat a I'agent,

esempre que aquesta no permeta l'amortitzacio de les
despeses que 'agent,

einstruit per 'empresari, haja efectuat per a I'execucié
del contracte.



e Suposits d’inexistencia del dret a la indemnitzacio

e 'lagent no té dret a la indemnitzacio per clientela o de danys i
perjudicis:
* 3) Quan l'empresari haja extingit el contracte per causa d’'incompliment de
les obligacions legalment o contractualment establides a carrec de I'agent.

* b) Quan 'agent haja denunciat el contracte, llevat que la denuncia tinga com
a causa circumstancies imputables a I'empresari, o es funde en l'edat, |la
invalidesa o la malaltia de I'agent i no puga exigir-se-li raonablement Ia
continuitat de les activitats.

e ¢) Quan, amb el consentiment de 'empresari, I'agent haja cedit a un tercer
els drets i les obligacions de que era titular en virtut del contracte d’agencia.

* Prescripcio.
* 'accio per a reclamar la indemnitzacié per clientela o la indemnitzacio

de danys i perjudicis prescriu al cap d’'un any a comptar des de
I'extincié del contracte.



°4.- El contracte de mediacio o corretatge.

e Pel contracte de mediacid o corretatge una de les parts,
denominada mediador, s’obliga, a canvi d’'una
remuneracio, a promoure o facilitar la subscripcio d’un
determinat contracte entre |'altra part i un tercer, que
caldra buscar a aquest efecte.

*Es considera mediador a I'operador de mercat que posa
en relacio dues o més persones per a la conclusio d’un
negoci juridic, sense estar lligat a cap d’aquestes per una
relacio de dependencia, col-laboracio, agencia o
representacio.



* Obligacions del mediador.

* E| mediador esta obligat a executar 'activitat d’intermediacid
necessaria per a aconseguir la conclusio del negoci que li ha sigut
encomanada.

e A aquest efecte, ha de desplegar la diligencia deguda per a trobar a
una contrapart adequada.

* També ha d’informar les parts de les circumstancies relatives al negoci
qgue poden influir sobre la conclusio d’aquest.

* Retribucio del mediador.

 La retribucio del mediador consisteix en una comissio que percep de
totes dues parts.

* E| mediador té dret a la remuneracio encara que la mediacid no haja
donat resultat, sempre que haja desplegat una activitat i diligencia
normal en |'exercici de la mediacio.



* Reembossament de despeses

*El mediador té dret a exigir a la persona que li va fer
I’'encarrec el reembossament de les despeses en que
haja incorregut, fins i tot si el negoci no s’ha conclos.

e Pluralitat de mediadors

*Si el negoci va ser conclos amb la intervencid de
diversos mediadors, cada un d’ells té dret a |la part de la
retribucid que li corresponga en funcio de l'activitat
d’intermediacioé desplegada.



e5.- El contracte de subministrament i contracte estimatori

e El contracte de subministrament

* Pel contracte de subministrament, el subministrador s’obliga a fer a favor del
subministrat prestacions periodiques o continuades dels béns objecte del contracte
i aquell a pagar el preu.

e E|l contracte de subministrament té caracter mercantil (discutit).

* El subministrador ha d’entregar béns la qualitat i els tipus dels quals siguen_
conformes als estipulats en el contracte, amb la freqiiencia o la continuitat i en la
guantitat que s’hi assenyalen.

* Quan no s’haja fixat la quantitat o el volum del subministrament o la seua
periodicitat, s'entén que s’ha pactat tenint en compte les necessitats del
subministrat, determinades en el moment de la formalitzacio del contracte.

* Si els contractants determinen unicament els limits minims i maxims per al
subministrament total o per a les prestacions singulars, correspon al subministrat
establir, dins d’aquests limits, el volum del que es deu.

* Quan el subministrat ostente la facultat de fixar el moment de la realitzacio de les
prestacions singulars ha de comunicar la data al subministrador amb una antelacio
mai inferior a set dies.



* Pagament del preu

* En el subministrament periodic el preu s'abonara en 'acte de les
prestacions singulars i en proporcio a cada una.

* En el subministrament continuat el preu s’"abonara, mancant pacte,
d’acord amb els usos.

e Suspensio del subministrament

* Uincompliment pel subministrat de qualssevol obligacions que
I'incumbisquen faculta el subministrador a suspendre |'execucio del
contracte, previa notificacio al subministrat amb una antelaciéo minima
de set dies.

* Vigent el contracte i complida I'obligacio, el subministrador reprendra
el subministrament en termini no superior a lI'indicat per al preavis.

* En qualsevol altre cas, la suspensio del subministrament obliga el
subministrador, excepte forca major, a indemnitzar els danys |
perjudicis causats al subministrat.




* Pacte de preferencia

e Sense perjudici de I'aplicacio de les normes del dret de Ia
competencia, les parts poden establir un pacte de preferencia pel qual
el subministrat s’obliga a concedir preferencia al subministrador en la
subscripcio d’'un contracte de subministrament successiu amb el
mateix objecte.

* Si el subministrat ha rebut altres ofertes de contracte en condicions
més avantatjoses, ha de comunicar al subministrador les condicions
proposades pels tercers, perque les iguale o millore.

e El subministrador ha de manifestar al subministrat la voluntat d’exercir
la preferencia adaptant el contracte a les noves condicions en el terme
pactat en el contracte o, en defecte d'aixo, en un termini de set dies.
En un altre cas s’extingira la preferencia.



* Prorroga del contracte per temps determinat

* Els contractes per temps determinat que continuen sent executats per
totes dues parts despres de transcorregut el termini inicialment previst es
consideraran contractes de durada indefinida.

e Extincio del contracte per temps indefinit.

* El contracte es considera pactat per temps indefinit quan aixi s’haja
convingut expressament i quan no s’haja fixat una durada determinada.

 El contracte de durada indefinida s’extingeix per la denuncia de qualsevol
dels contractants notificada a I'altre amb una antelacio de tres mesos. Si el
contracte ha estat vigent per temps inferior a un any, el termini de preavis
és d’'un mes.

* Els contractants poden pactar terminis majors de preavis, sense que el
termini de preavis del subministrat puga ser inferior en cap cas a I'establit
per al preavis del subministrador.

* 'incompliment per qualsevol dels contractants del que es disposa en
aquest precepte en relacio amb el preavis dona dret a l'altra part a exigir _
una indemnitzacio pels danys i perjudicis ocasionats a consequéencia d’aixo.



 Extincio del contracte per incompliment

e 'incompliment per qualsevol dels contractants de les
prestacions singulars dona dret a |'altra a declarar resolt el
contracte sense necessitat de preavis si, en atencio a la seua
entitat o reiteracio, constitueix un incompliment essencial del
contracte o disminueix la confianca en I'exactitud dels
successius compliments.

e 'extincid per aquesta causa no afecta les prestacions anteriors
complides.
* Regulaciod subsidiaria

* En tot el no previst al contracte solen ser aplicables al
contracte de subministrament les regles del contracte de
compravenda.



*El contracte estimatori

e Contracte que ja existia en I'epoca romana. El contracte estimatori ha sigut
tradicionalment utilitzat al nostre pais en alguns sectors com els de la distribucio
de llibres i premsa, i recuperada actualment per a la distribucié de nous
productes fins a aconseguir la seua implantacié en el mercat.

*Pel contracte estimatori una de les parts entrega
determinats béns mobles materials, el valor dels
guals s’estima en una quantitat certa, a un
operador de mercat, que s’obliga a procurar-ne la
venda en el termini fixat i, al final del termini, a
pagar el preu estimat de les coses venudes |
restituir les no venudes.



 Pagament del preu

* La part que ha rebut els béns no gueda alliberada de 'obligacid de pagar el
preu si la restitucio d'aquests en l'estat en que els va rebre esdeve
Impossible fins i tot per una causa que no li siga imputable.

e Actes de disposicio

* Son valids els actes de disposicio fets per qui ha rebut els béns, pero els
seus creditors no poden embargar-les o prendre-les en peca fins que no se
n’haja pagat el preu.

e La part que va entregar els béns no pot disposar-ne mentre no li siguen
restituits.

e Relacié amb el dret de la competéencia.

e Cas Binon, assumpte 243/83, de 3 de juliol de 1985: el TJUE afirma que en
el sector particular de la premsa, |a fixacio vertical del preu de revenda
podria ser eximida en virtut de |'article 85.3 TCE —actual 101.3 TFUE—, si
aquest fora I'unic mitja per a l'editor de financar les devolucions dels
exemplars no venuts i si aguesta practica fora I"'Unic mitja d’oferir una
amplia gamma de diaris al public.




*6.- El contracte de distribucio selectiva, exclusiva i concessio

e Es considera que hi ha contracte de distribucio sempre que,
amb independencia de |la seua denominacio,

e existisca un acord en el qual una persona fisica o juridica,
denominada distribuidor,

e s'obliga enfront d’una altra persona fisica o juridica, denominada
proveidor,
* 3 executar actes o operacions de comer¢ consistents o

relacionades amb la venda de productes, serveis o la combinacio
de tots dos,

e de manera continuada o estable,

e actuant com a comerciant independent i assumint el risc i
ventura de tals operacions.



e Per regla general els contractes de distribucio adopten alguna de les
seguents modalitats:

 El contracte de distribucid exclusiva pot incloure sols I'exclusiva de compra
o I'exclusiva de venda, pero el més habitual quan ens referim al contracte
de distribucio exclusiva és que hi haja exclusiva de compra i de venda.

* El contracte de compra en exclusiva, pel qual un distribuidor, a canvi de
contraprestacions especials, s’obliga a adquirir, per a la seua comercialitzacio,
determinats béns o serveis solament al proveidor o a altres persones als qui aquest
designe.

e El contracte de venda en exclusiva, pel qual el proveidor s’obliga a vendre
unicament a un distribuidor en una zona geografica determinada els béns o serveis
especificats en el contracte per a la seua comercialitzacido en aquesta zona.

 El contracte de distribucié autoritzada, pel qual el proveidor s’obliga a
subministrar al distribuidor béns i serveis perque aquest els comercialitze,
bé directament o bé a través de la seua propia xarxa, com a distribuidor
oficial, en una zona geografica determinada.



*El contracte de distribucio selectiva, pel qual el
proveidor s’obliga a vendre els béns o serveis
objecte del contracte

e Unicament a distribuidors seleccionats per ell

 (els revenedors han de ser seleccionats sobre la base de criteris objectius de caracter
qgualitatiu, establits de manera uniforme i que han d’estar a la disposicio de tots els
potencials revenedors i que no poden aplicar-se de forma discriminatoria)

*i gue no gaudeixen d’exclusivitat territorial,
*mentre que el distribuidor es compromet a
revendre’ls a consumidors i usuaris finals,

e respectant les instruccions pactades i prestant, si s’escau,
assistencia tecnica als compradors.



*E| contracte de concessio mercantil, pel qual
el distribuidor

*posa el seu establiment al servei d’un
proveidor per a comercialitzar,

een regim d’exclusivitat
i sota directrius i supervisio d’aquest,

*béns i serveis en una zona geografica
determinada.

e Hi ha autoritzacio d’us de signes distintius, cosa que fa que el contracte siga més
complex i hi haja una major integracio en la xarxa del proveidor que amb el
contracte de distribucio exclusiva.



* Problemes comuns als contractes de distribucio

e Sobre el contingut del contracte respecte de la politica comercial de
preus, 'obligacio d’exclusiva de compra, les vendes actives i passives i
la prohibicio de competencia postcontractual, vegeu el punt 8:
Incidencia del dret de la competencia en la configuracio contractual
dels contractes de distribucio.

e Sobre |la duracid del contracte, aquest pot ser de duracié determinada
o indeterminada. En els de duracio indeterminada, igual que en el
contracte d’agencia, el desistiment unilateral requereix preavis, si bé
en aquest cas la jurisprudencia admet la llibertat de pacte respecte
del termini del preavis: s'Tadmeten terminis de fins a dues setmanes o
un mes en contractes d’una duracio efectiva de més de cinc anys. En
absencia de pacte la jurisprudencia sol utilitzar el criteri de la Llei del
contracte d’agencia: un mes per any de contracte amb un maxim de
Sis mesos.



* Sobre I'aplicacié de la compensacio per clientela als
contractes de distribucio

 La jurisprudencia admet la compensacio per dues vies.

* Es possible I'aplicacié analogica de I'article 28 LCA, perd no de
manera automatica.

* La compensacio és la liquidacio d’un actiu en comu que als
contractes de distribucio deriva de I'article 1258 CC (element
natural del contracte).

* Pero, en tot cas, a diferencia del contracte d’agencia —que té
una regulacié imperativa—, la jurisprudencia ha admes la
validesa del pacte d’exclusiod, és a dir, que el contracte excloga
expressament el dret del distribuidor a la compensacio.



e Lajurisprudencia ha fitat perfectament els pressupostos perque siga procedent l'aplicacié analbgica, sense que,
en cap cas, hi haja l'opcié d’una aplicacid mimetica o automatica. Aquesta és la posicié de I'acord adoptat pels
magistrats de la Sala Primera del Tribunal Suprem, en Junta General celebrada el dia 20 de desembre de 2005
sobre I'aplicacié analogica de 'article 28 LCA:

* “No escau en termes generals l'aplicacié analogica de I'art. 28 de la Llei del contracte d’agencia a cap altre suposit ni pot
resultar automatica la seua aplicacié a contractes tals com concessio, distribucio i similars.

* No obstant aixo, els criteris que aquest article estableix resultaren aplicables quan existisca identitat de rao, aixo és, la
creacio de clientela i la seua existencia, generada per qui sol-licita la indemnitzacio, que resulte d’aprofitament per al
principal, examinant-se en tot cas de qui resulta ser el client”.

* En conclusig, a la llum de la jurisprudencia cal reconeixer un dret a la compensacio per
clientela a favor del distribuidor en el moment de I'extincio del contracte sempre que hi
concorreguen una serie de requisits:

e que no hi haja pacte exprés que denegue el dret,

e que l'extincio siga total,

* i que es prove |'efectiva aportacio de clientela, el seu potencial aprofitament pel proveidor
i que, a més, resulte potencialment equitatiu el seu reconeixement.

e Ara bé, també hi ha pronunciaments jurisprudencials que van més enlla d’aplicacio analogica i deriven la
compensacio per clientela del mateix contracte, és a dir, de 'article 1258 CC. Larticle 28 LCA servira per a
determinar les pautes de la compensacio. En aquest sentit, |a STS de 16 de mar¢ de 2016 assenyala que
procedeix la compensacio:

* “Siel mateix contracte obliga a considerar com a ‘actiu comu’ la clientela creada o acrescuda gracies a I'esforg del
distribuidor i no existeix previsié contractual sobre la seua liquidacid”.

* Hiafegeix que la hipotetica compensacié que correspon en el marc d’un contracte de distribucio “ha d’ajustar-se a les
pau}es previstes en la Llei de contracte d’agencia per a la indemnitzacid per clientela (art. 28)” -Senténcia num.
163/2016.

e Aix0 és, la hipotetica compensacié per clientela al distribuidor es regeix pel que es disposa en la Llei de contracte
d’agéncia (sentencia TJUE de 26 marc¢ 2009, Cas Turgay, punt 19).



*7.- El contracte de franquicia

e 'article 2 Reial decret 201/2010 defineix 'activitat comercial en regim de
franquicia com aquella que es fa “en virtut del contracte pel qual una
empresa, el franquiciador, cedeix a una altra, el franquiciat, en un mercat
determinat, a canvi d’'una contraprestacio financera directa, indirecta o
ambdues, el dret a I'explotacio d’'una franquicia, sobre un negoci o activitat
mercantil que el primer haja desenvolupat anteriorment amb prou
experiencia i exit, per a comercialitzar determinats tipus de productes o
serveis i que compren, almenys:

*a) I'us d’'una denominacié o retol comu o altres drets de propietat
intel-lectual o industrial i una presentacio uniforme dels locals o mitjans de
transport objecte del contracte;

* b) la comunicacio pel franquiciador al franquiciat d’uns coneixements tecnics
o0 un saber fer, que ha de ser propi, substancial i singular; i

e c) la prestacio continua pel franquiciador al franquiciat d’una assisténcia
comercial, tecnica o totes dues durant la vigencia de l'acord; tot aixo sense
perjudici de les facultats de supervisio que puguen establir-se
contractualment”.



Regim juridic de la franquicia a Espanya

e Article 62 Llei 7/1996, de 15 de gener, d’'ordenacié del comerc minorista i
Reial decret 201/2010.

e Obligacio d’informacio precontractual

 Normativa antimonopoli.
e Reglament UE 330/2010 sobre acords verticals.
e Directrius de la Comissio Europea 2010.

e Codi de comerc i Codi civil.

 Normativa sobre propietat industrial, principalment dret de marques i secret
industrial.

e Caracteritzacio del contracte de franquicia.

e Com han assenyalat doctrina i jurisprudencia el contracte franquicia es caracteritza per
ser un contracte atipic, complex, consensual, mercantil, bilateral, sinal-lagmatic,
oneros, commutatiu, de duracio i de confianca —intuitu personae.



Elements personals: franquiciador i franquiciat

e El franquiciador és titular del model d’empresa i, per tant, qui concedeix el dret
d’explotacié del model d’'empresa. En un contracte de franquicia el franquiciador pot
ser el titular originari del model d’empresa o un titular derivatiu del mateix (master
franquicia).

* El contracte de master franquicia és aquell pel qual una empresa, el franquiciador, atorga a
I"altra, master, en contraprestacio d’'una compensacio financera directa, indirecta o ambdues el
dret d’explotar una franquicia amb la finalitat de concloure acords de franquicia amb tercers,

els franquiciats, conforme al sistema definit pel franquiciador, assumint el franquiciat principal el
paper de franquiciador en un mercat determinat.

e Per part seua, el franquiciat és qui adquireix el dret d’explotacié del model
d’empresa. Aquest és sempre un empresari independent que actua en el seu nom i
pel seu propi compte. En cap cas no pot equiparar el franquiciat a un consumidor.

 Ni tan sols en el cas que el contracte se signe amb una persona que no posseeix la condicid
d’empresari en el moment anterior a l'estipulacié d’aquest i per la raé que fora el contracte no
arribara a implementar-se. En aquest sentit es va pronunciar la classica sentencia del TJCE de 3
de juliol de 1997. En el mateix sentit, entre altres, les sentencies de 'AP de Madrid de 16 d’abril
de 2010, AP de Malaga de 13 de juliol de 2005, AP de Barcelona de 21 de setembre de 2004, i AP
de Saragossa de 16 de setembre de 2003 i 29 de novembre de 2002.



Obligacié d’informacio precontractual
e Article 62.2 Llei 7/1996, de 15 de gener, d’Ordenacié del Comerg
Minorista.

e Amb una antelacido minima de 20 dies a la sighatura de qualsevol
contracte o precontracte de franquicia o lliurament per part del futur
franquiciat al franquiciador de qualsevol pagament,

* el franquiciador haura d’haver entregat al futur franquiciat per escrit Ia
informacio necessaria perque puga decidir lliurement i amb coneixement
de causa la seua incorporacio a la xarxa de franquicia

* i, especialment, les dades principals d’identificacio del franquiciador, descripcid
del sector d’activitat del negoci objecte de franquicia, contingut i caracteristiques
de la franquicia i de la seua explotacio, estructura i extensio de la xarxa i elements
essencials de I'acord de franquicia.

e Reglamentariament s’establiran les altres condicions basiques per a 'activitat de cessio de
franquicies.



Obligacié d’informacio precontractual

» Article 3 Reial decret 201/2010, de 26 de febrer

* Amb una antelacio minima de vint dies habils a la signatura del contracte o precontracte de franquicia o al lliurament per part
del futur franquiciat al franquiciador de qualsevol pagament, el franquiciador o franquiciat principal haura de donar per escrit
al potencial franquiciat la seglient informacié verag i no enganyosa:

a) Dades d’identificacio del franquiciador: nom o raé social, domicili i dades_d’inscrif_)cié en el re%istre de franquiciadors (actualment ja
no existeix), aixi com, quan es tracte d’'una companyia mercantil, capital social recollit en I'dltim balang, amb expressi6 de si es troba
totalment desemborsat o en quina proporcio i dades d’inscripcio en el Registre Mercantil, quan siga procedent.

Quan es tracte de franquiciadors estrangers, a més, les dades d’inscripcio en els registres de franquiciadors, ha d’entregar la informacid
a que estiguen obligats d’acord amb les lleis del seu pais o Estat d’origen. De tractar-se de franquiciat principal s’inclouran, a mes, les
circumstancies anteriors respecte del seu propi franquiciador.

b) Acreditacié de tenir concedit per a Espanya, i en vigor, el titol de propietat o llicéncia d’us de la marca i signes distintius de I'entitat
franquiciadora, i dels eventuals recursos H_uglluals interposats que puguen afectar la titularitat o a I’ds de la marca, si n’hi haguera, amb
expressio, en tot cas, de la durada de la llicencia.

c) Descripcio general del sector d’activitat objecte del negoci de franquicia, que abastara les dades més importants d’aquell.

d) Experiencia de I'empresa franquiciadora, que incloura, entre altres dades, |la data de creacio de I'empresa, les principals etapes de la
seua evolucié i el desenvolupament de la xarxa franquiciada.

eLContingut i caracteristiques de la franquicia i de la seua explotacid, que comprendra una explicacié general del sistema del negoci
objecte de la franquicia, les caracteristiques del saber-fer i de I'assistencia comercial o técnica permanent que el franquiciador

ubministrara als seus franquiciats, aixi com una estimacio de les inversions i despeses necessaries per a la posada en marxa d’un negoci
tipus. En el cas que el franquiciador faga lliurament al potencial franquiciat individual de previsions de xifres de vendes o resultats
d’explotacio del negoci, aquestes hauran d’estar basades en experiencies o estudis, que estiguen prou fonamentats.

f) Estructura i extensié de la xarxa a Espanya, que incloura la forma d’organitzacid de la xarxa de franquicia i el nombre d’establiments
implantats a Espanya, distingint els explotats directament pel franquiciador dels quals operen sota el regim de cessié de franquicia, amb
indicacio de la poblacid en que estan situats i el nombre de franquiciats que hagen deixat de pertanyer a la xarxa a Espanya en els dos
ultims anys, amb expressio de si el cessament es va produir per expiracio del terme contractual o per altres causes d’extincio.

g) Elements essencials de I'acord de franquicia, que recollira els drets i obligacions de les respectives parts, durada del contracte,
condicions de resolucio i, si escau, de renovacio d’aquest, contraprestacions economiques, pactes d’exclusives, i limitacions a la lliure
disponibilitat del franquiciat del negoci objecte de franquicia.



Obligacié d’informacio precontractual

El contingut article 3 del RD 201/2010 i la seua “potencialitat” per a viciar el consentiment per error i anul-lar el contracte.

En 'ordenament juridic espanyol, d’acord amb l'article 1266.1 Cc, perque I'error invalide el consentiment haura de recaure sobre |la
substancia de |la cosa que fora objecte del contracte, o sobre aquelles condicions de la mateixa que principalment hagueren donat motiu a
celebrar-ho.

La primera conseqliencia que es deriva d’aquest precepte és que no tots els errors que els contractants puguen patir comporten el mateix
tractament juridic. Existeix un “error rellevant o invalidant”, que permet a qui el pateix desvincular-se d’'un contracte validament subscrit per
la via de I'anul-labilitat contractual —articles 1300 i seglients del Cc-; enfront d’un altre error “no invalidant” que obliga a qui el pateix a
assumir les conseqguiéncies d’un contracte valid i que li vincula.

e Concretant aguests requisits jurisprudencials la doctrina ha arribat a la conclusié que sén dues els requisits que ha de reunir I'error per
a invalidar el contracte: I'“essencialitat” i I’“excusabilitat”.

L'aplicacié d’aquests requisits a I'ambit de les xarxes de franquicia permet obtenir una serie de conclusions (Senténcia del Tribunal Suprem de
27 de febrer de 2012).

* Primera: el causant de I'error del franquiciat derivat de la informacid transmesa -no dolosament- en el document d’informacio
precontractual és el franquiciador.

e Segona: que ates el contingut del document d’informacid precontractual, aguest error pot recaure sobre l'objecte del contracte —el
model d’empresa transmes pel franquiciador-, aixi com sobre aquelles condicions del mateix que principalment hagueren donat motiu a
celebrar-ho —per exemple, les inversions a realitzar per a incorporar-se a la xarxa de franquicia-.

* Tercera: per tant, el contracte de franquicia pot arribar ser anul-lat per vici del consentiment, ja que I'error pot posseir entitat suficient —
“essencialitat”- com pergué un tercer en la mateixa situacid no haguera contractat, o ho haguera fet en termes substancialment
diferents.

e |, quarta: ara bé, el contracte de franquicia no podra anul-lar-se si el franquiciat, que al-lega I’error invalidant, ha incorregut en ell per
“culpa”, o si l'error versa sobre un aspecte respecte al qual ell havia “assumit el risc” d’error o sobre el que li “corresponia suportar-lo” —
o> 1: 14
inexcusabilitat”-.



Contingut tipic del contracte

* La importancia del preambul o de les declaracions (incidencia de Ia
jurisprudencia sobre disclosure i el vici del consentiment)

* Principals obligacions del franquiciador (respecte als signes distintius; know-
how; tormacio i assistencia)

* Principals obligacions del franquiciat (canon d’entrada, royalties i canon de
publicitat, 'explotacié del model d’'empresa)

* Incidencia de la normativa antimonopoli (politica de preus; aprovisionament
exclusiu; vendes actives i passives; competencia postcontractual; restriccions
accessories -Directrius 2010-: clausules de no competencia durant la vigencia
del contracte; clausula de confidencialitat; clausules de retorn; clausules
d’informacio sobre infraccions dels drets de propietat industrial; clausules de
restriccions d’us del know-how transmes).

* Extincid del contracte (desistiment unilateral ad nutum i preavis; compensacio
per clientela; indemnitzacié per inversions o despeses de confianca; recompra
d’estoc sobrant).

e Questions sobre el forum (tribunals o arbitratge).



Principals obligacions del franquiciador: signes distintius

* Respecte als signes distintius, el franquiciador deu poder assegurar I'us
pacific dels signes distintius al franquiciat (marca registrada —inclosa la
sol-licitud de marca—; excepcionalment, marca amb renom).

 La impossibilitat del franquiciador d’impedir, tant en |'ambit territorial
contractualment establit, com per a la classe de productes o serveis sobre els
quals s’autoritza I'Us, la pertorbacid per tercers dels signes distintius de la
xarxa ha de tenir com a consequencia la nul-litat del contracte de franquicia
per falta d’objecte.
e Nota: no es tracta ni d’un suposit d’'incompliment contractual ni d’'una hipotesi a
resoldre per la via del dret de marques.

e Aixi, entre altres, les sentencies de 'AP de Madrid de 21 mar¢ de 2005, AP de Barcelona de
21 de setembre de 2004, AP de Saragossa de 16 de setembre de 2003, AP d’Asturies de 22
de gener de 2001, i AP de Barcelona de 10 de maig de 2000, conclouen que la falta de
titularitat registral d’'una marca per part del franquiciador pot suposar la nul-litat del
contracte per falta d’objecte.



Principals obligacions del franquiciador: know-how

e E| franquiciador esta obligat a garantir al franquiciat l'existencia del
know-how en el moment d'estipulacié del contracte.

* No es tracta només d’acreditar la presencia d’'un conjunt de coneixements practics no
patentats, derivats de I'experiencia del franquiciador i verificats per aquest, sind que a meés
aquests complisquen ab origine els quatre requisits exigits: ser secret, substancial, util i
identificat. Si en el moment de la subscripcio del contracte de franquicia el model
d’empresa manca del know-how requerit, el contracte és nul per falta d’objecte.

* En aquest mateix sentit s’Than pronunciat tant la doctrina com els tribunals espanyols. En aquest sentit,
per totes, sentencies de I’AP de Saragossa de 16 de setembre 2003 i 17 de novembre de 2003, en la qual
expressament es va establir que com que no s’havia fet cap prova, testifical o pericial, que revelara la
consideracido comercial del saber fer comercial de la franquiciadora, de les seues marques, de la seua
reputacio... “el contracte mancava de vertader i objecte cert i per tant estava afecte de la nul-litat que es
denuncia en la demanda”.

* Ara bé, no és el mateix inexisténcia (nul-litat) que no transmissidé (existeix, pero no es
transmet: incompliment).

e Sentencia de 'AP de Madrid de 26 de febrer de 2008, resolent sobre un contracte de franquicia el know-
how de la qual consistia “en un sistema propi de comercialitzacido de |la prestacid de servei de 'activitat
d’oci i educacid consistent a fer accessible el coneixement cientific d’'una manera facil i divertida per als
xiquets entre 4 i 12 anys”, va entendre que I'incompliment d’aquesta transmissio respecte dels xiquets de
4 i 5 anys, encara que es va complir respecte dels xiquets de 6 a 12, era “essencial, i es van frustrar les

legitimes expectatives de I'altra part contractant”.



Principals obligacions del franquiciador: formacid i assisténcia

* El franquiciat només pot complir correctament amb_la seua obligacio principal si el
franquiciador li presta la necessaria formacioé i assistencia, tant en lI'etapa inicial com
durant tota la vigencia del contracte.

* Formacio i assistencia son dues obligacions autonomes i independents pero intimament
relacionades. Funcio i finalitat no son conceptes equivalents.

* Totes dues obligacions tenen com a finalitat la comunicacio dels coneixements del franquiciador, no
solament de caracter secret sind tot coneixement necessari per a la correcta explotacio del model
d’empresa. En canvi, la seua funcio en l'estructura i execucio del contracte és diferent.

* Lobligacio de formacio té per funcio I'ensinistrament, preparacio i entrenament del franquiciat i el seu
personal en l'explotacio del model d’empresa per a la finalitat contractualment acordada, és a dir,
respecte a la seua obligacio principal d’actuar com a franquiciador de la xarxa en el territori contractual.

* Per part seua, I'obligacié d’assisténcia técnica i/o comercial té com a funcié la prestacio, tant periodica
com de caracter eventual i/o ad hoc, d’auxili, atencid i/o assessorament al franquiciat sobre qiiestions que
sorgisquen o puguen sorgir en 'acompliment de les seues tasques especifiques.

* Llevat que les parts contractualment hagen modificat la naturalesa de l'obligacio de
formacio ifo assisténcia, el franquiciador, amb caracter general, executa correctament
aguesta prestacio desenvolupant a favor del franquiciat una actuacio diligent encaminada a
aconseguir el resultat esperat per aquell.

e Excepte pacte exprés, l'obligacié de formacié i/o assisténcia del franquiciador en el si d’un contracte de
franquicia constitueix, per tant, una obligacido de mitjans que no de resultat. En consequiencia, encara que
entra en l'ambit de l|a discrecionalitat contractual modificar expressament la naturalesa d’aquesta
obligacio, en absencia de pacte, el franquiciador només respondra en els casos de culpa o negligencia, ex
article 1104 Cc, com seria, per exemple, I'error intencionat o la falta de capacitat del personal que ha de
prestar al franquiciat la formacio i/o assistencia, respectivament.



Principals obligacions del franquiciador: formacio i assistencia

e La falta rellevant de formacié i/o assisténcia pel franquiciador al franquiciat
comporta la resolucié del contracte (son accions d’incompliment, no de
nul-litat).

* En aquest sentit es pronuncien les sentencies de I’AP Valencia de 21 de maig de 1993, AP

de Malaga de 25 de gener de 2005 i AP de Madrid de 15 d’abril de 2005 i AP de Madrid
de 6 de novembre de 2007.

e Cal tenir en compte que hi ha pronunciaments judicials que resolen a partir
d’indicis, que consideren acreditacid suficient haver reclamat formalment per
escrit la seua prestacio al franquiciador durant la vigencia del contracte; o el fet
que el franquiciador no tinga una estructura que permeta afrontar amb
garanties el correcte compliment de les obligacions de formacid i assistencia
resulta un indici rellevant de l'efectiu incompliment de 'obligacio.

 En aquest sentit sentencies de '’AP de Saragossa de 10 d’abril de 2000 i 25 de juliol de
2000.



Canon d’entrada

 No totes les franquicies preveuen un canon d’entrada. El canon d’entrada no
suposa una contraprestacio a un unic tipus de prestacions en tots els contractes
de franquicia, sind que és necessari determinar cada cas. Es discuteix sobre la
naturalesa juridica que posseeix el canon d’entrada. Poden trobar-se diverses
teories sobre aquest tema:
e el canon d’entrada simplement retribueix I'accés a la xarxa;

e el canon d’entrada, a més de l'accés, és contraprestacido de l'autoritzacid d’us dels béns
immaterials;

e el canon, a més de l'accés, és contraprestacio de I'exclusivitat concedida, en aquells casos
en els quals es concedeix;

e i/o el canon d’entrada, a més de |'accés, és contraprestacio de tant de I'exclusivitat com
de I'explotacio del model d’empresa.

e Al nostre judici, la naturalesa del canon d’entrada no consisteix a articular un pagament avancat de
cessio de drets, excepte pacte en contrari, sino retribuir I'accés d’un tercer a |la xarxa del franquiciador
en condicions d’'implementar el model d’empresa objecte del contracte segons la finalitat que
contractualment es convinga.



Canon d’entrada

* Ara bé, segons la naturalesa que les parts atribuisquen al canon d’entrada, les
consequencies juridiques en cas d’extincio anticipada del contracte son
d’extraordinaria rellevancia practica.

* Si no s’addicionen drets, el canon d’entrada esta amortitzat amb el correcte
compliment de les obligacions inicials i, per tant, en cas de resolucid ante
tempus no hi ha dret a la devolucid.

 En canvi, si contractualment les parts addicionen drets, com l|'exclusivitat o
I'explotacido del model d’'empresa, el canon adquireix la condicié de pagament
avancat de cessio de drets i serveis que no es gaudiran o prestaran; es justifica
un prorrateig de la quantitat pagada en funcio del temps de vigencia efectiva
del contracte i, per tant, es procedeix a la devolucid de la part proporcional
pagada i no gaudida.

* En aquest sentit, sentencies de I’AP de Barcelona de 10 de juny de 2004, 12 de febrer de

2003 i 9 de setembre de 2002; AP de Terol de 24 d’octubre de 2001; AP de Madrid de 16
d’octubre de 2007 i STS d’1 de juny de 2009.



Royalties i canon de publicitat

Les parts son lliures de configurar la naturalesa dels canons periodics.

Els royalties, o canons periodics stricto sensu, en una relacio de franquicia solen calcular-se
a partir d’'un percentatge sobre la xifra de vendes del franquiciat o, encara que en menor
mesura, amb base al benefici obtingut per aguest. No obstant aixo, també hi ha solucions
mixtes, aixo és, contractes en els quals es paga una quantitat fixa més un percentatge en la
xifra de negocis.

e Sobre la resolucio del contracte de franquicia per incompliment de l'obligacié de pagament dels canons
periodics, vegeu, entre altres, sentencia de I’AP de Valéencia de 7 de gener de 2010 i sentencia de I'AP de
Tenerife de 9 d’octubre de 2009.

En el contracte de franquicia el canon de publicitat no genera en el franquiciador una

obligacié de gestionar aquests ingressos a manera de deposit i, per tant, els membres de la

éz’:\rxa no posseeixen, a l'estil del dipositant, una facultat de control sobre la destinacid
aquests.

* En aquest sentit, es pronuncia la sentencia de I'AP de Barcelona, de 13 de mar¢ de 2006, en la qual es va
concloure que no hi havia obligacio del franquiciador d’informar els membres de la xarxa sobre la
destinacid del canon de publicitat.

Ara bé, el correcte i suficient compliment de les campanyes publicitaries per part del
franquiciador és una obligacio fonamental d’aquest.

* Aixi es pronuncia la interessant sentencia de 'AP de Madrid de 30 de juliol de 2008 en un suposit en el
qual es van fer desapareixer els anuncis publicitaris progressivament dels mitjans de comunicacio,
considerant el Tribunal que ”0|ue aquesta obligacio si que es essencial en aquest tipus de contractes,

donada la incidéncia que té en les vendes les campanyes de promocio a escala nacional”.



* 8. Incidencia del dret de la competencia en la configuracio
contractual dels contractes de distribucio

* Reglament UE 330/2010 sobre acords verticals i directrius de la Comissié Europea 2010:
fixacio de preus; vendes actives i passives, aprovisionament exclusiu i prohibicio de
competencia postcontractual.

e Article 4: (restriccions especialment greus)

* U'exempcio prevista en l'article 2 no s’alplicaré als acords verticals que,
directament o indirectament, per si sols o en combinacio amb altres factors
sota control de les parts, tinguen per objecte:

e a) la restriccio de la facultat del comprador de determinar el preu de venda, sense
perjudici que el proveidor puga imposar preus de venda maxims o recomanar un
preu de venda, sempre que aquests no equivalguen a un preu de venda fix o minim
com a resultat de pressions o incentius procedents de qualsevol de les parts
(FIXACIO DE PREUS);

* b) la restriccio del territori en el qual, o de la clientela a la qual, el comprador part
de I'acord, sense perjudici d’una restriccio sobre el seu lloc d’establiment, puga
vendre els béns o serveis contractuals (VENDES PASSIVES), excepte:

* i) la restriccio de vendes actives en el territori o al grup de clients reservats en
exclusiva al proveidor o assignats en exclusiva pel proveidor a un altre comprador,
qguan tal prohibicid no limite les vendes dels clients del comprador...



 Article 5: Restriccions excloses (aprovisionament exclusiu)

e 1. U'exempcio prevista en l'article 2 no s’aplicara a les seglients
obligacions contingudes en els acords verticals:

 a) qualsevol clausula, directa o indirecta, de no competencia la durada de |la
qual siga indefinida o excedisca de cinc anys.

* A |I'efecte de 'apartat 1, lletra a, una clausula de no competencia que
siga tacitament renovable a partir d’'un periode de cinc anys sera
considerada com de durada indefinida.

» 2. No obstant el que es disposa en |'apartat 1, lletra a, aquest limit
temporal de cinc anys no s’aplicara quan els béns o serveis
contractuals siguen venuts pel comprador des de locals i terrenys que
siguen propietat del proveidor o estiguen arrendats pel proveidor a
tercers no vinculats amb el comprador, sempre que |la durada de la
clausula de no competencia no excedisca del periode d’ocupacio dels
locals i terrenys per part del comprador.



e Article 5: Restriccions excloses (competéncia postcontractual)

* 1. 'exempcio prevista en l'article 2 no s’aplicara a les seglients obligacions
contingudes en els acords verticals:

* b) qualsevol obligacio directa o indirecta que prohibisca al comprador, després de
I'expiracio de I'acord, fabricar, comprar, vendre o revendre béns o serveis....

e 3. Malgrat el que es disposa en |'apartat 1, lletra b, I’exemﬁcié prevista en l'article 2
s’aplicara a qualsevol obligacié directa o indirecta que prohibisca al comprador,
després de |'expiracio de I'acord, fabricar, comprar, vendre o revendre bens o
serveis quan es reunisquen les seguents condicions:

* a) es referisca a béns o serveis que competisquen amb els béns o serveis
contractuals;

* b) es limite al local i els terrenys des dels quals el comprador haja operat
durant el periode contractual;

* c) siga indispensable per a protegir coneixements tecnics transferits pel
proveidor al comprador;

* d) i sempre que la durada d’aquesta clausula de no competencia es limite a
un periode d’'un any després de |'expiracio de |'acord.

* U'apartat 1, lletra b, s’enten sense perjudici de la possibilitat d'imposar una
restriccio il-limitada en el temps, relativa a I'us i la divulgacié de coneixements
tecnics que no siguen de domini public.



Que ocorre si en el contracte de distribucio s’incorpora una clausula que no respecta el reglament 330/2010 i
no compleix els requisits de I'apartat 3r de I'article 101 TFUE 0 1 LCD?

NUL-LITAT, pero contractual?
e Article 1303 CC imposa la restitucio reciproca de les prestacions en cas de nul-litat.
e STS de 15 de gener de 2010:

» “tals consequencies han de limitar-se, en el fet aci examinat, a la mera declaracio de nul-litat per infraccié d’una norma prohibitiva,
conformement al que es preveu en l'article 6.3 CC”.

NUL-LITAT, pero total o parcial del contracte de distribuci6é?

Per al TS la supressio de les clausules contraries al dret comunitari alteraria per complet I'economia del contracte
i, per tant, la rellevancia o essencialitat de la clausula nul-la s’expandeix a tot el negoci i impedeix l'aplicacio de la
regla utile per inutile non vitiatur, que podria suposar una nul-litat parcial, i no total (STS de 15 d’abril de 2009).

La doctrina del TS rebutja la nul-litat parcial dels il-licits antimonopoli en el si dels acords verticals d’acord amb
dos criteris: I'essencialitat d’aguests pactes i el respecte a la voluntat de les parts.

Aquest raonament no és adequat.
e Cal estar alarad (ratio) de la prohibicid. No és el mateix en el cas de la fixacié de preus que en 'acord d’exclusiva.

* Sis’aten la rad de les prohibicions, s'observa com en fixacio de preus procedeix la nul-litat parcial; mentre que en acords
d’exclusiva procedeix la nul-litat total.

Quina consequeéncia té la infraccié en 'ambit privat?
* DANYS | PERJUDICIS
e Contractuals o extracontractuals?
e Danys per se?
* Directiva 2014/104/UE i articles 71 i seglients LDC.

e Senténcia del Tribunal de Justicia de 20 de setembre de 2001, assumpte C-453/99, cas Courage: el distribuidor pot demanar
danys per una infraccio del dret de la competéencia incorporat a un contracte de distribucio del qual ell ha sigut part signant.



 Tema 5. Els contractes de diposit i de transport
e 1.- El contracte de diposit mercantil

e 2.- Uactivitat empresarial de transports. Normes de dret
public i de dret privat

* 3.- Concepte, naturalesa juridica i classes del contracte de
transport terrestre

*4.- Elements personals i reals del contracte. La carta de
port

*5.- Contingut del contracte. Obligacions de les parts. La
responsabilitat del portador o transportista

*6.- El transport terrestre de mercaderies internacional



1.- El contracte de diposit mercantil
*Regim juridic: article 303 a 310 Cc.

*Perque el deposit siga mercantil es requereix:
*1r) Que el depositari, almenys, siga comerciant.

*2n) Que les coses depositades siguen objecte de
comerg.

*3r) Que el deposit constituisca per si una operacio
mercantil o es faca com a causa o a conseqgueéencia
d’operacions mercantils (la doctrina ho equipara amb
el caracter professional del diposit, si bé no hi ha
unanimitat).



 El depositari tindra dret a exigir retribucio pel deposit, si no hi intervé pacte
exprés en contra.

e Si les parts contractants no han fixat la quota de la retribucio, es regulara
segons els usos de la placa en que el deposit s"haguera constituit.

 El deposit quedara constituit mitjancant el lliurament al depositari de |la
cosa que constituisca el seu objecte.

 El depositari esta obligat a conservar la cosa objecte del deposit segons la
reba, i a retornar-la amb els seus augments, si en té, quan el depositant li
la demane.

e En |la conservacio del deposit respondra el depositari dels menyscaptes,
danys i perjudicis que les coses depositades patiren per la seua malicia o
negligencia i també dels que provinguen de |la naturalesa o vici de les
coses, Si en aquests casos no va fer per part seua el necessari per a evitar-
los o remeiar-los donant avis a més al depositant immediatament que es
manifestaren.



e Quan els deposits siguen de numerari, amb especificacid de les monedes
gue els constituisquen, o quan s’entreguen segellats o tancats, els
augments o baixes que el seu valor experimente seran a compte del
depositant.

e Els riscos d’aquests deposits seran a carrec del depositari; també son a
compte del depositari els danys que patiren, si no es prova que van ocorrer
per forca major o cas fortuit insuperable.

* Quan els deposits de numerari es constituiren sense especificacio de
monedes o sense tancar o segellar, el depositari respondra de la seua
conservacio i riscos en els termes establits pel paragraf segon de l'article
306 del Codi de comerc.

e Els depositaris de titols, valors, efectes o documents que reporten
interessos queden obligats a efectuar-ne el cobrament en les epoques dels
seus venciments, com també a practicar tots els actes que calguen perque
els efectes depositats conserven el valor i els drets que els corresponguen
conformement a les disposicions legals.



* Sempre que amb assentiment del depositant el depositari
dispose de les coses que foren objecte de deposit, ja perasio
els seus negocis, ja per a operacions que aquell li encomane,
cessaran els drets i les obligacions propis del depositant i
depositari i s’'observaran les regles i disposicions aplicables al
préstec mercantil, a la comissid o al contracte que en
substitucio del deposit hagen subscrit.

* No obstant aixo, els deposits verificats en els bancs, en els
magatzems generals, en les societats de credit o en unes altres
gualssevol companyies, es regiran, en primer lloc, pels estatuts
d’aquestes; en segon, per les prescripcions d’aquest Codi, |
ultimament, per les regles del dret comu, que son aplicables a
tots els deposits.



* 2.- Lactivitat empresarial de transports. Normes de dret public i de dret privat
3.- Concepte, naturalesa juridica i classes del contracte de transport terrestre

* Normes de dret public

e Llei 16/1987, de 30 de juliol, d’ordenacid dels transports terrestres.

* LaLleifa I'ordenacio del transport terrestre en el seu conjunt, establint normes de general aplicacio, i
aixi, els titols preliminar i primer, sapliquen, de manera global, a la totalitat de les maneres de transport
’]Eerrestre, regulant-se en els titols successius, de manera especifica, el transport per carretera i per

errocarril.

e S’intenta que el marc normatiu general i la direccio global del sistema de transports siga comu en tot
I’Estat; aixo es fa compatible amb 'existencia de normes diferenciades, que donen respostes diferents a
necessitats territorials diferents, segons la voluntat de les diferents comunitats autonomes, i s’atribueix
la gestio unica del referit sistema a les entitats territorials; s’evita la superposicio de diverses
administracions diferents en I'ambit regional.

* Cal afegir, a més, que la Llei saplica tant al transport interurba com a I'urba; s’hi respecta la
égrppe’qenC|a municipal, i es posa fi, d’'aquesta manera, a un buit normatiu que era causa d’importants
isfuncions.

e Pel que fa als principis economics i socials que la presideixen, cal dir que la Llei, respectant en tot cas el
sistema de mercat i el dret de llibertat d’empresa, constitucionalment reconeguts, tendeix, en tot cas, a
deixar que I'empresa de transports actue en el mercat amb el major grau d’autonomia possible, i
permet, alhora, una graduacio d’intervencionisme administratiu, segons quines siguen les
circumstancies existents a cada moment.

* Normes de dret privat

e Llei 15/2009, d’11 de novembre, del contracte de transport terrestre de mercaderies.
e Naturalesa dispositiva de la normativa, excepte expressa estipulacid contraria.



°E| contracte de transport de
mercaderies és aquell pel qual el
portador s’obliga enfront del
carregador,

*a canvi d’un preu,

ea traslladar mercaderies d’un lloc a un
altre

i posar-les a disposicio de |la persona
designada en el contracte.



*Hi ha diverses classificacions sobre el
transport. Una de les més classiques és la
gue distingeix entre:

etransport per carretera
stransport ferroviari
*transport aerl
etransport maritim
etransport multimodal



°4.- Elements personals i reals del contracte.
La carta de port

* Subjectes:

* Carregador es qui contracta en nom propi I'execucioé d’'un
;cransport | enfront del qual el portador s’obliga a efectuar-
0

* Portador és qui assumeix |'obligacié d'executar el transport
en nom propi amb mdependenua que I'execute pels seus
propis mitjans o en contracte I'execucio amb altres
subjectes.

* Destinatari es la persona a qui el portador ha d’entregar les
mercaderies en el lloc de destinacio.

e Expedidor és el tercer que per compte del carregador faca
entrega de les mercaderies al transportista en el lloc de
recepcio de la mercaderia.



*Paguets i enviaments

*Es considera un paquet cada unitat material de
carrega diferenciada que formen les mercaderies
objecte de transport, amb independencia del seu
volum, dimensions i contingut.

*Es considera un enviament o remesa la
mercaderia que el carregador entregue
simultaniament al portador per al seu transport |
entrega a un unic destinatari, des d’un unic lloc
de carrega a un unic lloc de destinacio.

* E| contracte de transport pot tenir com a objecte un sol
enviament o una serie d’aquests.



 Documentacio del contracte. Contingut de la carta de port

* Qualsevol de les parts del contracte pot exigir a |'altra que s’estenga una carta de port que
ha d’incloure les mencions seglients:

e a) Lloc i data de I'emissio.

 b) Nom i adreca del carregador i, si és el cas, de 'expedidor.

e c) Nom i adreca del portador i, si és el cas, del tercer que reba les mercaderies per al seu transport.
e d) Lloci data de la recepcidé de |la mercaderia pel portador.

e e) Lloci, si és el cas, data prevista d’entrega de la mercaderia en desti.

e f) Nom i adreca del destinatari, aixi com eventualment un domicili per a rebre notificacions.

e g) Naturalesa de les mercaderies, nombre de paquets i signes i senyals d’identificacio.

* h) Identificacio del caracter perillos de la mercaderia enviada, aixi com de la denominacio prevista
en la legislacié sobre transport de mercaderies perilloses.

e i) Quantitat de mercaderies enviades, determinada pel seu pes o expressada d’una altra manera.
e j) Classe d’embalatge utilitzat per a condicionar els enviaments.

e k) Preu convingut del transport, aixi com I'import de les despeses previsibles relacionades amb el
transport.

* |) Indicacio de si el preu del transport és pagat pel carregador o pel destinatari.

* m) Si és el cas, declaracié de valor de les mercaderies o d’'interes especial en I'entrega, d’acord
amb el que disposa l'article 61.

* n) Instruccions per al compliment de formalitats i tramits administratius preceptius en relacié amb
la mercaderia.



* La carta de port podra contenir qualsevol altra mencio que
siga convinguda per les parts en el contracte, com ara:
 a) La referencia expressa de prohibicio de transbord.
* b) Les despeses que el remitent pren a carrec seu.

e c) La suma del reembossament a percebre en el moment de
I'entrega de la mercaderia.

* d) El valor declarat de la mercaderia i la suma que representa
I'interes especial en I'entrega.

 e) Instruccions del remitent al transportista concernents a
I'asseguranca de les mercaderies.

e f) El termini convingut en el qual el transport ha de ser efectuat.
e g) La llista de documents entregats al transportista.



e Cal emetre una carta de port per a cada enviament.

* Quan l'enviament es distribuisca en diversos vehicles, el portador o
el carregador pot exigir 'emissié d’una carta de port per cada
vehicle.

*Si és el cas, la carta de port ha de contenir qualsevol altra
mencio que exigisca la legislacio especial aplicable, per rad de
la naturalesa de |la mercaderia o per altres circumstancies.

* Quan la part contractant requerida a formalitzar la carta de
port s’hi negue, |'altra pot considerar-la desistida del
contracte, amb els efectes que, si és el cas, corresponguen.

* E| carregador i el portador respondran de les despeses |
perjudicis que es deriven de la inexactitud o insuficiencia de
les dades que els corresponga incloure en la carta de port.



 Emissio i nombre d’exemplars de la carta de port

e La carta de port s’emet en tres exemplars originals, que firmen el
carregador i el portador.

e Es valida la firma de la carta de port per mitjans mecanics, per mitja d’estampacié
d’un segell, o per qualsevol altre mitja que resulte adequat, sempre que quede
acreditada la identitat del firmant.

e El primer exemplar de la carta de port sera entregat al carregador,

el segon viatjara amb les mercaderies transportades
e i el tercer quedara en poder del portador.

 Documentacio de I'entrega en destinacio.

 El destinatari pot exigir que la mercaderia li siga entregada junt amb el
segon exemplar de la carta de port.

* El portador pot exigir al destinatari que li estenga en el seu exemplar de la
carta de port, o en document separat firmat per ambdads, un rebut sobre
les mercaderies entregades.



* [rregularitat o inexistencia de la carta de port.

e 'absencia o irregularitat de la carta de port no produira la
inexistencia o la nul-litat del contracte.

e 'omissio d’alguna de les mencions legalment exigides no
privara d’eficacia la carta de port quant a les incloses.

* Forca probatoria de la carta de port.

e La carta de port firmada per ambdues parts donara fe de la conclusio i del
contingut del contracte, aixi com de la recepcio de les mercaderies pel portador,
excepte prova en contra.

* En absencia d’anotacio en la carta de port, o en document separat firmat pel
portador i el carregador o expedidor, de les reserves prou motivades del
portador, es presumira que les mercaderies i el seu embalatge estan en |'estat
descrit en la carta de port i amb els signes i senyals que s’hi indiquen.



*5.- Contingut del contracte. Obligacions de les parts. La
responsabilitat del portador o transportista

* |doneitat del vehicle

* El portador ha d’utilitzar un vehicle que siga adequat per al tipus i circumstancies del
transport que haja de realitzar, d’acord amb la informacio que li subministre el carregador.

e Posada a disposicio del vehicle
e El portador ha de posar el vehicle a disposicio del carregador en el lloc i temps pactats.

* Si no es pacta res respecte a I'hora, el Bortador complira la seua obligacio posant el
vehicle a disposicio del carregador amb prou antelacio perque puga ser carregat el dia
assenyalat.

* Si es tracta d’un contracte de transport de mercaderies per carretera, i no s’ha pactat cap
termini, el transportista complira la seua obligacio posant a disposicio el vehicle per a la
seua carrega abans de les divuit hores del dia assenyalat.

* Si hi ha pacte exprés previ entre les parts sobre el dia i I'hora o hora limit per a la posada a
disposicié del vehicle i el portador no compleix el dit termini, el carregador pot desistir
de I'expedicié de que es tracte i buscar immediatament un altre portador.

* Quan el carregador haja patit perjudicis a conseqlencia de la demora, i aquesta siga
imputable al portador, pot a més exigir la indemnitzacio que corresponga.



* Entrega de les mercaderies al portador

* E| carregador ha de lliurar les mercaderies al portador en el
lloc i en el temps pactats.

* En cas d’'incompliment, el carregador I'indemnitzara en
guantia equivalent al preu del transport previst, o bé li oferira
I'execucio d’un transport de caracteristiques semblants que
estiga immediatament disponible.

*Si el carregador només entrega al portador una part de les
mercaderies, ha d’abonar-li, sense perjudici del pagament del
preu del transport d’aquesta part, una indemnitzacio igual al
preu del transport de |la mercaderia no entregada, o bé oferir-
li la immediata execucio d’un altre transport de
caracteristiques semblants a l'inicialment convingut.



* Subjectes obligats a fer la carrega i descarrega

* Les operacions de carrega de les mercaderies a bord dels
vehicles, aixi com les de descarrega d’aquests, seran a compte,
respectivament, del carregador i del destinatari, llevat que
expressament siguen assumides aquestes operacions pel
portador abans ge I'efectiva presentacio del vehicle per a la
seua carrega o descarrega.

* El mateix regim es aplicable respecte de |'estiba i desestiba de les
mercaderies.

*El carregador i el destinatari suportaran les consequencies dels
danys derivats de les operacions que els corresponga executar
de conformitat amb el que s’ha indicat.

* No obstant aixo, el portador respondra dels danys patits per
les mercaderies deguts a una estiba inadequada quan aquesta
operacio I’haja duta a terme el carregador seguint les
instruccions del portador.




*No obstant aixo, en els serveis de paqueteria i
gualssevol altres semblants que impliquen la
recollida o repartiment d’enviaments de
mercaderies consistents en un reduit nombre de
pagquets que puguen ser facilment manipulats per
una persona sense una altra ajuda que les
maquines o ferramentes que porte a bord el
vehicle utilitzat, les operacions de carrega i
descarrega, llevat ciue es pacte una altra cosa,
seran a compte del portador.

*En aquesta classe de serveis, I'estiba i desestiba de les
mercaderies correspon, en tot cas, al portador.

*El portador suportara les consequencies dels danys
causats en les operacions que li corresponga executar.



* Condicionament i identificacio de les mercaderies

e Llevat guq s’haja pactat una altra cosa, el carregador ha de condicionar les
mercaderies per al seu transport.

* Els pa?uets que componen cada enviament han d’estar clarament
identificats i senyalitzats per mitja dels corresponents signes, coincidint amb
la descripcid d’aquests continguda en la carta de port.

e Quan la seua naturalesa o les circumstancies del transport aixi ho
exigisquen, les mercaderies han de ser entregades al portador
convenientment preparades, embalades i, si és el cas, identificades |
senyalitzades per mitja de les oportunes marques o inscripcions que avisen

del risc que la seua manipulacio puga comportar per a les persones o per a
les mateixes mercaderies.

* El carregador respon davant del portador dels danys a persones, al
materia%de transport o a altres mercaderies, aixi com de les despeses
ocasionades per defectes en |I'embalatge de les mercaderies, llevat que
aguests defectes siguen manifestos o ja coneguts pel portador en el
moment de fer-se carrec de les mercaderies i no haja fet les reserves
oportunes.



* Documentacio de la mercaderia.

 El carregador ha d’adjuntar a la carta de port, o posar a disposicio del
portador, la documentacio relativa a la mercaderia que siga necessaria
per a I'execucio del transport i de tots aquells tramits que el portador haja
d’efectuar abans de procedir a I'entrega en el punt de destinacio.

* A aquest efecte, ha de subministrar-li la informacio necessaria sobre la mercaderia i
els tramits indicats.

e El portador no esta obligat a verificar si aguests documents o aquestes
informacions son exactes o suficients. El carregador és responsable davant
del portador de tots els danys que poden resultar de 'absencia, |la
insuficiencia o la irregularitat d’aquests documents i aquestes
informacions, excepte en cas de culpa per part del portador.

e El portador respon de les conseqguencies derivades de la perdua o mala
utilitzacio dels esmentats documents. En tot cas, la indemnitzacid a carrec
seu no excedira la que correspondria en cas de perdua de la mercaderia.



e Reconeixement extern

* En el moment de fer-se carrec de les mercaderies, el portador
n’ha de comprovar l'estat aparent i el de I'embalatge, aixi com
I'exactitud de les mencions de la carta de port relatives al
nombre i els senyals dels paquets.

 Els defectes apreciats seran anotats pel portador en la carta
de port, per mitja de la formulacio singularitzada de reserves
prou motivades.

e E| portador que no tinga mitjans adequats per a verificar |la
coincidencia del nombre i els senyals dels paquets ho fara
constar justificadament en la carta de port.



e Custodia i transport

e E| portador esta obligat a guardar i conservar les mercaderies objecte
de transport des que les rep en origen fins que les entrega en
destinacid, de conformitat amb el que estipulen el contracte i les
disposicions de la llei.

e El portador assumeix l'obligacio de conduir a destinacié les
mercaderies objecte de transport per a la seua entrega al destinatari.

 Llevat que s’haja pactat un itinerari concret, el portador ha de conduir
les mercaderies per la ruta més adequada ateses les circumstancies
de 'operacid i les caracteristiques de les mercaderies.

e E|l portador també s’obliga a complir les altres prestacions
complementaries o accessories que haja assumit amb motiu o ocasio
del transport, en els termes i les condicions pactats en el contracte.



* Dret de disposicio.

e El carregador té dret a disposar de la mercaderia, en particular ordenant al
portador que detinga el transport, que torne la mercaderia al seu origen o
que I'entregue en un lloc 0 a un destinatari diferent dels indicats en Ia
carta de port.

* No obstant aixo, aquest dret de disposicio correspon al destinatari quan
s’haja pactat expressament aixi. Si el destinatari exerceix aquest dret
ordenant entregar |la mercaderia a una altra persona, aquesta, al seu
torn, no pot designar un nou destinatari.

e U'exercici del dret de disposicio esta subordinat a les condicions seglients:

* a) El carregador o el destinatari ha de presentar al portador el primer exemplar
de la carta de port, en el qual constaran les noves instruccions, i rescabalar-li de
les despeses i danys que s’ocasionen per |'execucio d’aquestes instruccions.

* b) LUexecucio de les noves instruccions ha de ser possible en el moment en que
es comuniquen al portador, sense dificultar I'explotacié normal de la seua
empresa ni perjudicar carregadors o destinataris d’altres enviaments. En cas
contrari, el portador ha de comunicar immediatament la impossibilitat de
complir aquestes instruccions a qui li les va donar.

* c) Les instruccions no poden tenir com a efecte la divisio de I'enviament.



* El portador que no execute les instruccions que se i
hagen donat en les condicions anteriorment
assenyalades, o que les haja executades sense haver
exigit la presentacio del primer exemplar de la carta de

port, ha de respondre dels perjudicis causats per
aquest fet.

*El dret de disposicié del carregador s’extingeix quan el
segon exemplar de la carta de port s’entregue al
destinatari o quan aquest reclame l'entrega de la
mercaderia o faca us dels drets que |li corresponen en
cas de perdua o retard en I'entrega. A partir d'aguest

moment, el portador ha de sotmetre’s a les instruccions
del destinatari.



Impediments al transport

Si el transport de les mercaderies no pot dur-se a terme en les condicions que fixa el contracte per
causes degudament justificades, el portador ho ha de comunicar al carregador i li ha de sol-licitar
instruccions.

A falta d’instruccions, el portador prendra aquelles mesures raonables i proporcionades que

considere adequades per al bon fi de 'operacio, incloent-hi la de restituir les mercaderies al seu lloc

g’?rlgen, depositar-les en magatzem segur o conduir-les al seu punt de destinacio en condicions
iferents.

Les despeses i els perjudicis derivats de la sol-licitud i execucié d’instruccions o, si es el cas, de |a falta
d’aquestes o del retard en la seua emissid seran a compte del carregador, llevat que hi haja hagut
culpa del portador.

Risc de perdua o dany de les mercaderies

Si, a pesar de les mesures que ha§en pogut adoptar-se, les mercaderies transportades corren el risc de
perdre’s o de patir danys greus, el portador ho ha de comunicar immediatament al titular del dret de
disposicio i li sol-licitara instruccions.

La persona que haja impartit instruccions assumira les despeses que es deriven de la seua sol-licitud i
execucio, llevat que hi haja hagut culpa del portador.

El portador pot sol-licitar davant de I'organ judicial o la junta arbitral del transport competent la venda
de la mercaderia sense esperar instruccions, quan aixi ho justifique la naturalesa o I'estat de la
mercaderia. El producte de |a dita venda quedara a disposicio de qui corresponga, amb la deduccio
previa del preu del transport i de les despeses ocasionades.



e Pagament del preu del transport

 Quan no s’haja pactat res expressament, s’entendra que 'obligacié del pagament
del preu del transport i la resta de despeses corresponen al carregador.

* Quan s’haja pactat el pagament del preu del transport i les despeses pel destinatari,
aguest assumira la dita obligacid quan accepta les mercaderies. No obstant aixo, el
carregador respon subsidiariament en cas que el destinatari no pague.

 Quan no s’haja pactat una altra cosa, el preu del transport i les despeses exigibles
en virtut d’una operacio de transport han de ser abonats una vegada complida
I'obligacid de transportar i posades les mercaderies a disposicio del destinatari.
e En cas d’execucio parcial del transport, el portador només podra exigir el pagament del

preu i les despeses en proporcio a la part executada, sempre que aquesta reporte algun
benefici per al deutor.

* No obstant aixo, el portador conservara el seu dret al cobrament integre quan la
inexecucio siga per causes imputables al carregador o al destinatari.

 Si no hi ha pacte entre les parts sobre la fixacio del preu del transport, el preu del
transport sera el que resulte usual per al tipus de servei de que es tracte en el
moment i el lloc en que el portador haja de rebre les mercaderies. En cap cas no se
suposara que el transport és gratuit.



Alienacio de les mercaderies per impagament del preu del transport

Si, arribades les mercaderies a destinacio, 'obligat no paga el preu o altres despeses .
ocasionades pel transport, el portador pot negar-se a entregar les mercaderies llevat que se |i
garantisca el pagament per mitja de caucio suticient.

Quan el portador retinga les mercaderies, ha de sol-licitar a 'organ judicial o a la junta arbitral
del transport competent el deposit d’aquelles i I'alienacio de les necessaries per a cobrir el
preu del transport i les despeses causades, en el termini maxim de deu dies des que es va
produir 'impagament.

Demora en el pagament del preu

En tot cas, I'obligat al pagament del transport incorrera en mora en el termini de trenta dies,
en els termes que preveu la Llei 3/2004, de 29 de desembre, per la qual s’estableixen mesures
de lluita contra la morositat en les operacions comercials.

Quan la data de recepcio de la factura o la sol-licitud de pagament_ equivalent es preste a

dubte, aixi com en tots els casos d’autofacturacio per part de I'obligat al pagament, els trenta

gles anteriorment assenyalats es computaran des de la data d’entrega de les mercaderies en
estinacio.

El pacte en contra es considerara nul en tots aquells casos en que tinga un contingut abusiu
en perjudici del portador, d’acord amb les regles que, a aquest efecte, assenyala l'article 9 de
la Llei 3/2004.

Aixi mateix, no tindra efecte el pacte en contra quan es continga en unes condicions generals
respecte de les quals la part que no les ha proposades nomeés pot mostrar la seua acceptacio
o rebuig global.



*Responsabilitat del portador

Caracter imperatiu
Les disposicions previstes en la llei respecte a la responsabilitat del portador tenen caracter imperatiu.

Les clausules contractuals que pretenen reduir o minorar el regim de responsabilitat del portador previst en la
llei, seran ineficaces i es tindran per no posades.

Suposits de responsabilitat

El portador respon de la perdua total o parcial de les mercaderies, aixi com de les avaries que
patisquen, des del moment de la recepcio per al transport fins al de I'entrega en la destinacio.

Aixi mateix, el portador respon dels danys derivats del retard en I'execucié del transport,
d’acord amb el que preveu aquesta llei.

Amb aquest fi, es consideren també mercaderies els contenidors, plataformes de carrega o
altres mitjans semblants d’agrupacié de mercaderies utilitzats en el transport quan hagen
sigut aportats pel carregador.

A falta de regulacio especifica, I'incompliment pel portador d’altres obligacions derivades del
contracte de transport es regira per les normes generals de la responsabilitat contractual.

El portador respon dels actes i omissions dels auxiliars, dependents o independents, al servei
dels quals recorre per al compliment de les seues obligacions.

Els administradors de |a infraestructura ferroviaria sobre la qual s’executa el transport es
consideraran, a aquests efectes, auxiliars del portador.



e Causes d’exoneracio

* E| portador no respondra si prova que la perdua, |'avaria o el
retard han sigut ocasionats per culpa del carregador o del
destinatari, per una instruccio d’aquests no motivada, per una
accio negligent del portador, per vici propi de les mercaderies
o per circumstancies que el portador no ha pogut evitari les
consequencies del qual no ha pogut impedir.

* En cap cas no pot al-legar com a causa d’exoneracio els
defectes dels vehicles emprats per al transport.

* Quan el dany siga degut simultaniament a una causa que
exonera de responsabilitat el portador i a una altra causa de la
qual ha de respondre, només respondra en la mesura que
aquesta ultima haja contribuit a la produccio del dany.



* Presumpcions d’exoneracio

* El portador quedara exonerat de responsabilitat quan prove que, ateses les
circumstancies del cas concret, la perdua o avaria ha pogut resultar versemblantment
d’algun dels riscos seglients:

* a) Ocupacio de vehicles oberts i no envelats, quan aquesta ocupacio ha sigut
convinguda o d’acord amb el costum.

* b) Absencia o deficiencia en 'embalatge de mercaderies, a causa de les quals aquestes
gueden exposades, per la seua naturalesa, a perdues o danys.

* c¢) Manipulacio, carrega, estiba, desestiba o descarrega executades, respectivament,
pel carregador o pel destinatari, o persones que actuen per compte de |'un o de l'altre.

* d) Naturalesa de certes mercaderies exposades per causes inherents a aquesta a una
perdua total o parcial o a avaries, degudes especialment a ruptura, floridura, rovell,
deteriorament intern i espontani, minva, vessament, dessecacio o accio de I'arna i
rosegadors.

 e) Deficient identificacié o senyalitzacio dels paquets.
e f) Transport d’animals vius en les condicions previstes en la llei.

* No obstant aixo, el legitimat per a reclamar pot provar que el dany no va ser causat, en tot
0 en part, per cap d’aquests riscos.

* Quan resulte provat que el dany ha sigut parcialment causat per una circumstancia
imputable al portador, aguest nomeés en respondra en la mesura que la dita circumstancia
haja contribuit a la produccio del dany.



* Indemnitzacid per perdues

e En cas de perdua total o parcial de les mercaderies, la quantia de |la
indemnitzacio sera determinada pel valor de les no entregades, prenent
com a base el valor que tinguen en el moment i lloc en que el portador les
va rebre per al transport.

e Indemnitzacio per avaries

* En cas d’avaries, el portador estara obligat a indemnitzar la perdua de valor
gue experimenten les mercaderies.

e La indemnitzacio equival a la diferencia entre el valor de les mercaderies en
el moment i el lloc en que el portador les va rebre per al seu transport i el
valor que aquestes mateixes mercaderies haurien tingut amb les avaries en
identic tempsi lloc.

* Quan les avaries afecten la totalitat de les mercaderies transportades, la
indemnitzacio no pot excedir la deguda en cas de perdua total.

* Quan les avaries ocasionen la depreciacio de tan sols una part de les
mercaderies transportades, la indemnitzacio no pot excedir la quantitat
gue correspon en cas de perdua de la part depreciada.



e Suposits d’equiparacio a perdua total

* El destinatari pot refusar fer-se carrec de les mercaderies quan li siga
entregada tan sols una part les que componen |I'enviament i prove que no
pot usar-les sense les no entregades.

* |[dentic dret assisteix el destinatari en els casos d'avaries, quan aquestes
facen que les mercaderies resulten inutils per a la seua venda o consum,
atesa la naturalesa i I'Us corrent dels objectes de que es tracte.

e També poden considerar-se perdudes les mercaderies quan hagen
transcorregut vint dies des de |la data convinguda per a0|’entrega sense que
aquesta s’haja efectuat; o, a falta de termini, quan hagen transcorregut
trenta dies des que el portador es va fer carrec de les mercaderies.

e Valor de les mercaderies

* El valor de les mercaderies es determina atenent el preu de mercat o, si no
n’hi ha, el valor de mercaderies de la mateixa naturalesa i qualitat.

* En el cas que les mercaderies hagen sigut venudes immediatament abans
del transport, es presumira, llevat que es pacte en contra, que el valor de
mercat és el preu que apareix en la factura de venda, deduits el preu i els
altres costos del transport que, si és el cas, figuren en la dita factura.



* Indemnitzacio per retard

* En cas de retard, s'indemnitzara el perjudici que es prove que ha
ocasionat el dit retard.

e Limits de la indemnitzacio

e La indemnitzacio per perdua o avaria no pot excedir un terc de
I'indicador public de renda d’efectes multiples/dia per cada
quilogram de pes brut de mercaderia perduda o avariada.

e La indemnitzacio pels perjuis derivats pel retard no excedira el
preu del transport.

* En cas de concurrencia d’indemnitzacions per diversos
d’aquests conceptes, I'import total a satisfer pel portador no
superara la suma deguda en cas de perdua total de les
mercaderies.



* Prescripcio d’accions

e Les normes sobre prescripcio d’accions en materia de transport tenen caracter
imperatiu.

e Les accions a que puga donar lloc el transport regulat en la llei prescriuran en el
termini d’un any.

* No obstant aix0, en el cas que aquestes accions es deriven d’una actuacio dolosa o amb
una infraccio conscient i voluntaria del deure juridic assumit que produisca danys que,
sense ser directament volguts, siguen conseqliencia necessaria de |'accio, el termini de
prescripcio sera de dos anys.

e E|l termini de prescripcio comencara a comptar-se:

e a) En les accions d’indemnitzacio per perdua parcial o avaria en les mercaderies o per
retard, des de I'entrega al destinatari.

* b) En les accions d’indemnitzacid per perdua total de les mercaderies, a partir dels vint
dies de I'expiracio del termini d’entrega convingut o, si no s’ha pactat termini d’entrega, a
partir dels trenta dies del moment en que el portador es va fer carrec de la mercaderia.

e ¢) En tots els altres casos, incloent-hi la reclamacio del preu del transport, de la
indemnitzacio per paralitzacions o derivada de I'entrega contra reembossament i d'altres
despeses del transport, transcorreguts tres mesos a partir de la subscripcio del contracte
de transport o des del dia en que l'accid puga exercir-se, si €s posterior.



. La prescripcio de les accions sorgides del contracte de transport
s’interrompra per les causes assenyalades amb caracter general per als
contractes mercantils.

* Sense perjudici d'aixo, la reclamacio per escrit suspendra 'esmentada
prescripcio, i el seu comput es reprendra nomes a partir del moment en
que el reclamat rebutge la reclamacié per escrit i torne els documents que,
si és el cas, van acompanyar la reclamacio.

* Una reclamacio posterior que tinga el mateix objecte no suspendra novament la
prescripcio.

* En cas d’acceptacio parcial de la reclamacio, la prescripcio es reprendra respecte de
la part que encara estlga en litigi.
e La prova de la recepcio de la reclamacio o de la contestacio i devolucio dels
documents justificatius correspon a la part que la invoque.

* Entre portadors, |a prescripcio de les accions de tornada comengara a
comptar-se a partir del dia en que s’haja dictat una sentencia o laude
arbitral ferm que fixe la indemnitzacio a pagar segons el que disposa
aquesta llei, i si no s’ha produit aquesta sentencia, a partir del dia en que el
portador reclamant va efectuar el pagament.



*6.- El transport terrestre de mercaderies
internacional

e Regim juridic: “Conveni referent al contracte de transport
internacional de mercaderies per carretera"”, fet a Ginebra el 19 de
maig de 1956, comunament conegut com la Convencié CMR.

 'article 1 del Conveni ens diu que:

e "s’aplicara a tot contracte de transport de mercaderies per carretera realitzat
a titol onerds per mitja de vehicles, sempre que el lloc de |a presa de la
carrega de la mercaderia i el lloc previst per al lliurament, indicats en el
contracte, estiguen situats en dos paisos diferents, un dels quals almenys siga
un pais contractant, independentment del domicili i la nacionalitat de les
parts del contracte".

* Com en la normativa nacional, el CMR regula el regim juridic del
transportista i els seus col-laboradors, la responsabilitat del portador,
les causes d’exoneracio de responsabilitat i la prescripcio.



*PRACTIQUES
BLOC 1



Cas1l

e La societat mercantil PANSA, domiciliada a Franca, es dedica a la fabricacio de peces
per a vehicles automobils. La societat mercantil PANSA esta negociant un contracte
de distribucid per a deu anys amb DVSL, domiciliada a Alberic (Valencia). En
I'esborrany de contracte que li ha remes hi ha una serie de clausules que han
generat algun dubte a DVSL.

 Les clausules contractuals que incorpora I'esborrany de contracte entregat, i sobre
les quals heu d’informar redactant la vostra opinio legal, tenint en compte que la
quota de mercat de PANSA a Europa és del 23%, son:

e 1) “El distribuidor (DVSL) es compromet a adquirir les peces objecte del contracte

actual unicament i exclusivament del proveidor (PANSA) durant la vigencia del
contracte actual”.

e 2) “El distribuidor (DVSL) s’obliga a no fer publicitat fora del territori contractual
(Espanya) i a no vendre peces a clients domiciliats fora del territori (Espanya)”.

e 3) “El distribuidor ha de respectar la politica de preus de revenda definida pel
proveidor, que anualment actualitzara el proveidor. Especialment, la politica de
preus minims i preus maxims que s’indiquen. Dins d’aquests marges el distribuidor
és lliure de fixar el preu de revenda del producte que estime oportu”.



Cas 2

La societat mercantil XX, domiciliada a Madrid, es dedica a la fabricacié de mobles. La societat distribueix els seus mobles a la Comunitat
Valenciana a través de la mercantil BB domiciliada a Alberic (Valéncia). No hi ha un contracte regularment formalitzat entre les societats XX i
BB, sind tan sols un encreuament de cartes que al final conclou amb la seglient remesa per XX:

e “Per la present, us comuniquem que a partir de I’1 de gener de 2010 assumireu la representacio dels nostres interessos enfront dels
n}gstres clle"nts a la Comunitat Valenciana. En virtut d’aquest acord percebreu una comissio del 5% per I'import global de les vendes
efectuades”.

Durant els anys seglients la societat BB s’ha encarregat de la labor assignada. En els ultims cinc anys el volum de negoci de la societat XX a la
Comunitat Valenciana ha augmentat considerablement. Lincrement en la facturacié obeeix a un augment de les operacions celebrades amb
els clients anteriors de la societat XX, més que a la captacid de nous clients. De fet, el nombre total de clients ha disminuit un 8% des que la
societat BB representa a la societat XX a la Comunitat Valenciana.

El 30 de juliol la societat XX va enviar una carta a la societat BBA en la qual es conclou que:
e “Per la present us comuniqguem que deixareu de representar els nostres interessos comercials a partir del 31 de desembre”.
Des d’aquesta comunicacio en les oficines de la societat XX es reben les seglients comandes o encarrecs des de la Comunitat Valenciana:

A- El 2 d’agost de 2017 es rep una comanda important gestionada directament per la societat BB. El contracte se signa el 30 de novembre,
pero els mobles no es fabriquen ni s’entreguen fins al 15 de mar¢ de 2018.

B- EI 25 de mar¢ 2018 XX rep un encarrec important d’un client de la Comunitat Valenciana amb el qual BB havia tingut una magnifica relacié
comercial vigent el contracte. El contracte se signa el 8 de juliol de 2018.

Preguntes:

Quin tipus de contracte tenien XX i BB?
De les operacions A i B, procedeix el dret de BB a cobrar comissio? Justifiqueu la resposta.

De I'operacio A, si la comissio fora procedent, determineu el moment en que s’esdevé el dret a cobrar i el moment en que el pagament de la
comissiod és exigible.

S’extingeix correctament el contracte? Justifiqueu la resposta.

La societat XX, extingit el contracte, es nega a pagar cap compensacio per 'augment de facturacio realitzat per la societat BB durant la
vigencia del contracte:

e Té dret la societat BB a alguna compensacié per I'extincié del contracte? Justifiqueu la resposta.

* Sies donaren els requisits per a admetre alguna compensacio, seria possible contractualment preveure un pacte pel qual BB renuncie
lliurement i amb coneixement de causa a una hipotética compensacié després de I'extincio del contracte? La resposta seria la mateixa si
es tractara d’un distribuidor exclusiu? Justifiqueu les respostes.



Cas 3

eRedacteu un contracte de franquicia
relatiu al sector de la perfumeria,
tractant de defensar la posicio juridica del
franquiciador, i feu una breu explicacio de
les principals clausules i per que les heu
redactades aixi.
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